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今年以来，深圳加快构建新发展

格局，经济运行坚韧向前、蓬勃向好，

外贸增势强劲、走势稳健，为后续巩

固优势、争取全年更好成绩蓄足底

气。据深圳海关统计，今年上半年，

深圳累计进出口 2.88 万亿元，增长

33%，规模继续居内地城市首位，其

中，出口 1.51 万亿元，增长 15.5%；进

口 1.37 万亿元，增长 59.8%。

今年上半年，深圳高新技术产品进

出口1.7万亿元，居全国首位，占深圳全

市进出口总值的59.1%；以3D打印机、

数字照相机、工业机器人为代表的智能

化产品出口152.4亿元，增长92.3%。

新产品的背后，是新链条在支

撑。深圳持续扩大在全球 AI 产业链

中的“含深量”，上半年电脑零部件、电

子元件等 AI相关产品进出口两旺，合

计 1.28 万亿元，增长 50.1%；上游的活

跃也正加速向终端传导，手机、电脑、

家用电器等“老三样”产品出口 1658.8

亿元，增长12.6%。

“深圳海关将联想等企业纳入进

口生产用零部件智慧检验监管模式，

实现‘到厂即检验、验完即投产’，今

年上半年快速验放进口零部件货值

25.01 亿元，压缩投产时长 46%。”深

圳海关商品检验处机电产品与消费

品业务科副科长刘佳铭说。

在进口端加速跑的同时，出口端

也同样在提速。深圳光弘通讯电子有

限公司关务负责人谢萍告诉记者：“光

弘通讯应用出口锂电包装智慧监管

模式实现产品下线即出证，现在最快

2 天就能完成交付。”今年上半年，深圳

出口锂电池、电动汽车、光伏产品“新

三样”产品667.8亿元，增长28.9%。

今年上半年，深圳外贸“朋友圈”

持续扩容，经贸往来覆盖 240 多个国

家和地区，对前十大贸易伙伴进出口

均保持增长，合计达 2.25万亿元，增长

35.1%，占深圳进出口总值的78.1%。

今年是 APEC“中国年”，深圳与

亚 太 地 区 的 贸 易“ 双 向 奔 赴 ”清 晰

可感，“深圳制造”持续走俏亚太市

场 ——深圳对 APEC 其他经济体进

出口 1.98 万亿元，增长 33%，占深圳

进出口总值的 68.8%。

在加拿大温哥华BC Place体育馆

内，一块巨大的中央 LED 漏斗屏由深

圳市艾比森光电股份有限公司自主研

发、生产，全程护航美加墨世界杯 7场

核心赛事。

与此同时，来自 APEC 成员经济

体 的 优 质 特 色 产 品 也 加 速 进 入 中

国。近日，自泰国进口的 299.1 吨精

品金枕榴莲运抵深圳蛇口集装箱码

头。“现在是榴莲旺季，我们提前预约

通关，实现抢‘鲜’上市。”深圳欧恒进

出口有限公司华南关务总监刘娟说。

亚太之外，非洲市场正成为新增

长极，上半年深圳对非洲进出口 514

亿元，增长 16.6%。5 月 1 日，我国对

53 个非洲建交国全面实施零关税。

自深圳湾口岸迎来全国首票 24 吨南

非苹果以来，深圳海关已保障 3.94 亿

元货物享惠进口，累计减让关税成本

2800万元。

“非洲果”进得来，“深圳车”也跑

得远。在比亚迪汽车工业有限公司

整车总装车间，一辆辆新能源汽车陆

续 下 线 ，将 发 往 佛 得 角 、摩 洛 哥 等

地。“非洲国家对新能源汽车的需求

持续增长，海关也在通关各环节给予

了很大支持，上半年比亚迪向非洲出

口 1.2 万台，增长 1.45 倍。”比亚迪关

务负责人刘锋说。

向外看，市场的“半径”在不断延

伸；向内看，前海、河套正成为深圳面

向世界、服务大局的两个关键支点。

前海正加快构建“全国货、前海

通、达全球”的贸易通道。深圳海关

所属蛇口海关办公室副主任朱阳东

介绍，2022 年以来，海关总署两次出

台支持前海“18条”，深圳海关推出 26

个重点项目、细化 40 项举措。上半

年，前海综保区进出口 3342 亿元，增

长 75.3%，成功跃居全国综保区首位。

如果说前海重在链接全球贸易

资源，那么河套则着力探索创新要素

的跨境流动。3 月 26 日，首票免税科

研货物以专人携带方式通关。统计

显示，深圳海关已服务超 1700 批次

科研货物便捷进出区。

外贸基本盘稳不稳，看的是体

量，更是质量。今年上半年，深圳有

进出口记录的民营企业达 5.8 万家，

合 计 进 出 口 2.12 万 亿 元 ，增 长

40.4%，占全市进出口总值的 73.6%，

量的底盘更加厚实。与此同时，自主

品牌出口占比提升至 33.7%，高出全

国平均水平 8.8 个百分点，质的成色

持续提升。

“我们正准备申请高级认证，没

想到先成了全国首批认证企业，提前

享受到了通关便利。”深圳市今天国

际物流技术股份有限公司交付中心

进出口部副总经理程静说。目前，深

圳 AEO 企业已达 1018 家。23 项高

级认证企业联合激励措施节约成本

约 1.2 亿元。上半年，深圳 AEO 企业

进出口 1.41 万亿元，增长 38%，占深

圳全市外贸近一半。

通关快了，企业的权益保障也要

跟上。深圳海关综合业务处知识产

权保护科副科长蔡雪寒介绍，深圳海

关首创“云确权”模式，实现知识产权

确权线上办理超 7000 项次；联合地

方探索建立进出口环节知识产权纠

纷多元化解机制，维权周期缩短 70%

以上，成本降低 60%以上。

“站在‘十五五’的新起点，深圳外

贸以动能之‘新’重塑竞争力，借结构

之‘优’拓展发展空间，靠底盘之‘稳’

夯实长远根基。”深圳海关综合业务处

业务改革科副科长邱媛告诉记者，深

圳海关将抢抓 APEC“中国年”重大历

史机遇，深入开展跨境贸易便利化专

项行动，以更优监管、更高效率、更实

举措助力深圳稳住发展“加速度”。

望 谟 芒 果 挂 满 枝 头望 谟 芒 果 挂 满 枝 头
盛 夏 时 节 ，北 盘 江 畔 河 谷 ，漫 山 芒 果

叠翠流金，一颗颗饱满圆润的果实缀满枝

头⋯⋯这是属于贵州省黔西南布依族苗族

自治州望谟县的丰收景象，也是当地 10 余

年深耕结出的产业硕果。

作为贵州芒果产业的核心产区，望谟县

芒果种植面积达 10.69 万亩，占全省种植总

面积的 52%；2025 年，该县芒果产量达 3.99

万吨，全产业链产值突破 2.39 亿元。

从 10 多年前 13 亩试验地的破冰尝试，

到如今沿江绵延的 10 万多亩金色产业带，

从无人问津的“外来果”到享誉全国的“品牌

果”，“望谟芒果”成为赋能乡村全面振兴、带

动百姓增收的“致富金果”。

筑牢品质根基

望谟地处北纬 25 摄氏度亚热带低热河

谷地带，年均气温 19 摄氏度以上，无霜期

长，光热充足，昼夜温差显著；红壤土层深厚

透气，北盘江、红水河水汽润泽，是国内纬度

最北的芒果适宜种植区。得天独厚的自然

禀赋，赋予了望谟芒果果肉细腻、汁多味甜、

香气浓郁的独特品质。

10 多年前，芒果在当地还是陌生的“外

来物种”。2011 年，贵州省农科院亚热带作

物研究所专家刘清国扎根油迈瑶族乡，开启

了望谟芒果引种试验的破冰之路，“这里海

拔、光热和温差条件好，是种芒果的黄金产

区，只要技术跟上，一定能种出好果子”。

从未接触过芒果种植，村民们疑虑重

重——“外来果树能成活吗？”“种出来能卖钱

吗？”面对质疑，刘清国逐户上门沟通，耐心讲

解种植前景，手把手示范管护技术，最终撬动

13亩荒地种下了望谟县第一批芒果苗。

2013年，试验芒果在望谟县油迈村首次

丰收，两亩地实现收入近万元，既让刘清国

坚定了种植信心，也让村民们看到了增收希

望，纷纷加入芒果种植。目前，望谟已建成多

个标准化示范基地，芒果种植覆盖全县9个乡

镇（街道）。其中，油迈瑶族乡 1.2万亩核心产

区率先实现标准化种植全覆盖，平卜村、纳王

村两个千亩示范基地成为全县样板，盛产期

亩产超1000公斤，优质果率达85%以上。

同时，望谟县坚持“适配本土、面向市

场”原则，筛选培育出了金煌芒、贵妃芒、桂

七、红象牙等 8 个主栽品种，特别是金煌芒、

金凤凰等中晚熟品种，填补了市场空档，拉

长了供应周期。

从试种探索到全域推广，望谟始终把标

准化作为产业发展的核心抓手。联合省农科

院热作所制定芒果标准化生产技术规程，从

地块选择、种苗定植、水肥管理，到修剪整形、

病虫害绿色防控、果实统一套袋，全流程建

立规范标准，让每一个生产环节都有标可依、

有规可循。望谟芒果已经获得“国家地理标

志”和“全国名特优新农产品”等多项认证。

“过去种果靠经验凭感觉，现在管护看

标准讲科学。”平卜村种植户王建辉深有感

触。幼树期施氮肥塑冠，挂果后分阶段补施

复合肥与微量元素，冬季增施有机肥改土，

定期修剪疏枝保证通风透光，果实乒乓球大

小时统一套袋护果⋯⋯这套精细化管护方

案，让他的 60 多亩芒果园优质果率逐年提

升，如今年收入近 20 万元。

打通销路瓶颈

芒 果 种 得 好 ，更 要 卖 得 远 、卖 上 好 价

钱。曾经山地交通不便、仓储分拣能力弱、

销售渠道单一，果农“守着金山愁销路”，优

果未能实现优价。

针对山地产业运输难、损耗大的痛点，

望谟持续加码产地基础设施建设。油迈瑶

族乡累计整合资金 4800 余万元，实施产业

路、采摘步道、山地运输轨道、分拣中心等

42 个项目，配套无人机运输、智能灌溉等设

施，有效降低运输成本，提升管护效率。全

县还同步推进产地保鲜库、集散分拣中心建

设，构建起“村集货、乡分拣、县统配”的三级

流通体系，鲜果采摘后 24 小时内完成分级

打包，快速发往全国市场。

在平卜村分拣中心，刚运来的鲜果经过

清洗、分选、糖度检测，按品级分类装箱。“过

去混装论斤卖，现在分级按质卖。”平卜村党

支部书记韦明江介绍，标准化分级让果品均

价提升近两成，金煌芒、桂七等特色品种更

是供不应求。

望谟还创新推出“五个一批”销售策略：

经销商上门收购一批，稳定大宗订单；省、州

帮扶单位采购一批，深化消费协作；电商平

台线上销售一批，拓展云端市场；“乡愁集

市”现场售卖一批，聚拢线下人气；直播带货

促销一批，扩大品牌影响。目前，望谟已与

广东、浙江、云南、广西等地客商建立长期合

作，单季意向收购量超百万斤。

依托万亩芒果园和浓郁的布依族、瑶族

等民族文化，油迈瑶族乡恢复“乡愁集市”，

搭建“百姓舞台”，将芒果采摘、民族歌舞、乡

村赶集融为一体，吸引了不少游客前来打卡

体验。截至目前，“乡愁集市”已连续开集

90 余场，产品交易额突破 1000 万元。

在 日 前 举 行 的 2026 贵 州“村 舞 ”暨 望

谟芒果丰收季促消费活动期间，当地整合

驻村干部、电商主播等力量，把直播间搬进

芒果种植基地，全方位展示望谟芒果的生

长环境、品质特色，让望谟芒果搭上“云端

快车”走向全国。活动首日，成交额达到 60

万元。

直播间里，主播对着漫山果园讲解芒果

品质，下单信息不断刷新；集市上，各地客商

驻点收购，果农在家门口就能完成交易。从

线上云端到山间集市，从零售散卖到大宗统

购，立体化销售网络层层铺开，既托住了望

谟芒果稳产增收的基本盘，也打开了品牌溢

价的新空间。

绘就富民画卷

“以前种玉米一年收入不到3000元，改种

芒果后能达到3万元。”平卜村村民王乜峡说，

如今“荒山成了聚宝盆”。2014 年，王乜峡开

始改种芒果，果园2020年进入盛果期，亩产量

稳定在 2000 斤左右，全年收入突破了 3 万

元。靠着种植芒果，王乜峡盖起了两层砖混

小楼，一家人日子越过越红火。

近年来，望谟不断延伸产业链条，培育

发展分拣包装、冷链物流等配套业态，从种

植管护、采摘分拣，到包装运输、线上销售，

多环节为群众提供岗位，让村民持续增收。

油迈、蔗香、桑郎等芒果主产区因地制

宜发展休闲农庄、民俗农家乐，把山地果园

采摘、布依族瑶族民俗、山野农家餐饮融为

一体，吸引了不少游客。特别是每到芒果成

熟时节，采摘体验、乡村旅游同步升温，游客

走进果园体验采收乐趣，品尝农家菜肴，实

现采摘卖果、餐饮经营双线获益，群众增收

的路子越走越宽。

午饭时分，油迈瑶族乡瑶乡活鱼饭庄大

厅座无虚席，不少食客身边都堆放着芒果，

饭庄负责人李林忙得脚不沾地。李林告诉

记者，7 月中旬以来，芒果采摘游带来源源不

断的游客，门店经营收入大幅上涨，目前日

均营业额较非采摘季多出近 2000元。

金色产业结出富民硕果。如今，望谟全

县超半数芒果园进入盛果期。不少农户靠

芒果产业盖了新房、买了汽车，“满山都是幸

福不动产，遍地都是绿色提款机”的愿景，正

一步步变成现实。

望谟县农业农村局副局长鲍相江说，望

谟将持续深耕芒果特色优势产业，以标准化

提品质、以品牌化拓市场、以融合化延链条，

推动芒果产业向规模化、高端化、全链条方

向升级，让望谟芒果走出大山，让金色产业

持续造福一方百姓。

□ 本报记者 王新伟 吴秉泽
望谟芒果的逆袭，跳出了“地理

决定发展”的固有认知，让我们看

到，农业发展的桎梏不是山川水土，

而是改造资源、盘活优势的思路与

方法。

长期以来，石漠坡地、高海拔、交

通闭塞，被视作产业发展的先天短

板。在望谟，喀斯特地貌存在耕地破

碎、蓄水困难的硬伤，但辩证审视资

源禀赋就能发现，低纬度低热河谷昼

夜温差大、土壤富含矿物元素，天然

利于芒果糖分积累，只是独特优势长

期被粗放种植模式掩盖。随着当地

科技特派员扎根田间，以测土改良、

绿色防控、果实套袋成套技术改造荒

坡，把水土短板逐一化解。套袋技术

落地后优质果率提升 25%，收购单价

增长3倍，昔日无人问津的山地鲜果，

变身为具备国家地理标志认证的优

质果品。当现代农业技术补齐自然

条件短板，先天劣势便能转化为差异

化产业竞争力。

技术落地不能只停留在示范

田，乡土人才是打通科技转化的关

键枢纽。再好的良种良法，脱离本

土农户的承接，终究只是实验室里

的纸面方案。破解山区产业难题，

核心不在于引进多少先进技术，而

在于培育留得住、用得上的乡土人

才队伍，让创新力量扎根泥土。

空间区位的劣势，同样可以通

过系统改造实现价值反转。过去山

高路险、人背马驮的流通困境，让优

质鲜果损耗严重、难以出山。当地

统筹涉农资金修建产业路、山地单

轨运输设备，配套乡镇冷链分拣中心，运输效率提升 3 倍，果品

损耗大幅下降。更具巧思的是，贵州深挖晚熟气候禀赋，精准卡

位全国芒果市场空档期，错开海南、广西早熟产区与攀枝花晚秋

产区上市高峰，依靠稀缺上市窗口形成稳定市场溢价。基础设

施重构流通格局，独特气候塑造独家竞争壁垒，足以证明：地理

距离、山地阻隔从来不是恒定劣势，善用基建补齐流通短板、深

挖区域独有资源，就能把空间落差转化为难以复制的市场时差

优势。

产业兴替的最终标尺，是群众能否共享发展红利、重塑乡土

心理认同。望谟构建“企业+合作社+基地+农户”利益共生机

制，2 万余户农户通过土地入股、就近务工绑定芒果产业链，分

红、务工双收入稳住家庭生计，大批村民告别常年跨省务工的分

离生活。“乡愁集市”融合瑶族、布依族民俗展演，农文旅一体发

展盘活乡村活力，曾经人人质疑“高山种不出芒果”，如今金芒成

为各族群众共同的乡土符号。利益联结越紧密，群众的归属感

越强；物质增收之外，产业交融带来民族日常交往、乡土文化持

续焕新，完成从经济收益到文化涵育、心理归属的深层转化，筑

牢乡村全面振兴的民心根基。

望谟芒果的实践证明，山川水土只提供发展基础，却无法框

定发展上限。遵循特色县域富民产业建设政策导向，以科技对

冲自然局限，以人才承接创新动能，以基建重塑流通空间，以利

益联结凝聚民心，就能把看似无解的山地短板，转化为独一无二

的产业长板。地理从来不是发展的宿命，主动改造资源、盘

活禀赋的选择，才是乡村产业突围的答案。

不在水土而在思路
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近日，经过保护性修缮后，北京正阳门城楼重新面向公众开放。为庆祝北京中轴线申遗

成功两周年，故宫、正阳门、钟鼓楼等多处景点同步开放，邀请市民游客探访古都脊梁，感悟

中华文脉。 本报记者 赵 晶摄
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在贵州省望谟县油迈瑶族乡纳王村芒果基地，果农在采摘芒果。 康 瑜摄（中经视觉）

深圳蛇口海关关员在妈湾智慧港利用智能查验机

器人对进口榴莲开展查验。 夏华天摄（中经视觉）


