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□ 本报记者 拓兆兵

青海海东 以花为媒百业兴

贵州榕江——

乡间人才创致富新路
本报记者 王新伟 吴秉泽

近日，游客在广西贺州市昭平县昭平镇的南山茶海乡村旅游区生态茶园里，体验采茶、观

赏风光、打卡留影。近年来，当地依托丰富的茶产业资源，通过“以茶促旅、以旅带茶”的方式，

带动乡村旅游、文化体验、科研基地、民宿经济等多业态发展，推动县域经济发展。

黄胜林摄（中经视觉）

贵州省榕江县兴华乡高排村返乡创业大学生刘勤兰（右二）与当地手艺人一

起制作蜡染产品。 王炳真摄（中经视觉）
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右图 日前，在青海省海东市化隆回族自治县的杏花林间，

小朋友们参与研学活动。 赵邦英摄（中经视觉）

从循化撒拉族自治县和化隆回族自治县

的杏花，到民和回族土族自治县的桃花，再到

乐都区的梨花⋯⋯春夏之交，青海省海东市

迎来一年中最美的花季，鲜花接力绽放，吸引

了大量人流。近年来，海东市以花为媒，明确

“周末放松，来趟海东”文旅 IP，系统打造集

观光、体验、文创、民宿于一体的乡村旅游产

业链，以花兴业，以花惠民，切实推动赏花流

量高质量转化为经济增量。

做活花产业

走进乐都区碾伯街道下寨村，尽管下着

小雨，但梨花节期间摊位众多、人头攒动，好

不热闹。

“过去花开人不来，现在人来不想走。”个

体户蔡进军说，他本来在县城做生意，每到梨

花开，都会关了县城的店铺到此赶集。这几

年，蔡进军见证了当地梨花节的显著变化。

他高兴地说：“以前路不好，游客拍完照就走，

一天赚不了多少钱。近几年，乐都区完善沿

途交通网络，修建停车场和观景台，下寨村的

梨花节越来越火，游客越来越多。”

近 年 来 ，海 东 市 围 绕 游 客 的 赏 花 需 求

进行系统谋划。今年，当地依托 168 公里黄

河生态旅游带的独特资源，将文旅活动串

点成线。

从 3 月到 5 月，海东市采取全域联动、多

点布局的策略，让文旅活动不断档。从 3 月

底开幕的化隆第十届杏花文化艺术周，到

4 月份的民和桃花文旅季、乐都区梨花盛会，

各类特色活动轮番登场，红白花海交织相融，

勾勒出河湟谷地独特的文旅风光。为丰富游

客体验，当地还组织了千人撒拉宴等特色活

动，让赏鲜花、尝美食与品文化彼此交融。

海东市打破过去各村各镇各自为政的局

面，对花季资源进行差异化配置。4 月上旬，

循化杏花率先登场，民和桃花紧随其后。4 月

下旬，化隆泡桐花进入盛花期，民和郁金香在

“五一”假期接续开放。错峰开花将花季从过

去的“半月游”拉长至近两个月，有效分散了

客流压力，让沿线商户的收入更加平稳。

在规划上，海东市精心推出精品旅游线

路，串联花海景区、特色村落、农家农庄、民俗

点位和研学基地，沿途配套完善交通路网、生

态停车场和休憩驿站。这些线路兼顾自驾、

组团和亲子研学等多元需求，受到西宁、兰州

等周边城市游客的青睐。

做深融文章

赏 花 文 旅 已 发 展 多 年 ，如 果 只 停 留 于

“看”，终难逃同质化竞争。海东市的解题思

路是：将花与文化深度融合，让风景有“魂”。

在循化，音乐会被搬到了黄河边，器乐演

奏、“花儿”联唱等精彩演出不断。高亢悠扬

的旋律在花间回荡，游客在赏花的同时近距

离感受非遗魅力。“以前来就是看花拍照，这

次赶上了‘花儿’会，这样的好歌、美景，让

人印象深刻。”来自甘肃的游客赵广美说。

积石镇樱花一条街附近，撒拉族传统美

食品尝区人头攒动。来自西宁的张生梅一家

四口在村民邀请下品尝撒拉族点心，欣赏黄

河岸边的音乐会。一旁的撒拉绣展位上，绣

娘们飞针走线，游客还可现场体验刺绣。

循化探索形成“赏花观光、民俗体验、产

品促销、产业联动”全链条融合模式，成效显

著。清明假期，该县星级饭店入住率超 90%，

多家特色民宿连续 3 日客满；星级农家乐接

待游客 5.35 万人次，营收达 481.5 万元。手

抓、搅团等特色美食受热捧，部分农家院单日

收入突破 6 万元。30 余名农户变身流动摊

贩，日均增收超 5000 元，农特产品销量同比

增长 75%。“庭院经济”与文旅深度融合，为乡

村全面振兴与县域经济高质量发展注入了新

的活力。

乐都梨花的盛开，让周边农户尝到了甜

头。高庙镇旱地湾村村民李吉财的温室大棚

里，红彤彤的大樱桃挂满枝头，游客提着小篮

穿梭其间。今年“五一”假期，前来采摘的游

客数量增多，仅 5 月 2 日，就有 200 多名游客

慕名而来，单日采摘收入超过 1 万元。“很多

顾客是来看梨花的，顺便来摘樱桃、买新鲜蔬

菜。盛花期那几天，樱桃、草莓、西红柿、辣椒

都卖断货了。”李吉财说。

旱地湾村党支部书记李守奎说，该村现

有温室大棚约 980 亩，主要种植冷凉蔬菜和

大樱桃，并向游客开放现场采摘。每年 3 月

中旬采摘季开启，梨花盛花期与“五一”假期

交汇期间都会迎来客流高峰。依托大棚产

业，村民基本无需外出打工，实现了在家门口

稳定增收。2025 年，旱地湾村村集体收入接

近 12 万元。

做强链效应

赏花带来人气，文化留住人心，发展文旅

的最终落脚点是让百姓的钱袋子鼓起来。

在民和隆治乡沿雅梨源文化旅游有限公

司的车间里，几名妇女正在打包入库当地特

色产品“软儿梨”。公司负责人荆秀芳说，产

品以当地软梨为原料，加工成软梨果汁、果

酒，销往省内外。“我们依托隆治乡的优质软

梨资源，建成产业生产基地，与农户达成订单

收购协议，带动 527 户软梨种植农户，其中脱

贫户 56 户。户均种植 2 亩，亩产 5.6 吨，收购

价每吨 1800 元。季节性用工 45 人，人均年收

入 1.2 万元。种植规模以每年 2%的速度增

长 ，带 动 周 边

乡 镇 同 步 增

收。”荆秀芳告

诉记者。

在化隆群

科 新 区 ，安 达

其哈黄河岸畔

已成为备受游客青睐的打卡地。2024 年，依

托锡山—化隆东西部协作机制，建成青海省

首个高原蝴蝶兰高标准繁育基地。基地融合

周边生态与人文环境，打造集休闲观光、花卉

采购、沉浸体验于一体的产业新模式。游客

既可徜徉杏花林，亦可走进蝴蝶兰基地，赏

花、购花、拍照、休憩。这一“以花为媒、以产

促游”的探索，丰富了旅游业态，也为高原乡

村产业振兴注入新活力。

在平安区沈家村大红岭“杏福岭”，每当此

时，千亩杏花沿山坡铺展，吸引游客纷至沓

来。花谢之后，产业链才真正显露全貌。青海

宏博农林科技开发公司以“高原富硒杏”为核

心，构建起种植、加工、文旅协同发展的模式。

该公司联合中国林业科学研究院培育耐寒抗

旱的“青宏杏”新品种，通过智能滴灌、物联网

监测实现标准化种植，年产鲜杏达200吨，采用

“公司+合作社+农户”模式，带动周边 6 个村

320户农民参与种植，户均年增收3.6万元。

公司负责人罗彬告诉记者，大家凝心聚

力，用了 7 年时间，终于将 3800 亩荒山变成杏

林。“依托杏林资源，‘杏福岭’生态度假区推出

杏林认养、研学教育、山地运动等场景，在文创

开发上，‘认养一棵树’生态计划衍生出杏花主

题手工艺品、杏果深加工礼盒等产品，预计销

售额超 2000 万元。”罗彬说，从赏花到摘果，从

加工到文创，一朵朵杏花在平安区开出了完整

的产业链，带动越来越多人过上好日子。

近年来，贵州省黔东南苗族侗族自治州榕江

县以打造创新、创意、创业“三创”人才集聚地为核

心，通过政策引才、产业育才、平台赋能三方面发

力，让各类人才在乡村沃土扎根结果，探索出一条

欠发达地区全员参与、全域共享的新路。

榕江县人社局副局长杨武瑜告诉记者，该县

推出“政府主导+企业带动+学校培训+自主创业”

的培训模式，针对返乡创业者实际需求，开设电子

商务、现代农业、乡村旅游、手工艺制作等特色培

训课程。2023 年以来，榕江县已累计吸引 2000 多

名游子返乡创业，带动 6000 余人实现家门口就

业，返乡创业项目年产值突破 1.2 亿元。

政策筑基，铺就人才“归榕”通途。榕江县巧

用“村超”品牌吸引力，推出“榕归计划”“青村计划”

等系列举措，构建起“刚性引进+柔性汇聚”的引才

格局。同时，借助赛事热度柔性引进 800 余名专家

人才担任名誉村长、产业顾问，让“外脑”智慧扎根

田间地头。“村超”带来的流量红利更转化为发展动

能，吸引 1000 余家企业来榕考察，签约项目 60 余

个，带动餐饮、住宿、文创等产业扩容。

原本在江西老家经营一家农产品公司的刘敏

涛，2022年作为人才被引进贵州榕江发展，如今是县

里的“招商专员”。他告诉记者，榕江为了给企业做好

服务，相关部门为招商引资提供项目落地全流程审批

事项辅导清单和帮办代办服务，营商环境越来越好。

产业赋能，锻造本土“兴榕”力量。榕江县深化

“人才+新媒体+村超+产业”融合发展模式，建成 20

个新媒体服务站，构建县乡村三级人才矩阵，打造“村

超线上村集”IP。此外，当地推出“村超线上村集”助

农品牌IP，累计吸引139名个人主播、5个团队、31家

企业参与。目前，榕江县共举办各类“节日活动+短

视频+带货大赛”200余场，全网曝光量超6亿次，线上

线下综合增收约1.5亿元，推动“村货”借网出山。

“以前守着优质农特产卖不出好价钱，如今跟着

县里学新媒体运营、学直播话术，靠着一部手机就能

把家乡香禾米、山野菌菇、手工腊味卖到全国各地。”

本土返乡青年、村级新媒体创业带头人龙胜鹏告诉记

者，早年在外务工的他，看准榕江“三创”人才扶持政

策与村超流量叠加机遇，主动返乡扎根创业。入驻乡

镇新媒体服务站组建本土直播小队后，他积极参与县

域电商助农专场活动，依托县里系统化人才培育帮扶

体系，不仅免费吃透短视频剪辑、全域直播运营全套

实操技能，还对接上县域农产品产销供应链资源，带

动周边10余户农户抱团创业增收。“榕江实打实的创

业场地补贴、流量孵化扶持、一对一产业对接服务，让

年轻人返乡创业没有后顾之忧。”龙胜鹏说。

当地依托“专家+基地+农户”帮扶体系，1700

余次技术服务精准落地，29 项新技术、52 个新品

种成功推广，破解 65 个生产技术难题，成立“榕江

草珊瑚科技小院”，既让产业提质增效，也让农民

在技能提升中实现增收致富。

平台聚力，构筑发展“强榕”磁场。榕江县以

校地合作与实体园区为支点，搭建人才成长“立交

桥”。当地深化与清华大学、上海交通大学、中国

农业大学等高校合作，形成“需求对接、资源共享、

双向赋能”长效机制，让高校智力资源持续流入。

榕江县兴华乡高排村返乡创业大学生刘勤

兰不仅在乡村主播培训中学会了短视频剪辑拍

摄、直播带货等技能，还取得互联网营销师资格。

如今，刘勤兰在“村超”球场附近开起了蜡染体验

馆，在线上线下同步销售蜡染产品，带动超 120 名

绣娘、染娘在家门口就业增收。

当前，“贵州·榕江新媒体助力乡村振兴电商

产业园”等平台加速成型，吸引百余家优质企业入

驻，形成产业集聚效应；“榕商汇”企业家沙龙、新媒

体主题沙龙等 6 场交流活动接连举办，持续优化营

商与创新生态，让各类人才在思想碰撞中激发创

造活力，推动创新成果加速转化为发展实效。

近日，第十三届中国网络视

听大会在四川省成都市举办，会

上发布的《中国网络视听发展研

究报告（2026）》显示，当前我国

网络视听用户规模突破 10.99

亿，行业市场规模达 1.29 万亿

元。“网络视听+”作为数字经济

领域的新模式新业态，不仅为行

业生态拓展带来更多可能性，还

成为赋能实体经济、激活内需市

场、推动产业升级的重要抓手。

从短视频的兴趣“种草”到

直播电商的即时转化，从微短

剧的场景植入到播客的深度触

达，“网络视听+”使“看内容”

与“促消费”实现无缝衔接。

作为数字经济与实体经济

深度融合的重要纽带，“网络视

听+”为千行百业开辟出新赛

道。比如，四川遂宁射洪市持

续发力微短剧领域，走出“一条

视频带火一个产业、一部短剧

带火一座县城”的发展路径，

2024 年 6 月至今依托视听内容

直接拉动综合消费超 3 亿元；

广东佛山顺德区联合头部视听

平台，推动当地家具营销走向

“政府搭台+平台赋能+企业达

人共创 IP”的模式，带动当地

家具品类线上销售额有效提

升⋯⋯“网络视听+”正以海量

用户基础，成为产业升级、业态

创新的重要驱动力。

作为数字经济发展的重要

内容，一方面，“网络视听+”不

断创造新的消费场景、激活潜

在消费需求，成为促进消费的

重要动力。另一方面，“网络视

听+”以数字技术为支撑，既为传统产业数字化、智能化转型

提供成熟的数字载体，也为新质生产力在数字消费领域的落

地应用开辟了海量场景。视听产业的跨界融合还带动全产

业链的岗位扩容，从内容创作、直播运营到电商服务、供应链

管理，“网络视听+”催生了大量就业和创业机会。

万亿元级市场规模，10 亿级用户流量，既为“网络视

听+”带来了广阔的发展空间，也对行业的规范化发展、精

品化创作提出了更高要求。

要深耕内容，摒弃“流量至上”的短视思维。坚守正确

价值导向与专业创作理念，以内涵丰富、制作精良的视听精

品，推动视听产业与实体经济共生共赢。近段时间，《生命

树》《太平年》《看得见风景的窗》等影视作品，凭借过硬质量

实现口碑与流量双丰收，不仅打动了万千观众，更带动作品

取景地文旅产业蓬勃发展。

要严守底线，压实平台主体责任。加快健全行业自律

与政府监管协同发力的治理体系，重拳整治流量造假、虚假

宣传等乱象，为视听行业长远发展筑牢根基。部分创作者

为博眼球，利用生成式人工智能技术恶意重构、戏谑经典文

艺作品、历史人物等，相关视频作品造成恶劣社会影响。面

对乱象，相关部门有力开展“AI 魔改”视频专项整治工作，

各网络视听平台履行主体责任、落实整改要求，有效推动视

听产业规范前行、繁荣发展。

“网络视听+”与千行百业同向同行、融合发展，才能让

行业更加“有声有色”，更好满足市场需求。

上图 近日，在青海省海东市民和回族土族自治县桃花源

景区，游客在赏花、聚餐。 赵邦英摄（中经视觉）


