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凯普林公司自主研发先进技术——

激 发“ 一 束 光 ”的 高 能 量
本报记者 杨学聪

在日前举行的第十八届慕尼黑

上海光博会上，一款 150 千瓦超高功率

光纤激光器引人注目。该产品具备切割

400 毫米厚板材的能力，可替代传统的火焰

切割，其强大功率能够提升切割效率和加

工质量，满足高端制造需求。

这款产品由北京凯普林光电科技股份

有限公司（以下简称“凯普林”）研发制造。

凯普林成立于 2003 年，始终坚持研发自主

可控的激光先进工艺和技术，建立起多个

生产基地和研发中心，为全球客户提供激

光产品及解决方案，逐步成长为国家级专

精特新“小巨人”企业。

拓展市场空间

激光是 20 世纪人类最重大的发明之

一，被称为“最快的刀”“最准的尺”“最亮的

光”，在高端制造领域应用日益广泛，发挥

着越来越重要的作用。凯普林是国内较早

开始探索激光技术的企业，通过研发领先

的技术与产品打造核心竞争力，不断开拓

市场空间。

“公司成立之初，认真研究激光技术发

展趋势及应用领域，找准切入点，集中科研

力量攻克了光纤耦合半导体激光器的量产

难关，成为激光牙科领域供应商。同时，公

司开发出微型牙科激光光源、光纤组件等

定制化应用解决方案，提供差异化产品服

务。”凯普林半导体事业部轮值总经理郎超

告诉记者，此后，公司根据制版印刷、精密

加工、传感检测等领域需求，有针对性地研

发出相关激光器技术和产品，逐渐在市场

上占据一席之地。

虽 然 发 展 势 头 良 好 ，但 凯 普 林 深 知 ，

企业要想走得更长远，就要勇于突破“旧

框框”、走出“舒适区”。立足于具备自主

知识产权的激光技术，凯普林向更具市场

前 景 的 光 纤 激 光 器 和 超 快 激 光 器 领 域

进发。

手持激光焊接设备是近年来激光设备

增长量较快的细分领域，与传统焊接设备

相比，具有高效、节能、环保等优势。针对

这一市场，凯普林潜心钻研，推出搭载先

进 技术的“闪电”系列光纤激光器产品，凭

借小型化、轻量化、智能化优势，赢得用户

认可。截至去年年底，该系列产品销量突

破 5 万台。

超 快 激 光 作 为 激 光 产 业 的 前 沿 发 展

方向，市场潜力巨大。凯普林持续开展技

术攻关，研发了皮秒、飞秒和纳秒等超快

激光器产品系列，主要应用于光伏电池、

消 费 电 子 、精 密 加 工 等 领 域 的 脆 性 材 料

加工。

在不断拓展市场的过程中，凯普林蹚

出独有的技术路线，产品线不断丰富，应用

日益广泛，在一些细分领域逐步拥有了领

先的竞争优势。

独创核心技术

对凯普林来说，自主创新是生存和发

展的重要基石。多年来，公司保持每年科

研投入不低于营业额的 10%，并在天津、深

圳等多地设立研发生产中心。截至 2023 年

底，公司拥有专利约 180 项，多次牵头或参

与国家科技重大专项。

与办公区一路之隔的院子里，凯普林

建造了一条“麻雀虽小，五脏俱全”的小型

生产线。光纤耦合测试、老化测试、封装

测 试 ⋯⋯ 公 司 员 工 在 一 丝 不 苟 地 操 作 设

备。“这条生产线主要用于新品试制。制

造 半 导 体 光 源 需 要 把 多 个 激 光 芯 片 发 出

的光耦合进比头发丝还细的光纤里，变成

可 利 用 的 工 具 ，工 程 属 性 极 强 。”郎 超

介绍。

展 柜 中 ，陈 列 着 凯 普 林 的 主 要 产 品 。

其中，外观像小盒子一样的泵浦源并不起

眼，却决定着激光器产品的核心性能。“如

果把光纤激光器比作整套激光加工系统的

心脏，那么泵浦源则相当于光纤激光器的

心脏。”光纤事业部轮值总经理赵巨云说，

凭借研发优势，公司实现泵浦源多项技术

突破，开发了从低功率到高功率全系列泵

浦源产品。泵浦源技术自主可控、更新迭

代，为公司激光器产品推陈出新提供了源

源不断的动力。

小产品蕴藏着大能量。长期以来，大

型高功率激光设备将激光“困”于硕大体型

中。因此，激光技术发展史就是一部“小型

化”的演进史。“小”意味着高集成、高效率

以及低功耗、低成本。凯普林能做到产品

更小、更有力量，是通过芯片一体化技术来

实现的。

“ 芯 片 一 体 化 技 术 是 将 芯 片 、热 沉 结

构、泵浦模块与激光器进行一体化设计，是

公司推动光纤激光器高功率、轻量化、高效

率、高稳定性的独创核心技术。”赵巨云说，

该技术在泵浦源轻量化、高性能的基础上，

结合密集空间排列、光纤包层光剥离等技

术，实现减重和光电功能有效融合，促进了

激光器设计制造优化。

“要实现自主创新，就要敢于探索新路

径，在独创独有上下功夫。正因为我们既

生产泵浦源，又生产激光器，才能将独立的

零件像搭积木一样拼接起来，为客户提供

定制化产品及完整的产品解决方案。”郎超

说，凭借高度集成化和模块化设计，公司根

据市场需求，对泵浦源、热控管理、电控系

统及软件控制等进行全面优化升级，实现

激光器产品“缩骨”“瘦身”，机身体积、重量

均大幅减少，有的产品机身缩小约 91%，有

的产品减重约 81%。

布局产业赛道

在北京进行研发设计、小批量试产，在

天津开展大规模生产⋯⋯如今，凯普林的

产品销往 60 多个国家和地区，广泛应用于

科学研究、医疗健康、精密加工、消费电子、

新能源等领域。

随着我国经济转向高质量发展阶段，

处于转变经济发展方式、优化经济结构、转

换增长动力的关键时期，制造业对自动化、

智能化生产的需求日益增长，推动激光切

割产业高速发展。“国内激光产业相关企业

数量增加、产品性能提高，激光设备正深刻

改变着高端制造业。”赵巨云说，比如，以

前，工人学习传统的氩弧焊技术需要五六

年时间才能出师，通用性较差；现在，手持

激光焊接设备可自主选择工艺参数，工人

培训一周即可操作。

针对激光产业发展趋势，凯普林紧盯

前沿领域，加大技术创新力度，不断提高产

品硬实力。赵巨云告诉记者，为了提高激

光切割效率，公司研发高功率光纤激光器，

用于超厚板材切割，将逐步替代等离子、火

焰等传统工业切割方式；立足于自身在封

装、耦合等方面的技术优势，公司推出能产

生高能量激光束的激光器，具有精准切割、

焊接、打标等功能；根据脆性材料和柔性材

料精细加工的要求，公司研发的超快激光

器实现高精度、高效率加工，确保超薄玻璃

无微裂纹和暗裂纹。

致力于用激光技术服务千行百业，凯

普 林 不 断 加 快 发 展 步 伐 。 在 天 津 生 产 基

地，2021 年建成投产的自动化工厂产能约

1 万台整机，二期工厂建成在即，三期工厂

即将破土动工。未来，天津工厂总产能达

3 万至 4 万台整机。

凯 普 林 超 快 事 业 部 副 总 经 理 王 铁 男

说，公司将通过持续不断的科技创新保持

竞争优势，进一步拓展先进技术在激光器

领域的应用，脚踏实地向着“全球激光解决

方案领跑者”的目标前行。 本版编辑 刘 佳 张苇杭 美 编 夏 祎

走进秦安雪原果品有限公司（以下

简称“雪原果品”）的加工车间，在苹果

自动化分拣线上，一颗颗鲜红的苹果经

过设备水洗、烘干、称重、分拣等环节，

进入不同等次的包装线，工人们再对每

颗苹果进行复检、贴标，分装在不同规

格的包装箱中。

“这条生产线每天能处理 30 吨苹

果，不仅能根据每颗苹果的重量和色泽

区分品质，还可以通过硬度和糖度进行

精细分类。”雪原果品副总经理蔡全斌

说，今年以来，公司销售的苹果供不应

求，去年收购的 2 万多吨苹果库存已基

本消化完，最近还在收购周边冷库的苹

果进行分类加工。

雪原果品成立于 2008 年，主要从事

苹果收购、贮存、初加工等业务。经过

多年摸索，通过不断创新储存分拣技术

和经营模式，公司营业额连年增长，今

年 1 月份至 4 月份产值达 6000 万元左

右。如今，雪原果品在浙江嘉兴市场开

设专卖档口，并且在上海、北京、广州等

地设立销售网点，形成了以浙江嘉兴和

金华两个市场为中心、辐射华东地区的

销售网络。

“销路越好，把控苹果品质就越重

要。”蔡全斌说。严把品控关口，正是雪

原果品“供不应求”的原因。除了自动

化分拣线的精准筛选，雪原果品不断加

强创新研发，从苹果种植到加工各个环

节，形成了一套严格的标准体系。

蔡全斌切开一颗刚出库的苹果让

记者品尝，酸甜中带着微涩，跟刚采摘

下来的口感一样。“我们与甘肃省农科

院合作研发出一套冷库仓储技术，可以

让去年 10 月份摘的苹果与今年新上市

的苹果味道口感基本一致，从而实现全

年、全周期供应。”蔡全斌说，他们还将

这项技术分享给周边的果品企业，“最

近订单饱满，我们的库存不够，在进行

严格筛选的前提下，企业还代加工、代

销周边企业的苹果”。

为了更好促进企业发展，公司还通

过构建利益联结机制，激活各个环节参

与者的“主人翁”意识，共同保证产品品

质。“公司与 15 家合作社成立产业化联

合体，每年苹果上市季节，合作社管理

团队出资参与企业的收购环节，并在次

年获得分红，使得企业发展前途与合作

社利益紧密关联，合作社负责人把控每

个果农种植品质的积极性更高、责任心

更强了。”蔡全斌说。

甘肃秦安县安伏镇朱家峡村的蔡

保 平 每 天 都 扑 在 别 人 家 的 果 园 里 忙

活。虽然不是自家果园，但他格外上

心。“要保证苹果品质，就要从开花到结

果每个环节严格按标准把控。”之所以

如此操心，因为蔡保平有三个身份：既

是朱家峡果品种植合作社的负责人，又

是 雪 原 果 品 的 投 资 者 和 品 控 工 作 人

员。这三个身份也给他带来了三份收

入：“去年，我们合作社有 200 万斤苹果

卖给了雪原果品，这是一笔收入；我作

为企业投资者，去年从公司上一年的利

润中领到了 20 多万元分红；平时到合作

社的种植基地进行品质把控，每天还有

180 元的临时收入。”算着收入账，种了

30 多年苹果的蔡保平一脸欣喜。

下一步，公司计划从生产环节和种

植技术上给予种植户更多指导和培训，

用 3 年至 5 年时间孵化出 150 个种植专

业合作社。通过打通产业链条，把市场

需求和果农种植实际结合起来，建立一

个稳定的市场销售网络和一个稳定的

种植基地网络，推动当地苹果产业更好

更快发展。

雪原果品自动化分

拣线上，工人们正在分拣

苹果。

本报记者 陈发明摄

凯普林凯普林 20212021 年在天津建成投产的自动化工厂内景年在天津建成投产的自动化工厂内景。。

（（资料图片资料图片））

雪原果品公司建立健全品控标准——

硕 果 累 累 赢 市 场
本报记者 陈发明

支持企业融通发展实现多赢

曾诗阳

工业和信息化部等四部门近日

联 合 印 发 通 知 ，组 织 开 展 2024 年

“百场万企”大中小企业融通对接活

动，完善大中小企业融通对接渠道，

推动更多中小企业融入大企业创新

链产业链供应链，达成一批融通合

作项目。

当前，市场竞争正从单个企业

间的竞争转为产业链之间的竞争，

创新模式也从单项技术突破转为跨

领域跨学科融合攻坚，推动着各类

企业打破壁垒、融通合作。在这样

的格局下，企业创新与产业发展也

从单打独斗走向众创共创、协同发

展，大中小企业不再是独立割裂的

个体，而是以创新创业为纽带愈加

紧密地联结在一起。推动大中小企

业融通对接，成为提高产业创新能

力、推动高质量发展的重要抓手。

要在融通发展中实现共赢，大

企业要扮演好“龙头”“链主”角色，

搭建平台、共享能力，以资金、数据、

渠道等资源赋能中小企业；中小企

业则要努力创新技术、产品、模式

等，用专业、特色、优势来补位，为团

体带来效率提升和新的竞争优势。

在技术创新上，大企业可以开

放设备场地、数据库等创新要素，以

大企业“发榜”、中小企业“揭榜”的

方式，助力中小企业开展技术研发，

并通过先试、首用中小企业创新产

品，促进研发成果加快转化、进入产

业链；中小企业要梳理产业链薄弱

环节和大型企业配套需求，专门开

展技术攻关，输送技术创新成果，实

现小配件蕴含高科技、小规模支撑

大配套，共同增强产业链供应链韧

性和竞争力。

在融资供给上，大企业需支持

配合中小企业开展供应链融资，实现自身优质资信与中小企业

共享共用，缓解中小企业融资难融资贵问题；中小企业则可以借

助金融“活水”加速专精特新发展，实现从受益者向赋能者的转

变。从“单打独斗”走向融通协同，大企业要有明确的合作标准

和筛选条件，中小企业也不能一味迎合大企业的需求，而要在保

持规模完整和独立性的基础上，形成相互依存、相互促进的企业

发展生态。

大中小企业竞争优势不一样，在创新链、产业链、供应链、

数据链、资金链、服务链、人才链等方面都有互补空间，只要拆

除理念、信息、资源等方面的“篱笆”，确立共同愿景，建立良好

的沟通机制、规范的合作分工、可行的行动方案，就能打造创

新协同、产能共享、供应链互通的新型产业创新生态，携手实

现多赢。


