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左图 深圳市奥

拓电子股份有限公司

惠州生产研发基地。

（资料图片）

右图 深圳市奥

拓电子股份有限公司

LED 显 示 产 品 生 产

车间。（资料图片）

□ 本报记者 吴 浩

在深圳市奥拓电子股份有限公司（以下简

称“奥拓电子”）展厅，当记者步入由 3 面 LED

屏幕组成的沉浸式拍摄区域时，对面监控屏幕

中实时显示出人在丛林中漫步的场景。

“ 沉 浸 式 XR（扩 展 现 实）演 播 厅 基 于

LED 智慧显示系统，构成可视化的三维显示

空间，通过场景、人物、灯光等多种元素的数

字化融合，呈现出虚实融合的拍摄效果，可

应用于广播电视、影视拍摄、新媒体制作、虚

拟仿真、展览展示等多个领域。”奥拓电子总

裁杨四化介绍，XR 虚拟拍摄是奥拓电子智

能视讯解决方案的典型应用。

自 1993 年成立至今，奥拓电子始终坚持

创新发展，不断加大科技投入，相继突破了

超高分辨率 Micro LED 显示技术、64K 控制

系统、网点数字画像系统、虚拟数字人等多

项技术，着力为客户提供智能视讯一站式解

决方案。奥拓电子于 2022 年被认定为国家

级专精特新“小巨人”企业。

瞄准专业领域

作为一家技术驱动型企业，奥拓电子始

终瞄准行业发展趋势，以满足不断变化的市

场需求。“握紧技术这条‘生命线’，是公司实

现可持续发展的关键。”杨四化说。

公 司 成 立 初 期 立 足 服 务 于 金 融 行 业 。

上世纪 90 年代初，奥拓电子接到动态显示屏

的开发任务。基于团队自身电子硬件技术

的背景，采用当时领先的数码管技术，研发

出壁挂式动态显示屏。

顺应产品技术升级和更新改进的需要，

奥拓电子不断加大新技术、新产品开发力

度，提升产品竞争力。智能卡电子回单管理

设备便是一个典型案例。

早期，银行在办结企业业务后，会提供

一个纸质回单。每个在银行开户的企业都

会有一个专属回单箱。那么，1000 个企业就

需要 1000 个回单箱，这不仅占用空间，企业

取回单时也要找很久，效率很低。

“针对这一痛点，我们着手开发出智能

卡电子回单管理设备。就像现在的快递柜，

采取动态共享管理，帮助银行优化业务流

程、提高效率。”杨四化介绍。

随着互联网+、人工智能、大数据、云计

算等新技术不断发展，大数据产业与各行业

深 度 融 合 并 引 发 各 种 变 革 的 趋 势 越 发 明

显。“奥拓电子目前正全面布局人工智能、大

数据、边缘计算等新技术应用，为银行网点

智慧运营提供技术解决方案。

2021 年，奥拓电子创新推出数字运营画

像系统，这是一种基于机器视觉算法和边缘

计算云边协同架构的数字化运营解决方案，

可构建一整套涵盖智慧服务、智能营销、智

能风控、智能管理等在内的数字化功能场

景，提升网点金融服务水平和质量。

凭借专业的技术实力以及丰富的项目

实践经验，奥拓电子已累计为 7 万多家银行

网点提供智能化解决方案或相关设备，承接

了近百个智能银行网点系统集成建设项目。

专注技术创新

“企业要想可持续发展，必须加强创新、

保 持 专 注 ，以 创 新 求 变 迎 接 挑 战 。”杨 四

化说。

奥拓电子高度重视技术创新和研发投

入，在继续深耕金融科技领域的同时，加大

在新型显示、教育、影视、广告等领域的研发

投入和产品创新，着力突破技术瓶颈，拓展

业务和产品市场，加快企业可持续、高质量

发展。

“研发创新既需要资金投入，也需要长

期的技术积累。”奥拓电子智能视讯技术研

究院常务副院长王勇说，公司在成立初期就

设立了基础研究部门，每年的研发投入占到

营业收入的 10%左右，还相继建成一系列创

新研发平台。此外，为更好满足市场需求，

奥拓电子加强前瞻性技术研发，基于未来

3 年至 5 年的行业前沿新技术进行超前布局

与技术储备，努力做到“应用一代、储备一

代、研发一代”。

随 着 蓝 光 LED 正 式 投 入 商 业 化 应 用 ，

红、绿、蓝全彩动态 LED 屏幕显示技术进入

高速发展期。

“这是 LED 行业技术质的飞跃，能极大

拓展 LED 显示屏的使用场景。”杨四化说，在

获悉相关技术资讯后，瞄准广告行业对于显

示 屏 的 高 需 求 ，公 司 着 手 进 行 相 关 产 品

研发。

研发不是一蹴而就的事，奥拓电子创新

的脚步始终没有停歇，成果不断涌现。基于

在市场和产品领域上的提前布局，奥拓电子

陆续推出 LED 虚拟转播显示系统、64K LED

图像控制阵列、LED 显示屏无人机智能校正

系统等业界领先产品和技术成果，先后获得

广东省科技进步奖一等奖、深圳市科技进步

奖等。

“ 经 过 多 年 的 技 术 积 累 和 行 业 经 验 沉

淀，奥拓电子加快 LED 显示技术在不同行业

的应用，逐渐成为该领域内具有影响力的企

业之一，为国内外各行业客户提供技术服

务。”杨四化说，奥拓电子智能视讯解决方案

已应用于大型国际机场、银行网点、通信运

营 商 网 点 、XR 虚 拟 影 棚 、电 视 演 播 厅 等 。

2022 年前三季度，奥拓电子实现营收 6.54 亿

元，同比增长 12.19%。

构建产业生态

“如今，运用 LED 显示屏的 XR 虚拟拍摄

技术正在兴起，相较于传统的蓝幕或者绿幕

拍摄，LED 光源不仅能提供更为真实、细腻

的光影色彩表现，还可提升制作效率、降低

成本。”奥拓电子副总裁、深圳市创想数维科

技有限公司总经理吴未说，近两年，电视台

演播厅和影棚数字化升级为公司拓展 XR 虚

拟拍摄技术应用带来发展机遇。

2021 年，奥拓电子在 XR 虚拟拍摄领域

新签合同额超过 1.5 亿元，承接了 21 个 XR

虚拟影棚项目，为影视制作公司提供智能视

讯解决方案及相关产品。

“公司希望能持续提升 XR 虚拟拍摄在

应用侧的附加值。我们要做的不仅仅是显

示产品，还要做相关配套的内容，比如，数字

内容制作、互动软硬件产品开发等，形成‘硬

件+软件+内容+交互’的生态链闭环。”吴未

说，奥拓电子正从显示屏生产向提供解决方

案方向发展。

2021 年，奥拓电子成立控股子公司——

深圳市创想数维科技有限公司（以下简称

“创想数维”），致力于通过“应用场景+创作

工具+数字交易平台”的方式，为商业、娱乐、

教育等领域的客户提供虚拟数字人、虚拟会

场、虚拟直播、裸眼 3D 等数字内容服务，将

XR 虚拟拍摄技术从大场景摄影棚拓展至小

场景直播间。

2023 年 2 月，创想数维创新研发的“元宇

宙 XR 虚拟渲染服务系统项目”获评 2022 年

度“深圳人工智能行业应用奖”。该系统运

用 XR 虚拟影视拍摄、XR 虚拟数字引擎、虚

拟可视交互、LED 虚拟显示等关键技术，可

形成多场景的虚拟拍摄解决方案，快速搭建

多类别虚拟环境场景平台，创造出让人身临

其境的沉浸体验感和想象空间，可应用于影

视、文旅、直播等领域。

“有了核心技术作支撑，应用场景便能

不断延伸。”杨四化表示，在教育领域，奥拓

电子还提出了“三室一厅”的业务布局，即高

校智慧会议室、智慧教室、智慧实训室以及

智慧报告厅，并根据不同场景需求推出 LED

智能会议一体机、XR 虚拟仿真、VR 沉浸式

教学、智慧教室等智慧解决方案及产品。

“未来 3 年至 5 年，LED 行业将迎来发展

黄金期。我们希望 LED 屏成为具有交互性

的数字化、智慧化产品工具。”杨四化表示，

奥拓电子将坚持“智能+”战略，以客户需求

为导向，着力提升企业创新能力，向着智能

化、可视化、平台化方向发展，提供专业智能

视讯解决方案。

深圳市奥拓电子股份有限公司——

深 耕 智 能 视 讯 领 域
本报记者 杨阳腾

一 家 老 企 业 的“ 创 新 ”经
走进位于黑龙江省佳木斯市的哈尔滨

电气集团佳木斯电机股份有限公司（以下简

称“佳电股份”），只见车间内机器轰鸣、工人

紧张忙碌，库房里摆满了准备发往各地的电

机产品，装载卡车在厂区内穿梭不停。

今年年初以来，佳电股份的车间都是满

负荷运转。冲压、接线、整形、装配、喷

漆⋯⋯多条生产线马力全开、机械手快速舞

动、工人熟练有序地进行各项工作。“农历正

月初四，工人就全部到位，抢进度、抓生产。

目前订单已经排到了 5 月份，下一步要着力

把产能提上去。”佳电股份大型车间书记、主

任冯建国告诉记者，今年企业制定的经营性

指标任务比去年大幅提升，职工都在铆足干

劲完成预期目标。

“企业发展信心十足，我们要朝着更高目

标迈进。”佳电股份产品制造部经理张飞飞

说，对于今年的形势，大家都比较乐观。为了

保证产能充分释放，实现饱和生产，企业在年

前就做好了准备，将外购件、外协件备足。

“今年大型车间将增产百万千瓦，我们

有信心完成全年生产任务目标。”冯建国说。

佳电股份有 80 余年电动机生产历史，

是我国较早开始生产防爆电机、起重及冶金

用电机、屏蔽电机（电泵）及局部扇风机的企

业，产品广泛应用于机械煤炭、石油化工、起

重冶金、航空航天等行业。近两年来，销售

收入连续超过 30 亿元。

“一家老企业如何实现订单攀升？这离

不开创新支撑。”佳电股份党委书记、董事长

刘清勇告诉记者，研发新产品、开拓新市场，

是企业实现高质量发展的关键。今年 2 月

份，佳电股份举办新产品发布会，集中展示

了 14 个创新成果，包括智能无线监测诊断

仪、智能无线网关、高效智能电机、永磁电

机等。

目前，佳电股份研发出具备第四代核能

系统安全特性的高温气冷堆核心设备——

主氦风机。公司设计部主氦气风机室副主

任工程师张蛟告诉记者，总投资近 3 亿元的

主氦风机成套产业化项目正抓紧建设，建成

后将实现年产 12 台主氦风机产品、570 台高

压防爆和普通电机的增产能力。“主氦风机

成套产业化项目已经完成厂房建设施工验

收，装配自动线设备正在加紧施工，预计今

年下半年投入使用。”冯建国说。

在推动技术创新的同时，佳电股份大力

推进数字化、智能化、网络化建设，顺利完成

电机冲片数字化（智能）车间和电机机座数

字化（智能）加工车间建设，实现了产能、加

工效率、产品质量全方位提升。

“以往一个班组需要 10 多名工人，如今

2 个人即可完成操作。”公司工艺部部长赵佳

宁说，今年佳电股份还将打造一个高压电机

数字化装配车间。

“从 2018 年开始，公司平均每年投入

1 亿元左右进行数字化智能化建设，为产品

质量和效率提升起到重要作用。”公司副总

经理潘波介绍，佳电股份今年初制定了数字

化建设三年发展规划，将以打造“智能工厂”

为目标，持续引进先进的工艺装备，用数字

赋能促进转型升级。

刘清勇表示，佳电股份将进一步抓创新、

提产能、拓市场，按下发展“快进键”。同时，

推动电机产业向高端化、智能化发展，用优质

产品与服务更好地满足市场与用户需求。

本版编辑 王 琳 张苇杭 美 编 倪梦婷

对 于 上 市 公 司 而 言 ，

“ 扭 亏 ”可 谓 是 重 大 利 好 。

在已披露 2022 年度财报的

上市公司中，有多家公司公

告 实 现 扭 亏 。 但 细 察 扭 亏

手法则不一而足：多数公司

盈 利 得 益 于 主 营 业 务 改 善

和成本的有效控制；但也有

一 些 公 司 扣 除 非 经 常 性 盈

利后净利上限仍为负值，这

也就意味着，这些公司的扭

亏是靠卖资产、卖股票、政

府 补 助 、债 务 重 组 等 实

现的。

不可否认，合理利用政

府补助、资产重组等手段，可

以有效补充资金活水，有助

于上市公司加大投入、转型

发展、做优做强。尤其是某

些 上 市 公 司 因 一 时 经 营 不

善，遭遇现金流困难，此时依

靠售卖资产、债务重组等方

式，获得喘息机会，进而“起

死回生”。

但依靠售卖资产、政府

补 助 等 实 现 账 面 盈 利 ，不

能 反 映 公 司 的 真 实 经 营 能

力 ，并 非 企 业 发 展 的 长 久

之 计 。 而 且 其 中 存 在 的 风

险 不 能 忽 视 。 投 资 者 购 买

一 家 公 司 的 股 票 ，主 要 是

看 好 其 主 业 发 展 前 景 ，而

不 是 让 上 市 公 司“ 代 客 理

财”，或是希望企业通过不

断 变 卖 家 产 来 保 住 上 市 公

司身份。

如果上市公司依赖政府补助、卖资产来维持运转，而

不是将心思用在拓展主业、发展实业上，其核心竞争力将

会慢慢消失，不啻于饮鸩止渴。按照退市新规，上市公司

扣非前/后净利润为负且营收低于 1 亿元连续两年将终止

上市。一些上市公司即使一时靠“巧妙手法”实现“账面

扭亏”，终究难免被淘汰出局。

任何一家企业要想在市场上站稳脚跟，没有捷径可走，

唯有心无旁骛专注主业，深耕细作挖掘专业。上市公司应

坚持开拓创新，围绕主业在技术进步和商业模式上多下功

夫，着力提升发展效率和效益，不断增强公司核心竞争力和

盈利能力，用稳定的业绩增长来回馈投资者，凭借“真功夫”

实现扭亏，这是对自身负责，对投资者负责，也是对资本市

场负责。

监 管 之 手 也 要 坚 持 扶 优 限 劣 的 监 管 导 向 以 及 时 纠

偏。对于主业突出、竞争能力强的头部企业，要进一步支

持其运用资本市场工具做优做强，发挥示范带动作用；而

对那些盲目上项目、片面追求多元发展的企业，要严格监

管其并购重组和融资行为；对于主业萎缩、不具备持续经

营能力的“空壳”“僵尸”企业，则应严格执行强制退市制

度，坚决淘汰出清。

设置“扣非净利润”这一指标的目的，本意之一就是要

让投资者看清上市公司的真实面目。投资者要仔细甄别上

市公司业绩数据的真实性，谨慎对待一些看上去业绩不错，

扣非后即现原形的“隐形亏损股”，认真研究上市公司发展

的可持续性。对于那些长期沉迷于炒股、卖家产的企业，最

好还是敬而远之。

扭亏要凭真功夫

—
—
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李华林

佳木斯电机股份有限公司自动化生产车间紧张有序。

本报记者 吴 浩摄


