
近日，多家消费金融公司

发 布 上 半 年 经 营 业 绩“ 成 绩

单”。简单梳理不难发现，“分

化”是其突出特点：头部消费

金 融 公 司 规 模 、盈 利 显 著 提

升，获客数量大幅增加，市场

渗透率不断提高，另有部分公

司规模、盈利双降，发展思路

不清晰，展业能力堪忧。

消费金融公司 10 余年发

展绝非一片坦途，行业格局经

历多次变革，头部公司排序也

是 不 断 变 化 。 之 所 以 出 现 这

样的情况，正是由于消费金融

公 司 身 处 高 度 竞 争 的 环 境 。

从消费金融行业来看，各地消

费金融公司相继开业，跑在前

面的虽然入场早，但后来者也

有后发优势，有优有劣，难言

强弱；从行业外部环境看，商

业 银 行 消 费 信 贷 业 务 依 旧 强

势，半年报数据显示，2021 年

上半年，6 家国有大型银行个

人消费信贷（仅包括个人消费

贷款和信用卡透支）规模达到

4.3 万 亿 元 左 右 ，同 比 增 长

近 10%。

除了竞争日趋激烈，金融

消费者千人千面，金融需求各

不相同，服务跟不上需求变化

也 是 行 业 发 展 需 要 解 决 的 问

题 。 由 于 消 费 金 融 公 司 面 对

的客户多为“长尾”客户，这就

要 求 消 费 金 融 公 司 既 要 深 入

了 解 客 户 需 求 ，做 好 用 户 画

像 ，满 足 不 同 类 型 客 户 的 需

求，又要做好风险防控，避免

出 现 坏 账 压 力 过 大 而 破 产 的

情形。

在笔者看来，消费金融公

司想要实现上述目标，真正做到促消费、谋发展，必须做

到“两手抓”。首先是打造自身特色，即在深入分析消费

金融广阔市场空间的前提下，找到与自身业务能力相匹

配的发力点，发掘消费金融业务新领域。尤其要看到，

去年突如其来的新冠肺炎疫情在对经济社会发展带来

冲击的同时，也催生了新的消费需求，这对消费金融公

司而言，是挑战更是机遇。比如，“宅”消费等各种线上

消费场景的出现，需要消费金融公司提供更加高效便捷

的金融服务；伴随乡村振兴的推进，提供适合“三农”特

点的金融服务等。

其次是增强风险防控能力。此次新冠肺炎疫情是

对消费金融公司风险防控能力的一次严峻考验，消费金

融公司要加大技术投入，强化信贷业务全流程管理，通

过金融科技对用户画像，给不同用户提供与之相匹配的

不同类型、不同价格的产品和服务；同时要加强金融消

费者教育，不断提高消费者的金融知识水平，倡导健康

理性的消费观念。
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消费金融需要两手抓

钱箐旎

9月 1日起高危行业强制投保——

安全生产责任险护航企业发展
本报记者本报记者 于于 泳泳 李晨阳李晨阳

本版编辑 陆 敏 武亚东 美 编 王墨晗

9 月 1 日，新修改的《中华人民共和国安全生产法》正式实

施。近日，浙江省苍南县对高危行业矿山采掘企业进行执法

检查中发现，辖区内两家企业未按照法律规定投保安责险。

当地应急管理部门决定对两家企业各处以 10 万元的顶格行政

处罚。

安责险全称是安全生产责任保险，作为责任险中的重要

品种，承保标的是被保险生产经营单位对因生产安全事故造

成的人员伤亡和财产损失的赔偿责任。去年以来，各地银保

监局和保险公司接到的关于安责险的咨询和投保数量持续攀

升。来自中国银保监会安徽监管局的数据显示，2020 年安徽

省安责险累计签单 66345 笔，同比增长 146%；提供风险保障额

度 3804.72 亿元，同比提升 272%。来自中华财险的数据显示，

公司目前在售安责险产品 50 多个，涉及各类高危行业的产品，

今年上半年安责险保费增速超过 70%。

保障范围更广

依据新《安全生产法》的相关规定，属于国家规定的高危

行业、领域的生产经营单位，应当投保安全生产责任保险。高

危行业、领域的生产经营单位未按照国家规定投保安全生产

责任保险的，责令限期改正，处 5 万元以上 10 万元以下的罚

款；逾期未改正的，处 10 万元以上 20 万元以下的罚款。

2016 年，《中共中央国务院关于推进安全生产领域改革发

展的意见》发布，对高危行业领域做了界定，主要包括：矿山、

危险化学品、烟花爆竹、交通运输、建筑施工、民用爆炸物品、

金属冶炼、渔业生产。有统计数据显示，几乎 100%的特别重大

事故、95%的重大事故、85%的较大事故都集中在这 8 个行业领

域。按照新《安全生产法》的规定，安责险已经成为这些行业

领域企业的强制性商业保险。

记者在采访中了解到，企业为了防范生产经营中出现的

各类事故，通常会投保工伤保险、雇主责任险、团体意外险等

险种。已经投保了这些险种的生产企业，是否还有必要投保

安责险，安责险的保障范围与上述险种有哪些区别呢？中华

财险有关负责人在接受经济日报记者采访时表示，安责险的

承保范围比工伤保险、雇主责任险更为广泛，除了承接依法从

事生产、经营、储存等活动过程中，因意外事故造成其雇员的

人身伤亡外，还承保第三者因安全生产事故造成的人身伤亡

或财产损失。此外，安责险产品还能承担救援费用、调查费

用、事故鉴定费用、清理现场费用以及法律费用等。下一步，

公司将根据业务需求和地方政府的特色需求及时更新产品，

继续积极参与安责险的落地实施。

中国银保监会重庆监管局财险处有关负责人表示，在安

责险的推广前期，不少企业投保积极性不高。重庆银保监局

加强与高危行业领域政府主管部门联动，采取多种形式深入

宣传安责险，指导保险公司主动对接生产经营单位，推动高危

行业领域的生产经营单位投保安全生产责任保险。2020 年，

全市安责险承保企业超 1.4 万家，提供风险保障 343.96 亿元。

转移经营风险

简单来讲，企业由于安全事故造成了人员伤亡和财产损

失，如果投保了安责险，就由保险公司来赔偿。不少保险公司

还同时提供防灾防损等增值服务。

中国社会科学院保险与经济发展研究中心副主任王向楠

在接受记者采访时表示，虽然安全生产事故时常发生，但高危

领域的生产企业更容易出大事，造成企业自身无法履行或逃

避履行赔偿责任。如果赔偿由政府部门或行业基金负责，成

本将转嫁给所有纳税人或该基金的所有成员，这样做不仅耗

时、耗力，也难以实现公平。

由于企业风险管理水平不均衡，高危行业风险系数高、企

业抗风险能力弱，一旦发生安全事故，往往超出企业的承受能

力。这时候就需要由保险来转移企业的经营风险。安责险同

时具有损失补偿和事故预防的功能，不仅能有效协助政府化

解社会矛盾，协助政府进行风险监控，减轻政府负担，还能提

高企业的风险防范意识，转移经营风险，维持企业的正常生产

经营。

重庆银保监局针对安责险承保风险高、投保主体多、服务

难度大等难点，组织保险公司制定安责险承保规范，统一基础

保险责任，委托第三方公司提供运营服务，汇集行业合力提升

服务质效。例如，在“9·27”綦江松藻煤矿事故中启动了重大

事故预赔付机制，当天预付赔款 500 万元。

“安责险如果做得好，还有助于为全社会降低风险和损失

的存量。一方面，有效浮动的保险费率能反映投保企业的风

险，提示其改进生产活动；另一方面，保险公司关心损失，可进

行事前的事故预防和事后的救助服务。”王向楠告诉记者，采

用保险工具解决这种公共管理问题能实现多方共赢，很多企

业的风险知识不足，还有的企业存在侥幸心理，因此安责险在

高危行业、领域强制投保很有必要。

中国大地保险有关负责人表示，近 3 年来，大地保险累计

为近 15 万家企业提供了超过 9000 亿元的安全生产风险保障，

累计支付赔款金额超过 2 亿元。大地保险通过与安全科技、项

目管理、安全工程师事务所等第三方专业机构合作，参与搭建

各地安责险信息系统平台，实现承保、理赔、事故预防服务、统

计分析和信息查询等线上功能，旨在为不同领域客户提供更

专业和高效的事故预防服务，全力为企业生产经营工作保驾

护航。

补齐发展短板

多位业内人士表示，发展安全生产责任保险，是用保险的

经济手段加强和改善安全生产管理，是保险公司参与社会治

理的表现形式。但是在实际运行中仍有一些短板尚待补齐。

除了高危行业领域企业以外，其他企业投保积极性并不

高。记者随机采访了山东、浙江、江苏等地的几家纺织、化工

行业企业。这些企业均投保了雇主责任险、团体意外险，但是

并没有投保安责险。专家认为，部分企业未从安责险的事前

预防、保障雇员权益的角度来看待并接受安责险，甚至有的企

业认为，投保安责险是额外增加企业的负担，没有完全领会推

行安责险的政策导向。

在推广安责险的过程中，已有省份将安责险数据与安全

监管数据有效融合，但还未能实现对现数据的有效分析。例

如，从全国范围和重点省份来看，安全生产风险的大数据模型

有待开发，保险业与相关部门的数据互联还需要进一步打通。

安徽银保监局财险处有关负责人表示，做好安责险的推

广，要抓住落实安责险保险事故预防服务功能这一关键，提高

服务标准化专业化程度，建设安责险专属信息平台。目前，安

徽银保监局鼓励对口开发产品，提高产品适应性。特别要求

各公司针对建工、矿山等各领域新形势下安全生产风险状况，

深入评估，找准关键风险点，并据此完善或新开发符合各类企

业特点的保险产品，合理厘定费率，做好产品升级换代。

王向楠坦言，“保险业在降低风险存量上还有工作要推

进。一是制定完善服务规范和技术指引，提升公司防灾减损

的能力，也便于评价和监督公司的服务。二是加大风险管理

人员和技术投入，对客户多接触多服务，避免侥幸心理。在制

度环境上应当给予保险公司更多检查权、数据使用权，用好保

险工具”。

此外，有专家强调，安责险归根结底是由企业缴纳费用的

商业保险，即便是强制投保，企业也有权自主选择保险公司。

各地行政部门和行业协会在推广实施过程中必须遵循市场经

济运行规律，鼓励保险主体积极

参与，进而维护安责险市场公平

化、自由化、法治化的竞争环境。

A 股交易连续突破 1 万亿元——

量 化 投 资 是 主 要 推 手 吗
本报记者 周 琳

近期，A 股成交连续突破 1 万亿元，随着市场交易升温，

量化交易量在 A 股交易量占比情况成为市场关注的话题，有

观点认为“量化交易占 A 股交易额比例约为一半，高频量化

就等于‘薅市场羊毛’”。

我国的量化投资基金行业已走过 10 余年历程。量化投

资本质上是一种依托计算机构建模型再进行投资的策略，其

投资逻辑在于从海量的历史数据中寻找能够带来超额收益

的多种“大概率”事件，并严格按照这些策略所构建的数量化

模型来投资。本质上，量化投资是利用计算机和数据运算寻

找市场定价偏差的一种“投机”策略。

华泰柏瑞副总经理、量化与海外投资部负责人田汉卿介

绍，在量化投资模型中，每个模型由很多因子组成，每个因子

本质上都是基金经理眼中的一个赚钱的观点。例如，投资者

情绪因子是将投资者情绪变化进行量化统计，作为筛选股票

进行投资的决策依据。定性投资和定量投资的具体做法有

些差异，如同中医和西医的差异，定性投资更像中医，依靠经

验和感觉判断。而定量投资更像是西医，依靠模型判断，模

型对于定量投资基金经理的作用就像 CT 机对于医生的作

用。在每天的投资运作前，基金经理先用模型对市场进行全

面“扫描”，然后据此做出决策。

华安基金指数与量化投资部基金经理张序表示，量化基

金与传统基金相比最大的相同之处是投资目的都是为了选

择“战胜市场”的优质股票。相比而言，量化策略利用计算机

模型集中、批量地筛选股票，“分层”投资的味道更浓，而不是

像主动管理类基金那样对个股投入更多调研精力。

万得资讯统计显示，截至 9 月 13 日，全市场共有 593 只

公募量化投资基金，分为主动量化型、指数量化型、对冲量化

型三种，总规模合计 2355.78 亿元。其中，规模最大的易方达

上证 50 增强 A 份额为 230.52 亿元，与主动管理类基金动辄数

百亿元的体量相比差距明显。

张序认为，“量化投资的交易额占 A 股一半”的说法不准

确。目前，据估算量化投资的交易额约占 10%。部分投资者

对于量化投资的看法仅停留在高频交易一种策略上，将量化

投资等同于高频投资，这是认识误区。

量化投资是一揽子投资策略的集合，主要包括三个分

支：一是主要应用金融衍生品的量化套利策略；二是高频交

易的投资策略，这一策略主要是通过高换手率和快速买卖捕

捉微小的投资机会，目前公募基金不参与高频交易策略，也

不可能通过高频交易“薅羊毛”，主要是少数量化私募基金在

应用高频交易；三是公募量化投资基金策略，主要是综合基

本面因素、投资者因素、投资频率等诸多因素来制定投资模

型，再依据投资模型进行选股和择时。

张序介绍，交易频率和换手率的问题本质上与基金经理

自身的投资风格密切相关，与是否是量化基金关系不大。今

年的量化投资基金交易投资比较活跃，成交额确实有所放

大。张序认为，这与市场中小盘股受欢迎的投资风格有一定

关系。今年以来，中小盘市值的股票更受投资者青睐，行业

之间的股价表现差异较小，没有出现资金涌入极少数个股或

板块的极端行情，使得量化基金更容易捕捉到震荡市场的投

资机会。另外，随着宏观经济预期的持续改善，传统低估值

赛道和新兴科技类行业的赛道均开始出现更多机会，市场新

热点和新投资主题不断涌现。

千象资产相关部门负责人表示，“量化交易占比一半”在

私募证券投资基金领域也不成立。量化私募基金中真正应

用高频交易策略的基金数量和规模占比很小。在换手率方

面，随着管理规模的增加，规模较大的量化私募管理人主动

调低交易频率是必然趋势之一，否则交易成本会大幅增加。

私募排排网财富管理合伙人荣浩表示，随着近年来量化

交易占比逐步提高，量化交易的换手率较之前已明显下降。

近期市场交易量活跃主因并非来自量化私募，更有可能是增

量投资者入场、多路资金加仓

以及机构调仓行为等综合因

素作用的结果。


