
2020年4月22日 星期三12
ECONOMIC DAILY

企 业

订单不减反增，生产逆势上扬——

部分央企首季经营业绩增长
经济日报·中国经济网记者 周 雷 苏大鹏

与中国科技产业同行、远行

英特尔首提“智能X效应”发展新思路
本报记者 朱 琳

近日，中国一重大连核电石化公司承制的浙江逸盛锻焊加氢反应器套容器设备顺利完成制造任务。 （本报记者 苏大鹏供图）
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联想首次举行全球线上誓师大会

未来十年要打服务牌

在面临新冠肺炎疫情冲击、市场下行
压力加大的情况下，中央企业变压力为动
力，科学谋划，精准发力，苦干实干，为实现
全年经济社会发展目标奋力前行。今年一
季度，中国一重、国家电投等部分中央企业
实现了经营业绩逆势增长，为中国经济注
入了活力，也为相关产业和上下游企业增
添了信心。

及早复工抢先机

今年一季度，中国一重继续保持逆势
上扬态势，营业收入同比增长52.47%，利
润总额同比增长103.37%，实现首季“开门
红”。数据显示，中国一重新增订货同比增
长13.7%。其中，新材料板块订货大幅提
升，同比增长98%，先后签订了福建大东海
1780mm热连轧机组、浙江三澳核电厂一
期工程反应堆压力容器、昌江及苍南蒸发
器锻件、宝鸡钛业1850mm钛板热轧机组
总包等重要制造合同。

一季度，中国一重集团以集团公司、二
级单位、三级企业及生产制造厂四级联动
统筹推进任务落实。特别是针对承担的国
家重大项目，专门成立重大项目办公室，加
强与用户和供应商紧密协作，排除疫情带
来的一切困难，使项目节点按时保质完成。

在全力抓好企业复工复产的基础上，
中国一重注重发挥产业链带动能力，助推
供应链企业复工复产，帮助供应商提供复
工相关手续，协助厂家尽快复工。针对合
作的复工困难企业，安排人员进行复工指
导，协助其与相关部门沟通，快速实现复工
复产。同时，与外协配套厂家建立联动反
馈机制，每日对厂家地域疫情动态及企业
运行动态进行数据统计，根据情况给予协
助。尤其在资金给付上优先满足供应链企
业，为复工的配套企业做好资金保障，提高
一重产业链协同能力，维护良好的产业生
态及当地实体经济的发展。目前，中国一
重在黑龙江地区的本地配套率已达52%
以上。

一季度，国家电投公司同样实现首季
“开门红”，重点任务稳步推进，经营效益实
现逆势提升。利润总额、净利润等效益指
标大幅超过计划进度，发电量降幅低于行
业平均值，集团清洁能源占比较高的产业
优势充分显现。

一季度，国家电投黄河水电公司完成
发 电 量 122.47 亿 千 瓦 时 ，同 比 增 长
9.26%。其中，水电完成80.28亿千瓦时，
同比增长14.5%，光伏完成15.05亿千瓦
时，同比增长5.3%，风电完成7.84亿千瓦
时，同比增长15.71%。

国家电投黄河水电公司从挖掘优质存
量资产入手，向存量要效益。黄河水电公
司在黄河上游拥有10座大中型水电站，还
有大通河和嘉陵江流域的水电站7座，水
电产业一直是公司的发电“大户”。为保证
水电发展，该公司加强对龙羊峡水电站“一
库水”的科学调度运用，采取优化水电站机
组运行方式、机组叠修缩短工期等方式增
发电量。同时，通过深挖新能源发电产业
潜力，实现了一季度发电量开门红。

一季度三峡集团三峡电站、葛洲坝电
站发电量分别达164.9亿千瓦时和36.78亿
千瓦时，均创历史新高。“为社会提供清洁

能源是我们的神圣使命。”长江电力总经理
陈国庆表示，疫情防控期间，长江电力在宜
昌地区的1000余名党员干部职工长时间
坚守生产一线，克服种种困难，在做好疫情
防控的同时，确保了企业安全生产和向社
会可靠供电。

截至3月31日，中国电子旗下湖南长
城计算机系统有限公司一季度实现销售收
入1.67亿元，同比增长35.7%；实现利润总
额470万元，同比增长286%；实现工业产
值2.14亿元，同比增长58.9%。其中，湖南
长城国产自主安全电脑产量接近2万台，
同比增长近七成。

面对疫情对经济带来的影响，湖南长
城计算机系统有限公司的“自救”举措从提
早复工开始，在危机中抢得先机。由于防
控有力，及早复工，一家海外客户将原本分
散的众多订单转投至湖南长城株洲生产线
生产，并将本年度内的全部订单转移至该
生产线。仅此一项，该公司有望在今年多
生产80万台智能硬件设备出口海外，可新
增产值近4亿元。

精准施策求共赢

流程再造、协同合作、量身定制……面
对疫情冲击，中央企业千方百计把市场和
客户拉回来，把效率和效益提上去。

一季度，中国石化燃料油销售有限公
司经营逆势增长，实现经营总量633万吨，
同比增长18%。其中，保税油配送量161
万吨，同比增长38%。

作为中国石化旗下以全球船供油为核
心业务的专业公司，中国石化燃料油销售
有限公司针对疫情全球升级、国际航运低
迷、国内燃油消费下降等严峻形势，积极推
动国家低硫船用燃料油一般贸易出口退税
政策的实施，打通国产资源在各港口出口
退税流程，实现中国石化生产的低硫船用
燃料油在中国港口供应全覆盖，让国际船

东真正得到“退税”实惠；该公司还积极推
动低硫船用燃料油扩大生产，并制定“一厂
一策”物流方案，发挥产销一体化优势，实
现各生产企业低硫船用燃料油产能的最大
释放，努力做大中国石化原油加工总量。

针对近期国际油价大跌对航运企业降
低燃油成本带来的利好，中国石化燃料油
销售有限公司还趁势拓销，为船东客户提
供灵活的现货和长约燃油采购价格方案，
并做好相应的配套保值，规避风险，促进了
国际船东对中国石化生产的低硫船用燃料
油采购需求的加快释放。

招商局旗下各码头公司一季度创下多
项生产作业新纪录。营口港股份一公司吞
吐量同比增长34.6%，其中火车装卸14681
车，增长740.4%；营口港股份三公司在“玛
格瑞特轮”卸船作业中，作业效率达6577
吨/小时，创近年来单船作业效率新高；辽宁
沈哈红运物流公司刷新海铁联运单日装车
量纪录；大连港散杂货码头公司创下月度、
昼夜、单班铁矿石装车量三项历史新高。

招商局旗下中国外运推动长沙、西安、
沈阳、石龙等地的中国外运中欧班列强劲
复苏，一季度共开行中欧班列228列，逆势
同比增长 72%，占全国中欧班列总量的
11.75%，其中3月份新开辟了沈阳—奥地
利恩斯班列、长沙—俄罗斯莫斯科班列，进
一步丰富了班列产品，助力外贸企业复工
复产。

中国外运中欧（长沙）班列一季度发运
78列，同比增长10.53%，特别是为“一带一
路”上的明星项目白俄罗斯中白工业园的
入园企业——中联重科定制了长沙至明斯
克中欧班列物流方案，将中联重科原计划
50天的运输时间缩短至16天左右，为其解
决了年后建设工期紧张的问题。

创新拓展见实效

众多央企坚持围绕核心业务做文章，

对疫情期间市场新变化新要求作出快速响
应、及时调整，努力通过变革创新打开新的
发展空间。

一季度，中国建材集团旗下凯盛科技
集团有限公司立足核心业务，打好“组合
拳”，业务收入同比增长11.9%，利润同比
增长4%。

凯盛科技集团拥有15家玻璃原片企
业、21条智能化生产线，针对生产线不能停
产的特点，该集团提出“用科技提质量、强
智能提产量”，疫情期间，在到岗人员不到
平时60%的情况下，实现产品一级品率及
总成品率超过90%，产量同比基本持平，利
润同比增长超80%。

在稳住主业的同时，凯盛科技集团有
限公司将目光瞄准海外，发挥技术优势，扩
大国际高端市场份额。以显示模组业务为
例，该公司抢抓国际市场机遇，仅韩国LG
订单就超10亿元，一季度收入同比增长
34%。通过“云洽谈”“云签约”签订合同额
超亿美元的波兰光伏电站项目，成功打入
了东欧市场。

疫情之下，线下运营严重受阻，“线上
模式”大显身手。一季度，国网电商公司加
快推进电子商务、金融科技业务，在服务企
业便捷缴费、助力中小微企业融资和带动
产业链上下游协同发展方面贡献“电商”智
慧，一季度交易规模和新增注册用户数分
别同比增长87%和140%。

依托网上国网和电e宝，国网电商提
供交费办电、电费代扣、电力积分、电子账
单、电子发票、电费理财等多场景服务，一
季度电费网银交易规模突破950亿元，同
比增长60%。国网电商还聚焦供应链协同
发展，以线上平台助力金融服务复工复产，
结合大数据、区块链技术，交易规模突破
200亿元；面向下游企业用户，推出了电e
贷、电e票、电e盈等延期、低息、降费优质
服务“组合拳”，提供全天候在线非接触式
金融服务，为中小微企业减负解忧。

近日，英特尔公司全球副总裁兼中国
区总裁杨旭在公司以线上直播形式举行
的年度战略“纷享会”上表示：“经济结构
调整正在发生和加速。智能科技、智能应
用、智能基础设施建设将成为‘刚需’。‘智
能X效应’将在广泛的产业和经济领域发
生。”

当前，万物智能化带来指数级数据爆
炸，智能科技的发展与应用，释放数据的最
大价值，使产业、经济升级迈向新拐点。杨
旭表示，一方面智能化推动增值服务和跨
产业融合；另一方面，新应用、新需求推动

“新基建”。AI、5G、云计算、智能工厂等加
速发展，推动“新基建”，助力中国更快、更
高质量地从信息化迈向智能化，产业与经
济结构也加快从大规模制造，朝着增值的
服务业过渡。

迈入数据时代，英特尔首次提出“智
能X效应”这一理念，既体现产业效应，也
反映经济效应。杨旭坦言：“新冠肺炎疫
情是今年全球最大挑战。从医疗救助和
生命科学研究第一线，到经济和社会有序
运转，再到公共服务等各方面，智能科技
发挥着关键作用，智能应用井喷式爆发。”
他表示，英特尔将全力发展智能科技，推
动经济和产业变革，开创全球可持续发展
的新格局。

英特尔公司市场营销集团副总裁兼
中国区总经理王锐指出，推动智能科技与
应用融合，需要解决三大挑战：基础设施
亟待升级，应用场景多元复杂，生态建设
百业待兴。“英特尔以全能冠军的实力，构
建全面的产品领导力、解决方案创新力、
生态构建力三大优势，支持‘数字新基

建’。”王锐说。
海量数据爆发、数据形态多样化、实时

性数据处理需求激增，是当今的新浪潮，但
是“浪”能掀多高，还需看“大海的底蕴”。
英特尔认为，智能科技是“大海的底蕴”，推
动数据时代浪潮滚滚向前。

“通过先进技术驱动未来创新，这是英
特尔不变的初心。”英特尔中国研究院院长
宋继强表示：“聚焦智能科技，凭借在数据
处理、存储和传输上的全面实力，英特尔通
过实效与探索的平衡，以及开放式合作，既
立足当前又布局未来，以指数级思维突破
创新。”

据统计，2023年芯片潜在市场规模将
达近3000亿美元。英特尔认为，作为行业
转折性技术，5G加速网络转型，AI推动智
能网络、智能边缘计算、智能云发展，而智

能边缘计算又进一步推动物联网的深化和
发展。除了半导体技术，自动驾驶带来“出
行即服务”的机遇，也是英特尔创新和发展
的空间。

2019年，英特尔营收接近720亿美元，
连续4年创新高，并实现“以PC为中心”和

“以数据为中心”业务的双增长。其中，“以
数据为中心”业务占比也从过去的30%提
升到70%左右。

扎根中国35年，英特尔是最大的外国
投资企业之一。英特尔与中国科技产业的
合作久经考验。“技术是起点，协作增值是
重点。”杨旭表示，无论过去、现在还是未
来，英特尔始终是与中国经济共同发展的
探索者、参与者、贡献者，价值不断深化。

“放眼长远，英特尔在中国的战略一直非常
坚定，就是要同行、远行。”杨旭说。

当前我国新冠肺炎疫情防控阶段性
成效进一步巩固，复工复产取得重要进
展，经济社会运行秩序加快恢复。为维
护全球供应链稳定，TCL在做好疫情防
控的基础上正有序复工复产。

受新冠肺炎疫情影响，家电市场需
求总体下降，而人员流动受限、物流运输
不畅、原材料供应不足等因素又增加了
成本，企业经营压力较大。虽然疫情对
家电行业造成一定冲击，但同时也驱动
了消费者对智能家居、科技产品的青
睐。疫情过后家电行业或迎来爆发式增
长，而只有率先在高品质、智能化全品类
产品布局的企业才能在新一轮市场竞争
中占得先机。

疫情让我国显示面板行业面临严峻
考验，而作为战略性新兴产业，其生产制
造对我国经济转型发展甚至全球供应链
的稳定都具有重要意义。如何应对危
机，成为当下业内人士最关注的话题。

在全球显示行业中，中、日、韩三国
企业一直是中坚力量，目前中国疫情已
基本控制住，面板行业格局可能就此发
生改变。在大屏显示领域，受疫情影响
以及出于战略性调整的考虑，韩国厂商
将继续减产LCD面板，订单或将进一步
向中国大陆地区集聚；在小屏显示领域，
手机、车载液晶等面板附加值较高，未来
一段时间市场需求都比较大，也是各家
企业必争的技术高地。

与传统技术相比，喷墨打印印刷显示技术简化了生产工艺，能
够实现在非真空环境下操作，材料利用率达到90%以上，大大降低
了生产成本和设备投资。目前，该技术已应用于武汉华星t4柔性
LTPS—AMOLED面板生产线，这是国内第一条主攻折叠屏显示面
板的生产线，已经具备量产能力，并开始向手机厂商供货，半导体显
示技术的研发从来都不是单打独斗，需要材料、工艺、设备等全产业
链的联合作战。我们希望与合作伙伴一道加快技术迭代步伐。

相比之下，疫情对中国面板厂商的生产影响不大。显示行业
生产特殊性要求其生产线需全年不间断运行。TCL华星深圳工
厂未受直接影响，各厂内设备满载生产，武汉工厂也保证了85%的
产能。

我们坚持生产不只是考虑企业效益，更是为了兑现给客户的承
诺，展现企业责任担当。武汉华星生产的低温多晶硅显示屏占全球
市场供应量的20%，深圳华星生产的显示面板占全球供应量14%，疫
情期间，TCL保持正常运营不停产既有助于稳定全球供应链，也以
实际行动回应外界对中国产业链可靠性的质疑。我们有序复工不
停产，将以稳定产能带动产业链上下游企业加快复工。更重要的
是，作为行业龙头企业，要着力发挥好制造业在经济稳增长中的压
舱石作用，在国家需要我们的时候挺起民族企业的脊梁。

（本报记者 李芃达整理）

本报讯 记者黄鑫报道：4月14日，联想首次举行全球线上
誓师大会。联想集团董事长兼CEO杨元庆在大会上展望了
2020/2021财年的发展方向，表示将以服务和解决方案为导向推
动转型深入，并提出在未来10年，把服务和解决方案打造成联想
新的核心竞争力。

“目前，联想在中国的工厂全部满产。”杨元庆说，在智能设备
领域，联想个人电脑保持了全球冠军地位和行业领先的利润水平，
移动业务连续5个季度保持盈利，新型物联网设备营业额增长4
倍。联想私有云和传统数据中心业务恢复增长。在行业智能领
域，数据智能业务为近170个大型工业企业提供智能化解决方案，
年营业额同比增长了140%。云网融合事业部与15个省级运营商
客户签订了战略合作协议，合同额突破了2亿元。同时，联想创投
投资企业达120多家。

杨元庆表示，最近，“新基建”成为市场关注的热点，而“新基
建”中的工业互联网、大数据中心、5G网络、人工智能恰好与联想
3S战略相契合，因此，联想要积极成为“智慧基建”的核心提供商。

杨元庆认为，世界各地的客户需要的不再仅仅是硬件设备，而
是包括物联网设备、基础设施和智能应用在内的全套解决方案，以
及包含顾问、实施、运维在内的全方位服务。下一步，除了设备服
务与软件等围绕现有硬件产品的“附加服务”外，联想要不断拓展
运维服务和设备即服务业务，进而提供解决方案服务，包括系统集
成解决方案和联想智能解决方案。联想将通过提高附加率、增强
客户黏性以及从单纯的IT设备厂商升级成为一个值得信赖的解
决方案提供者。

近日，江苏省太仓高新区新大洲本田摩托（苏州）有限公司，生
产技术人员正在装配出口海外市场的摩托车。今年以来，该公司
防疫情、抓市场、稳生产，一季度摩托车产销超过10万辆，40%出口
海外市场。 计海新摄（中经视觉）

新大洲本田摩托车产销两旺
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