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应对气候变化迫在眉睫

“今年是全球应对气候变化的关键之
年”——这是各界对在西班牙马德里举行
的“第二十五届联合国气候变化大会（以
下简称COP25）”的共识。联合国秘书长
古特雷斯指出，从2020年开始《巴黎气候
协议》进入全面落实阶段，COP25是各方
提交其《国别自主贡献承诺》的最后机会，

“所以今年务必就各方增加贡献度达成最
终协议，为明年9月份在英国格拉斯哥召
开的第二十六届大会做准备”。

除 了 强 调 各 方 承 诺 的 紧 迫 性 ，
COP25还显现出了不少新亮点。大会首
次将应对气候变化和保护生物多样性两
大议题紧密连接，确认将保护生物多样性
作为全球气候治理的核心议题之一，决定
探索“通过生态系统手段拯救地球”的新
路径；各方致力于建设统一标准的“全球
报告机制”以监测环境政策落实情况；各
方承诺将联合国绿色气候基金扩容至74
亿美元，企业界在实现“温室气体零排放”
目标上展现了更为积极的姿态，如亚马逊
公司承诺在2040年前实现目标，全球有
87 家公司相关总投资有望达到 2.3 万亿
美元。

欲掌握气候治理领导权

在参会各方中，欧盟在全球应对气候
变化问题上力求掌握领导权的意图和举
措愈加清晰。针对美国“退群”的恶劣影
响，欧洲议会在大会前宣布“欧洲成为全
球首个进入气候紧急状态的大洲”，为在
立法层面防止个别成员国仿效美国单方
面“退群”奠定了基础。

欧盟委员会新任主席冯德莱恩再次
强调欧洲在2050年前建成首个“碳中和”
大洲的雄心，并拟在本次大会结束前推动
欧洲理事会以决议形式凝聚“欧洲统一意
志”，在明年 3 月份前形成《欧洲绿色协
议》的最终版本。德国环境部长舒尔茨和

外交部长马斯则明确表示，欧盟必须成为
全球气候治理的领导者。一方面，要通过
提高欧盟承诺水平来敦促各方设定更高
贡献目标；另一方面，要通过COP25协调
各方弥合《巴黎气候协议》中尚存的分歧。

这当中，作为全球最大多边融资机
构、全球最大绿色债券发行方，欧洲投资
银行（EIB）提出了建成全球首家气候银
行、十年内新增 1 万亿欧元绿色投资、
2021年开始全面停止石化类能源项目的
贷款和投资等一系列雄心勃勃的计划。

EIB在COP25召开前夕专门发布报
告警告各成员国：欧盟要推行领导全球气
候治理的综合战略，加大绿色投资是核
心，但在这方面却落后于中国和美国。

该报告显示，2018 年欧盟在应对气
候变化方面的投资额为1580亿美元，占
其生产总值的 1.2%，不仅低于美国的
1.3%，更远低于中国的3.3%，落后中美最
多的是在低碳交通和应对气候变化研发
两大领域，每年投资缺口至少为2000亿

欧元。为此，EIB建议欧盟成员国尤其是
财政状况较好的国家，对能源和基础设施
的绿色投资要尽快提升到国内生产总值
的3%以上。

作为欧盟货币政策制定者的欧洲央
行也不甘落后。为回应舆论要求，欧洲央
行增持绿色债券以支持《巴黎气候协议》
的呼声，新任行长拉加德表示，欧洲央行
时隔 16 年后将重新作出战略评估，首先
要维持价格稳定，其次是应对气候变化产
生的金融风险，气变因素将成为欧洲央行
制定宏观经济模型和风险评估的重要
指标。

此外，欧洲央行将调整其资产结构，
总额高达 2.6 万亿欧元的资产池将逐步
增持绿色金融产品、减持“导致大气变暖
的资产”，希望欧洲其他金融机构跟进。

在担任国际货币基金组织执行总裁
期间猛烈批评成员国补贴石化能源的拉
加德认为，各国央行和金融监管者通过
货币政策应对气候变化仍处于起始阶

段，“但这应成为优先事项，并且要行动
起来！”

承诺落实仍有不少困难

欧盟虽然在应对气候变化方面展现
出更大雄心，但上述承诺的落实仍有不少
挑战。

首先，内部分歧掣肘政策落实。虽然
环保主义者充分肯定欧洲央行资产“去碳
化”的主张，但针对拉加德运用货币政策
撬动绿色投资、希望欧洲议会立法确定

“绿色资产”分类的提议，欧洲央行最大出
资方德国央行行长魏德曼则直接“怼了回
去”。一向质疑欧洲央行重启“量化宽松”
的魏德曼称，应对气候变化是各国政府的
职责，欧洲央行不应越俎代庖，货币政策
的核心是维持价格稳定，若再被用于实现
气候目标，恐面临负担过重的风险。欧洲
央行董事会有成员认为，各国央行可以促
进实现《巴黎气候协议》目标，但不应站在
应对气候变化的第一线，货币政策更不应
成为在石化能源汽车等行业内改变消费
者偏好的工具，否则将违反欧洲央行的

“市场中性”和“行业中立”的原则。
其次，民意基础有所分化和削弱。

EIB气候民调显示，在应对气候变化的必
要性和连续性上，有59%的欧洲人认为可
通过政策干预逆转气候变化态势，虽略高
于美国的54%，但远低于中国的80%；仅
有七成左右欧洲年轻人认为他们的日常
活动可帮助实现《巴黎气候协议》目标，

“说得多、做得少”恐成尴尬现实。EIB负
责气候行动事务的副行长纳瓦罗认为，这
份民调凸显了欧洲人在“气候变化和日常
生活互为影响”问题上较中国人仍有不小
差距，超过四成的欧洲人仍乐观地认为气
候变化无须干预。

“COP25 归结下来就一句话——行
动起来！”刚获得EIB大笔融资的伊维尔
德罗拉公司总裁加蓝在 COP25 现场信
心满满地如此宣示。作为“欧洲气候雄
心”的一个缩影，这家全球最大风电生产
商早在 20 年前就开始在拉美布局。“尽
管有诸多困难，但我们看好‘零碳经济’
的前景，已累计投入了1000多亿欧元。”
加蓝称。

积极应对气候变化 欲首建“碳中和”大洲

欧盟展现全球气候治理雄心
本报记者 田 原

受极端天气影响，意大利威尼斯今年遭遇严重洪灾。多个景点被破坏，不少馆藏文
物“泡水”。图为人们走在简易搭建的步行桥上。 （新华社发）

中国移动国际亚太区日前在新加坡举办“5G分享暨
云网融通启动”仪式，展示全方位、立体化、实景化的
5G+应用场景。图为观众体验5G技术。

本报驻新加坡记者 蔡本田摄

中国移动在新加坡展示5G技术

本报金边电 记者张保报道：由中国社会科学院和
柬埔寨皇家科学院联合举办的首届中柬合作论坛日前在
柬埔寨暹粒举行。本届论坛以“中柬迈向命运共同体的
全面战略伙伴关系：我们共同成长”为主题，邀请中柬及
东盟国家学者近百人出席。

中国驻柬埔寨大使馆政务参赞左文星表示，柬埔寨
政治稳定，经济快速发展，民生不断改善。“一带一路”倡
议源自中国，但成果惠及世界，是当今世界经济发展最受
欢迎的公共产品。柬埔寨积极支持和参与共建“一带一
路”合作，两国发展战略高度契合，经济互补优势充分释
放，给双方都带来了重要利益。

柬埔寨外交部和国际合作部国务秘书、外交与国际
关系学院院长邱毅兴表示，“一带一路”倡议以及丝路基
金和亚洲基础设施投资银行，在加强并促进参与国之间
伙伴关系和发展方面发挥了重要作用。中柬两国的友好
关系是建立在平等、互信、互利基础上的。中国已经成为
柬埔寨最大的外资来源国、最大贸易伙伴、最大外援合作
伙伴、最大外来游客来源国。

来自中、柬、新、泰、印尼等国数十位专家学者围绕中
柬政治和安全合作、经济合作、文化合作与交流三个主题
发言和交流。据了解，中国社科院与柬埔寨皇家科学院
自2011年签订战略合作协议以来，在各个研究领域展开
了广泛的交流合作。本次论坛是《关于打造亚洲智库交
流合作网络的行动计划》签订以来的首次活动，标志着双
方合作进入了新阶段。第二届中柬合作论坛计划于明年
在中国昆明举行。

首届中柬合作论坛在暹粒举行

本版编辑 禹 洋

相信不少人开车时有需要使用手机微信的“刚

需”，但这既违规又不安全！2019年11月15日，全球

率先搭载微信车载版的量产车型——第二代传祺

GS4正式上市，解决了这一“痛点”。只需通过方向盘

上的微信专属按键，通过语音和按键方式操作，就可

以实现“查看未读消息、收发微信消息、发起/接收语音

通话”等5大功能。此外，车机还能直接连通别人发来

的定位信息，实现一键导航，完美兼顾了体验与安全

问题，实现了“让眼睛和双手去开车，让耳朵和嘴巴去

交流”，使社交在出行与日常生活中无缝衔接。这仅

仅是第二代传祺 GS4 越级迭代再出发的一个侧影。

市场的数据证明，第二代传祺GS4不负众望，上市半

个月，销量达11268辆，上演了全新蜕变后的“王者归

来”。

冬天里一把火 王者归再高歌

综观一部社会发展史，凡英雄必应时而生。也好

比武林高手，皆显于江湖一派靡气之时。中国汽车市

场的“江湖”也概莫能外。

四年前，在SUV车型缺乏高端自主品牌的时候，

英雄“传祺”应时而生，杀出江湖。

第一代传祺GS4 上市后，一路高歌猛进，凭借前

瞻的设计、扎实的产品品质、领先的空间体验和突出

的油耗水平迅速爆红，成为率先达到100万辆销量的

中国品牌SUV，创造了中国SUV史上的“祺迹”。

然而，2018年以来，在多种因素叠加下，中国车市

遭遇历史性寒流，销量全线下滑，车市陷入低迷。乘

联会最新数据显示，2019年10月全国乘用车市场零

售185万辆，同比下降5.6%，终端消费不温不火。一

向形势大好的SUV阵地，也出现下滑迹象，更多的合

资品牌向下布局入门级市场，中国自主品牌市场份额

被急剧挤压，在10月份前十名的SUV榜单中，自主品

牌仅占4席。

中国汽车市场正处于前所未有的大变局之中,自

主品牌如何从泥沼中提振出来，寒冬之下，路在何

方？江湖再唤英雄。

11月15日，第二代传祺GS4“王者归来”，再次提

振车市信心，给车市寒冬带来一股暖流。数据显示，

第二代传祺 GS4 上市半个月销量已达 11268 辆。正

所谓，沧海横流方显英雄本色，第二代传祺GS4的热

销就是一个很好的证明，这不仅代表着消费者对其产

品实力的认可，更意味着中国品牌有能力依靠好的产

品在激烈的市场竞争中站稳脚跟。

英雄要问出处 大师赋能聚变

在车市低迷的大环境下，第二代传祺GS4何以再

续传奇？

业内专家称，当汽车业进入更为讲求综合竞争力

的“平台化时代”，一个生产平台架构的优劣，将直接

决定平台旗下的产品，是否具有先天的出众“基因”。

广汽集团倾力打造的全新广汽全球平台模块化

架构GPMA，就是这良好的“基因”。第二代传祺GS4

正是基于这个平台打造的SUV车型。全新广汽全球

平台模块化架构GPMA是广汽面向全球主要汽车市

场自主开发，并由六位全球著名大师领衔全球化团队

历时数年打造的。此架构涵盖了轿车、SUV、MPV及

PHEV/HEV 各个车型，是国内率先兼顾全球不同汽

车市场需求的平台架构，在全球化、年轻化、舒适性、

低油耗、混动化、智联化、安全、可靠耐久及通用化方

面都有飞跃性的提升。

比如，有超三十年底盘调校经验的广汽研究院首

席技术官、欧系底盘调校大师领衔研发的底盘，拥有

舒适、标准、运动等三种转向模式，37 米最短刹车距

离，达到领先水平；5.5 米最小转弯半径，达到领先

水平。

传祺是得到众大师的赋能，聚变发力。从而使

“王者归来”的第二代传祺GS4具备“越级智能、越级

座舱、越级驾控、越级安全、越级颜值”五大越级优势。

颜值是当下的年轻消费者十分在意的购车因素，

第二代传祺GS4也同时满足了人们对愉悦汽车移动

生活的美好向往。第二代传祺GS4采用全新的“凌云

翼 3.0”设计语言，前进气格栅与大灯相融合，看起来

更大气且具辨识度。其前大灯组采用双模组LED灯

芯，配合大尺寸前格栅和引擎盖隆起的线条，营造出

强烈的运动感。同时辅以碎钻阵列式转向灯，使新车

外观在保持家族化风格的同时也显得更加精致。

而第二代传祺 GS4 的内饰风格则是一次大刀阔

斧的革新。以“X”型元素为设计核心的座舱内，吸睛

的当属双12.3寸的贯穿液晶屏，几乎每一个坐进第二

代传祺 GS4 的人都会第一时间被这两块大屏所吸

引。这在所有中国品牌车型当中并不多见，散发着浓

浓的科技感。

如果说外观内饰都属于外在东西，那么科技配

置则属于内涵。如何更好地迎合年轻人对科技的追

求，更满足年轻人的有车生活需求，第二代传祺 GS4

给出了一个“简单粗暴”的答案：全球率先搭载微信

车载版的量产车型。“路上朋友圈，开车不掉线”，通

过广汽与腾讯微信团队的深度合作，直接把微信车

载版搭载到了第二代传祺 GS4 的身上，这是对未来

汽车生活的一次尝试和探索，并成为第二代传祺

GS4的“杀手锏”。

10 月 22 日，广汽传祺迎来销售 200 万辆的高光

时刻。今天，第二代传祺 GS4 承载着百万车主的信

赖，“全面越级”再出发，相信其开启广汽传祺下一个

200万辆的新征程，让我们拭目以待。

（数据来源：广汽传祺）

越级迭代再出发 赋能聚变续传奇
——第二代传祺GS4“全面越级”蓄势向上

·广告


