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本报讯 记者周雷报道：鞍山钢铁集团公司日前宣布，公
司成功为一在建的国内炼化一体化项目提供了500余吨5米
以上超宽规格压力容器钢板。此举标志着鞍钢突破了国内超
宽规格压力容器钢板生产极限，成为世界首家具备 5米以上
超宽压力容器CrMo钢板供货能力的企业。

业内人士告诉记者，此次鞍钢成功攻克超宽压力容器
CrMo 钢板生产关键技术，不仅升级了超宽规格钢板的制造
能力，也大大提高了石化炼化管道的安全性，为促进我国超宽
压力容器 CrMo 钢板高端制造，提升市场领导力和占有率提
供了强有力的支撑。

鞍钢攻克超宽规格压力容器钢板关键技术

本报讯 记者齐慧、通讯员姜立公报道：近日，2016—
2017年度国家优质工程奖揭晓，中国电建承建的深圳市城市
轨道交通7号线BT项目等22项工程荣获金质奖。

“深圳地铁 7 号线充分展示了中国电建的品牌价值和综
合实力，必将成为集团转型发展的里程碑。”中国电建集团董
事长晏志勇表示。

据了解，深圳地铁 7 号线线路全长 30.2 公里，于 2016 年
10月28日正式通车试运营，比原定工期提前了整整两个月。
目前，该线路日均客流量达45万人次，运送旅客已超过1亿人
次。项目共计应用了31项新技术、新工艺，获得省部级以上科
学技术奖16项，获得发明专利1项、实用新型专利33项。

中国电建地铁项目获国家优质工程金质奖

本报讯 记者张毅报道：日前，奕斯伟硅产业基地项目签
约仪式在西安举行。在签约仪式上，西安高新区与北京芯动能
公司、北京奕斯伟公司共同签署了投资合作意向书。根据意向
书，该项目总投资超过100亿元，由北京芯动能公司旗下北京
奕斯伟公司统一规划、分期推进，项目建成后将填补国家半导
体硅材料产业空白，进一步完善陕西省集成电路产业链条。

陕西省委常委、西安市委书记王永康在致辞中表示，项目
顺利签约对优化陕西和西安产业结构具有重要意义。当前，
西安正在全力打造全国最优营商环境，已成为第 7个市场主
体破百万户的副省级城市。

奕斯伟硅产业基地落户西安高新区
连续 5 年获得重大技术装备首台

（套）项目，成为青岛市唯一 5 次斩获
“首台套”荣誉的企业；研发生产的全
球第一台 950 摄氏度高温换热器，至
今保持全球行业冠军地位……近年
来，位于山东省胶州市的全国高新技
术企业——青岛德固特节能装备股份
有限公司依靠人才支撑和科技创新，
演绎着创新发展的精彩，走在了全球
行业的前沿。

德固特有句响亮而暖心的口号
——“成就员工成长”。公司董事长魏
振文表示，“员工的成长是公司发展的

基础，所以我们尤其重视引进人才，特
别注重培养人才，通过技术比武、加大
奖励等一系列措施，努力把初级人才
培养成中级人才，把中级人才培养成
高级人才，推动他们积极参与技能提
高与技术创新，以员工的成长与成才
促进企业发展壮大”。

正是在这种理念的推动下，德固特
逐步构建起一支实力雄厚的科技创新
团队。目前，德固特拥有职工近 400
人，其中工程师27人、国际高级工程师
7人、双语工程师 72人，高手云集成了
德固特最与众不同的“风景”。

以人才培养为支撑，德固特在技
术创新方面稳稳走在行业尖端。从
2004 年建厂之初无固定生产车间、无
产品市场，到凭借 950 摄氏度高温换
热器雄踞全球行业冠军，再到大型压
力容器和换热节能装备出口美国等
20 多个国家和地区，拥有美国 ASME
设计、制造许可证、A 级锅炉制造证
书、压力管道特种设备安装改造维修
许可等诸多国际行业通行证，德固特
实现了由小到大、由弱到强的跨越式
发展。

2003 年之前，高温换热器最核心

的技术一直掌握在法国阿尔斯通手
中。2003 年底，德固特与石家庄新星
化炭公司建立合作关系，历经 400 多
个日夜千余次实验终于攻克了关键技
术，研发出全球第一台 950 摄氏度高
温换热器。

“它能使相关产品生产效率和产品
质量双双提高 30%以上。产品一经推
出，订单便蜂拥而至。至今，我们仍保
持着销售冠军的纪录。”德固特公司总
经理刘汝刚透露，目前公司最新研制的
1000摄氏度超高温列管换热器已进入
中试阶段。

凭借一系列质量上乘、技术领先的
产品，德固特已成为中石油、中石化、中
海油的合格供应商和黑猫股份、龙星化
工、苏州宝化等公司的专业炭黑设备配
套供应商，并成为美国通用电气、美国
理查德森、德国奥润、印度飞利浦、日本
三菱、日本东海炭素等 10 余家跨国公
司的全球设备配套供应商。

德固特以人才战略站上行业最高端——

成就员工就是成就企业
本报记者 刘 成 通讯员 隋丽君

本报讯 记者韩叙报道：针对岁末年初集中爆发的“囤年
货”刚需，国安社区APP近日推出会员“畅购卡”业务。

与大多数优惠活动不同，国安社区畅购卡不玩“满减”“打
折”“凑单”等套路，而是选择通过与长期合作的供应商直接合
作的方式省去中间环节，将商品以最优惠的价格直接提供给
消费者。对此，专家表示，近年来节日打折促销活动花样翻
新，各种复杂的计算模型、凑单方法不断挑战消费者的耐心。
国安社区畅购卡直击这一弊端，可谓节日期间的“一股清流”，
有望引领未来节日消费新趋势。

国安社区畅购卡不玩套路玩“直降”

上海百联大宗商品电子商务有限
公司（以下简称“百联大宗”）日前宣
布，百联大宗商品现货平台正式上线。

百联大宗平台是百联集团在“十
三五”期间着力打造的“互联网+战略
新兴”板块之一，也是集团在大宗商品
领域推动结构转型，向平台型服务商
目标升级的重要举措。该平台是服务
于大宗商品的综合型第三方流通服务
平台，可为大宗商品产业链上下游企
业提供“平台集成服务+供应链服务”，
为大宗商品行业交易提供“客户化、产
品化、技术化”的用户体验。

何谓“平台集成服务”

“百联大宗平台以大数据服务为
基础、以平台集成服务为核心、以供应
链服务为支撑，构建起全产业链流通
服务体系。我们希望用‘客户化’功能
集聚用户，用‘产品化’功能集聚资源，
用‘技术化’功能精准配置交易，为上
游资源型企业和下游采购生产企业产
销对接、专业分销、终端直采、定制化
生产和采购提供一站式服务。”百联大

宗平台总经理周家宇表示，“我们的目
标是成为具有价值创造能力的一流大
宗商品智慧平台，开创‘集成共享合作
的新生态’”。

资料显示，百联大宗平台“平台集
成服务”包括“1 个平台、6 大服务”，即
1个具有技术驱动能力、可对内对外提
供技术输出的平台，以及“资讯数据、
商机撮合、交易流转、支付结算、智慧
交收、金融衍生”全流程服务。

众所周知，消费品电商已经取得
了巨大的成功，淘宝、京东就是其中的
经典案例。周家宇认为，大宗商品同
样面临着不可阻挡的互联网潮流，但不
能照搬消费品电商模式。“大宗商品的
交易特点是决策过程复杂、商品差异程
度高、交易链条长、供应链服务要求严，
从商机资讯、交易决策、支付结算到供
应链，哪个环节缺失都可能导致交易难
产或履约风险。所以，大宗商品平台不
仅要提供全链条的电商交易服务，还必
须集成供应链服务。”周家宇说。

大宗商品交易涉及金额巨大，因
而尤其需要“安全第一”。业界普遍认
为，百联大宗平台在这一点上优势明

显。依托百联集团在大宗商品和第三
方支付领域的全牌照优势，百联大宗
平台能够提供大多数同业平台更安全
的资金结算和货物结算服务。

构筑完整交易生态

在周家宇看来，大宗商品平台的
“未来模式”是跳出B2B。

“大宗商品交易是一个从决策到
执行、从人到企业的交易生态体系。
虽然 B2B 可以泛指企业间的交易，但
从更深层次上讲，每一笔交易的背后
都是人在决策、人在执行，所以大宗商
品平台不仅要服务企业间交易，还要
服务企业人的需求。”周家宇说，完成
一笔完整的现货交易，签约履约可能
只需要1个小时，真正会花费大量时间
的是了解市场、沟通洽谈和作出决
策。所以，要想把大宗商品平台做好，
必须为企业用户提供“交易+供应链”
服务，为行业从业者提供资讯、决策和
资源分享的平台。

“下一步，我们将基于对用户交易
数据、销售采购习惯和商品属性数据

的分析，为客户提供不同行业细分领
域的需求预测、精准营销、行情分析等
大数据服务。”百联集团党委副书记、
总裁徐子瑛说。

打造社群化商业圈

随着新生代逐渐成为贸易主体，大
宗商品行业也呈现出明显的熟人交易、
圈子交易的特点。对此，百联大宗平台
积极探索，推出了基于移动互联网的海
量商机聚合分发、交易智能匹配、贸易洽
谈圈子等功能，用户只要选出符合自己
行业属性、交易习惯的选项，就能享受
智能推荐服务，让商机自动“找上门来”。

为打造更好的用户体验，百联大
宗平台还推出资讯与交易信息同屏显
示等功能。早在今年2月份，百联大宗
平台就与凤凰网内容分发平台“一点
资讯”签约，携手打造“从资讯到交易”
的商品决策交易“闭环”服务。未来，
平台还将邀请大量行业专家作为决策

“智囊团”，共同构建分享经验、人脉、
渠道的大宗现货交易圈子，使大宗商
品交易更有效率、更加有趣。

上海百联大宗构建大宗商品交易平台新生态——

跳 出 B2B
经济日报·中国经济网记者 李治国


