
【摩拜单车 E 轮融资超 6 亿美元】

6 月 16 日，摩拜单车宣布完成超过 6
亿美元的 E 轮融资，创下共享单车行业单
笔融资最高纪录。本轮融资由腾讯领投，新
引入的战略和财务投资者包括工银国际、
交银国际、Farallon Capital 等；TPG、红
杉中国、高瓴资本等多家现有股东继续增
持跟投。据悉，这是腾讯继 C 轮投资、D 轮

领投摩拜单车后，再一次领投摩拜。

【倍格创业获 1800 万美元 A 轮融资】

6 月 20 日，联合办公空间倍格创业宣
布完成1800万美元A轮融资，宏府产业投
资集团领投，第一资产跟投。本轮融资主要
用于整体服务升级和规模扩大，同时双方亦
将围绕共享办公等领域展开深度合作。

倍格创业成立于2015年11月份，是一
家基于房地产垂直领域的创业服务平台，此
前曾获得辰海基金、松禾资本 500 万美元
Pre-A轮融资。

【聚信立获 1 亿元 B 轮融资】

6 月 19 日，互联网风控技术 SaaS 服
务平台“聚信立”宣布已获得 1 亿元人民
币 B 轮融资;本轮融资由竑观资产领投、
领沨投资跟投。此外，点石资本担任此次
融资独家财务顾问。

据悉，聚信立成立于 2013 年，是上
海诚数研发的基于互联网信息风控技术服
务平台，主要为金融机构提供互联网风控
技 术 解 决 方 案 。 此 前 曾 获 得 京 东 金 融
2800万元 A 轮投资。

【小趣好护士获 6400 万元 A 轮融资】

6 月 16 日，趣医网旗下护士服务平台
小 趣 好 护 士 宣 布 完 成 A 轮 6400 万 元 融
资，由京颐集团领投，软银中国资本、弘
晖资本、德屹资本跟投。小趣好护士为趣
医网内部孵化并独立运营的项目，专业从
事移动互联网就医陪诊咨询与服务,已成
为目前护士服务的最大平台。

小趣好护士于 2015 年底成立，主要
业务为依托于专业护士，以手机 APP、微
信服务号等方式，提供基于 O2O 模式的护

士陪诊、家庭护理、治疗陪护等服务。

【咿啦看书获 5000 万元 A 轮融资】

6 月 16 日，儿童移动端数字阅读平台
咿啦看书宣布已获得 5000 万元 A 轮融资，
领投方为河南本土企业天明集团，跟投方
为圣商资本。此前，咿啦看书曾获得来自
启赋资本的 500 万元人民币天使轮融资和
郑州另外一家公司 1000 万元 Pre-A 轮融
资。据悉，咿啦看书是郑州点读电子科技
有限公司打造的一款儿童移动端数字阅读
平台。 文/梁 睿
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6月 18日，雨后初霁，站在北京复兴门中
化大厦16层办公室，两鬓斑白的鹏扬基金总经
理杨爱斌远眺车水马龙的长安街，一边接过产
品部总监刘燕递来的水杯，一边缓缓舒展紧锁
的眉头。在看到推门进来的副总经理李操纲
时，三人相视而笑，长舒一口气。今年第二季
度，在全行业债券基金首发规模不足5亿元的困
难局面下，国内首家“私转公”基金公司鹏扬
基金2只首发基金规模均突破10亿元，位列同
期同类基金规模前三，合计募集超过30亿元。

“公司上下一度压力很大，2017 年债基发
行进入寒冬期。募集期用满三个月‘顶格发
行’成为常态。在这个节骨眼上，我们要发行
私转公后首批产品，又是由我担纲基金经理，
要做好产品业绩、发行和营销的难度可想而
知。”在杨爱斌看来，尽管离开公募行业多年，
做好普惠金融依然是心头挥之不去的情节。这
位2011年自华夏基金跳槽到私募基金的债券投
资明星，在“七年之痒”之后迅速掉头杀回公
募，留给投资者无限遐想。

中国证监会统计显示，截至2017年6月16
日，共有 44 家金融机构申请设立基金管理公
司，其中既有朱雀、恒信等知名私募基金机
构，也有安邦、太平洋等保险巨头，还不乏带
有电商基因的苏宁公司。不过，截至目前，成
功“私转公”获得牌照的公司仅有鹏扬、凯石
和博道，此前知名私募重阳投资已退出申请公
募基金牌照。

带来私募赚钱“基因”

为何这些私募能人要掉头重新回归公募？
申请公募牌照又为何如此缓慢？“主要原因在于
证券类私募和公募基金投资业务的重叠性较
高，担忧出现利益输送问题。”济安金信基金评
价中心主任王群航认为，私募做公募业务最敏
感的问题，就是如何避免用公募的钱向私募输
送利益。

格上理财研究员徐丽表示，对于私募机构
申请公募牌照，监管层最为担忧的就是利益输
送、公平交易等内部风控相关问题，另有部分
私募机构还在候审，监管层的顾虑还包括产品
线过多且过于复杂，或创新太多，易存在隐含
风险等。在技术上，私募机构申请公募牌照仍
存相当严格的要求，包括近三年平均管理规
模、私募基金业绩、从业人员、软硬件设施
等，一般的私募机构是难以满足条件或有能力
去申请。

对于普通投资者来说，“私转公”最大的利
好是有望给全行业带来私募基金引以为傲的赚
钱“基因”。徐丽认为，私募系基金经理的最大
特点在于对业绩有较强的进取心，追求绝对收
益，操作限制少，投资决策比较直接，可以通
过仓位选择规避市场系统性风险，也可以投资
多品类金融工具布局不同市场。优势在于管理
规模小，操作灵活，追求绝对收益，汇聚了大
批公募知名基金经理、券商的顶级研究员或水
平被广泛认可的民间炒股高手。相应的劣势在
于，行业快速发展中投资实力、人员素质、风
控水平等参差不齐，投资者选择难度非常大。
同时，相比于银行系、券商系、保险系、信托

系等缺乏强大的投研团队支撑，更依赖于私募
机构自身发展的团队构建。

“奔公”难成潮流

尽管有杨爱斌、莫泰山等私募大佬先后回
归公募基金行业，“私转公”的案例依然难以
形成公募管理人下海到私募基金公司那样的潮
流。格上理财研究员雷蕾认为，随着自身私募
业务不断发展壮大，为追求管理规模以及品牌
知名度的不断提升，部分私募可能会继续申请
转为公募，但是由于公募牌照申请门槛较高，
且需具备足够的人力、物力、财力，大批量私
募都去追逐公募牌照的概率不大。

私募排排网研究中心研究总监陈伙铸认
为，私募投身公募业务，一方面，私募机构需
在原有的私募业务和未来将要开展的公募业务
间做好平衡与隔离，如鹏扬投资在拿到公募牌
照后目前已基本暂停其私募业务。另一方面，
私募转型公募，需在人力、系统、场地等方面
做相应的铺设，前期需投入一定的成本，公司
转 型 初 期 或 将 面 临 一 定 运 营 压 力 。 此 外 ，
2015 年下半年以来，公募基金整体销量也一
直处于寒冬状态，资金募集难度较大，对于

“私转公”成立的新公募而言更是不小的挑战。
此外，与鹏扬基金、凯石基金两例私募转

公募的证监会批复不同，今年 6 月初最新批复
的博道基金通告中明确：博道投资 （私募） 应
当按承诺完成现有私募证券投资基金业务的了
结工作，并不再新增开展该类业务。截至目
前，博道投资 （私募） 共备案私募基金 92
只。“私奔公”要了结这些私募业务，任务
不轻。

丰富全行业产品线

不管怎样，“奔公”的私募有望带来行业

鲶鱼效应，可以给普通投资者更加丰富和符合
实际的选择。中国证券投资基金业协会统计显
示，截至目前，证券公司、保险公司、公募基
金等取得公募基金管理资格的各类机构已达
123家，比 1年前至少多出 10家。

“随着越来越多的私募系公募管理人获得
牌照，行业的竞争将更加充分。尤其是在产品
特色方面，‘奔公’的私募管理人特有的追求
绝对收益情怀，有望彻底改变公募基金行业历
来追求相对收益排名、比照业绩基准的现状，
从而在根本上扭转行业权益类产品规模持续缩
水、大类资产配置能力欠缺的窘境。”金牛理
财网研究员宫曼琳说。

徐丽认为，私募进入公募业，出发点主
要基于以下几点：第一，产品线扩充，除了
可以通过公募专户发行和管理像私募一样追
求绝对收益的产品外，还可以有追求相对收
益的公募基金，产品线更加多样、丰富，甚
至可以做 QDII、LOF 等；第二，公募基金往
往体量较大，有助于直接扩大公司管理规
模；第三，加强公司品牌效应；第四，提升
公司人才使用效率，不少大型私募具有完
善、庞大的投研团队，建立公募体系，有助
于这些人才的汇聚和激励；第五，利用公募
平台引入长线资金，包括银行理财资金、社
保基金、养老金、年金等。如果这些目标都
能实现，对于丰富现有的基金产品品类大有
裨益。

不过业内人士也表示，目前总体看，监管
层对公募牌照的审核力度较大，私募机构或需
投入更多精力和成本在牌照申请上，而且面临
不能获批的风险，对公司消耗较大，加上公募
板块新业务和产品线的搭建，与原有私募业务
之间的平衡或取舍、风险隔离是面临的重大挑
战。“奔公”的私募最终能否为行业带来鲶鱼
效应并从此站稳脚跟，还有待市场和投资者最
终检验。

首家“私转公”基金公司2只首发基金规模均突破10亿元——

私募“奔公”鲶鱼效应有待观察
小 舟

消费金融有了“保贝计划”

今年以来，房地产类集合信托成立
规模增长显著。用益金融信托研究院统
计数据显示，今年 1月份至 5月份，房
地产类集合信托成立规模为 934.95 亿
元，较去年同期的 669.57 亿元出现较
为明显的增长。业内人士表示，在楼市
调控走向深化、房地产融资渠道不断收
紧的当下，房地产信托业务机遇与挑战
并存，有更多信托公司开始探索房地产
信托业务的转型发展。那么，今后房地
产信托将走向何方？

用益金融信托研究院数据显示，分
月份看，今年1月份至5月份，5月份房
地产类集合信托成立规模最高，为
337.03 亿元，2 月份最低，为 89.47 亿
元。国投泰康信托研究发展部高级研究
员沈苗妙说，在楼市严格调控的背景
下，信托公司房地产类集合信托规模较
快增长主要是近期银行贷款、债券融
资、私募基金等房地产企业其他融资渠
道受限，房企融资需求转向所致。

部分信托公司的房地产信托业务
可能存在风险隐患。“在经历严监管之
后，未来房地产信托业务发展将更趋
于规范和可持续。”西南财经大学信托
与理财研究所所长翟立宏说，不过，
对于部分房地产信托业务占比较大且
风险项目较多的信托公司而言，其潜
在风险不可小觑，需要合理调整结构
和管控风险。

信托公司开展房地产信托业务在
策略上需有一定改变。翟立宏说，信
托公司应加大对一二线城市经济适用
房、公租房、保障性住房的资金支
持；创新与地方政府合作方式，通过

PPP 模式、新兴产业基金等支持三四
线城市公共基础设施建设和棚户区改
造；积极探索房地产投资信托基金

（REITs） 业务等。
对于房地产信托的转型方向，多

位业内人士表示，房地产信托将向投
资型业务发展。百瑞信托房地产投资
业务部副总经理史倩颖说，今后房地
产信托业务的发展方向是能充分发挥
信托制度优势的投资类房地产信托，
并将在严控风险的前提下，更加多元
化和差异化。“在存量运营市场，需将
关注点从交易对手调整为资产本身，
如一线、强二线城市核心区位的优质
物业 （写字楼、商业物业、酒店及服
务式公寓） 等；同时，积极开展并购
业务，在地产行业集中度不断提升的
大背景下，可与一些品牌开发商一起
搭建并购平台，探索真正的并购业务
并参与实质分红”。

沈苗妙说，房地产信托可以向真
实的房地产股权投资、商业地产投资
以及标准化融资等方向转型。比如，
联合一定区域市场的主流地产开发
商，深度介入项目开发，获取项目分
红，信托公司要严格控制房地产开发
各环节中的成本、管理营销费用、税
收等各类支出，以防控风险。“信托公
司还可设立私募不动产投资基金，收
购商场、办公楼、长租公寓等物业，
升级改造物业，在较短时间内提升物
业租金。持有物业并运营一段时间

（一般为 3 至 5 年） 后，通过整栋转让
或 者 发 起 REITs 实 现 退 出 。” 沈 苗
妙说。

前5月房地产信托规模超900亿元
本报记者 常艳军

本 报 讯 记 者 沈 则 瑾 报 道 ： 日
前，佰仟金融与众安保险正式签约在沪
合作。为实现消费金融资产在各细分领
域的标准化，众安保险还首度推出了

“保贝计划”。通过该计划实施风险控
制，外加保险增信后的消费金融资产，
让更多对接的金融机构“看得明白”

“看得放心”。
此次佰仟金融与众安保险的合作完

全按照众安保险“保贝计划”中的“三大
闭环”标准执行，“三大闭环”分别是资
金流闭环、信息流闭环和法律关系闭环。

在资金流闭环方面，由众安认可的
主体委托信托直接放款到借款人账户，
回款路径是由信托发起代扣指令，从借
款人账户扣回到信托在银行开立的共管
户。针对线下主动还款部分，也专门开
立了共管账户，实现线下资金归集闭环
控制；在信息流闭环方面，为了解决信
息不对称、传输不高效的痛点，众安与
佰仟通过整合双方强大的科技开发能
力，从数据真实性、账务精确性等方
面，实现强有力的主动管理，进而解决
信息流闭环的痛点；在法律关系闭环
上，通过信托放款和回款，形成并真实
持有与贷款相关的电子或纸质合同，法
律关系清晰。

值得注意的是，此次合作中的点
睛之笔来自于一个小生态内的区块链
校验模式——还款计划匹配强校验。
普通消费项目的校验是——入池的资
产本息之和，不低于到期时受益人需
要兑付的本息之和，俗称“弱校验”。
在该项目中，众安引入合作方高登世
德的开发团队，快速开发出多达八种
的精确计算模块，根据客户不同的选
择相应变更，并与佰仟实行现金流比
对，真正做到了逐笔明细账的一一匹
配，保证了入池资产每一笔都是简
单、透明、标准、可比的，提高众安

对基础资产的主动管理能力。
佰仟金融创始人、董事长刘实表

示，“此次佰仟金融与众安保险的合作
是积极响应国家促进消费、发展消费
金融的号召，致力于深耕场景消费金
融，每一环节都将贯彻‘服务场景，
促进消费’的合作共识”。

据悉，为了确保每一单用户的风
控排查都做到“穿透到最底层”，佰仟
金融与众安保险双方将基于个人消费
金融信用数据及征信信息等方面的优
势开展合作，建立用户信用数据互通
机制，并探讨在客户行为数据、客户
画像等大数据领域的合作。同时，双
方还将发挥各自在消费金融领域及金
融科技领域的专长，在区块链等创新
金融科技领域开展相应的探索及合作。

据介绍，“保贝计划”是众安保
险用保险增信和金融科技连接消费金
融资产端与资金端，解决两端痛点，
满足两端不同需求的一揽子解决方
案。在“保贝计划”中，众安保险会
对消费金融资产端的每一单用户实施
风控排查，对合规合格用户的借款出
具信用保证保险，做到“穿透到资产
底层”的增信。此外，众安“保贝计
划”不仅为消费金融资产端提供金融
服 务 ， 同 时 还 为 资 金 端 提 供 技 术
服务。

“自去年试运营以来，使用众安
‘保贝计划’平台的资产端已有 10 余
家，包括分期乐、米么金服、闪银、
农分期等，另有超过 10 家企业正在对
接中，这些企业均为垂直细分领域的
龙头。”众安保险机构金融部总经理王
鹰表示，在对接资产端的同时，“保贝
计划”还向多家银行、信托、券商等
金融机构输出技术，帮助他们在消费
金融领域更好地实现互联网转型，能
够更加“看得懂”新型消费资产。


