
中 国 故 事2016年7月7日 星期四12

6 月底，记者来到安徽省亳州市涡阳
县，追踪一位平凡而又伟大的基层干部的
身影。

他是付出毕生心血带民致富、扶贫帮
困的乡镇“父母官”，又是让组织放心派到

“不放心地方”的共产党员。他就是涡阳县
高公镇原党委副书记、镇长刘亚。

刘亚扎根基层 20 年来，身不离农村，
心不离群众，以对农民群众的深厚感情，标
注了一位共产党员一心为民的人生坐标。
今年 3 月 12 日,他 48 岁的人生永远定格在
服务群众的基层第一线。

敢叫荒地变粮仓

刘亚工作 27 年来，只有前 7 年在涡阳
县农技服务站工作时勉强算在城里，说“勉
强”，是因为他一年有半年的时间在田间地
头度过。后 20 年，他先后在 5 个乡镇工
作，曾任乡长、镇长、党委书记，一直与土地
打交道。

粮食增产、农民增收，始终是他关心的
头等大事。

义门镇有个叫“穆老荒”的地方，耕
地近 12000 亩，农业基础设施落后，旱
不能浇，涝不能排，是个靠天吃饭的地
方，这成了时任镇长刘亚的一块心病。他
决心改变这一状况。通过积极争取，穆老
荒被批准为土地整治项目。为使项目实施
更科学，2014 年 8 月，刘亚带队前往穆
老荒实地查看情况。由于刚下过雨，小路
泥泞，车子无法前行，刘亚就带着大家下
车步行，从早上 8 点一直走到中午 12 点
多，他一边测量土地，一边盘算着实施方
案。经过治理，现在的穆老荒已建成 4 米
宽、十几公里长的水泥路，清通水沟十余
条，新打机井 100多眼，从以前的靠天吃
饭变成现在的旱涝保收，曾经的荒地变成
如今的大粮仓。

2009 年，刘亚在陈大镇任职期间，杨
楼村的两个电灌站年久失修，无法使用。
那年一冬无雨，旱情严重，小麦面临着减产
甚至是绝收的危险。刘亚了解情况后，带
领村干部和维修工人加班加点工作，干到
晚上 22 点多，直到机井出水。杨楼村村民
侯运锋至今仍念刘亚书记的好：“没有机井
的时候，小麦亩产 300 多公斤，现在机井配
套设施齐全，亩产能达 600公斤，一亩地增
产 200 多公斤，也就是 500 元钱。我家种
有 5 亩多地，一年就增收 2000 多元钱。刘
亚书记受了累，我们全村却受了益。”

刘亚懂农业，对品种调整看得准，只要
发现有应调而未调的，他都耐心地进行说
服。义门镇东姬村燕美楼自然庄的种植大
户李凤君说，2014 年 7 月，刘亚劝他种玉
米，多次到他家做工作。“要不是刘亚镇长，

我就亏大了，那一年我们这一片种的大豆
产量非常低，有的甚至绝收，听了刘镇长的
话，我种了 1000 亩玉米，净赚 60 多万元。”
李凤君说。

“穿针引线”为百姓

“上面千条线，下面一根针”。作为最
基层的这根“针”，刘亚无论是在陈大，还是
在义门、高公等乡镇，都身体力行地发挥着
落实方针政策、共谋百姓福祉的穿针引线
作用。

群众的事就是自己的事。2011 年秋
季，陈大镇返乡创业农民张洪敏想在镇里
建一个满园红采摘家庭农场，可土地流转
困难。正当他准备放弃的时候，时任陈大
镇党委书记的刘亚了解到这一情况，就进
村入户做群众的思想工作，帮助张洪敏成
功流转 200 亩土地，并帮他筹建起永发水
果专业合作社。“今年果树就种了 5 年了，
本想刘书记能吃上几个果儿⋯⋯”张洪敏
哽咽了。

潘永是个种植大户，先后在义门镇和
陈大镇承租了 1760 亩地，从当地村民中招
聘了一些除草、喷药等工作人员。由于认
识存在偏差，所聘人员不服从管理，加之不
能按规定时间劳作，潘永想辞退一部分村
民。村民不愿意被辞退，要求退回承租耕
地。于是，双方发生争执。

潘永抱着试试看的心理，拨通了刘亚
的电话。刘亚当时正在县城开会，了解情
况后，说马上派人去解决问题。

20 分钟后，郑庄户村支部书记董凤兰
赶到了：“刘书记正在开会，让我先来看看
情况。”

刘亚散会后匆匆从县里赶了过来，跟
村民说：“潘永承包了你们的地，是帮助你
们挣钱。你们还可以在这里打工，每天能
挣 30 多元钱。租地付租地钱，打工给工
钱，两者不能混为一谈。咱们既然在这里
打工，就要遵守这里的规定，按要求干活，
要对得起自己的良心。”

刘亚的一席话入情入理，事情得到圆
满解决。潘永真诚地说：“我与刘书记只有
一面之缘，在我心中，他是一个说到做到、
说话算话的好干部。”

2016 年 3 月 4 日上午，也就是刘亚调
离高公镇的前一天，高公居委会第三自然
村的 10 多名村民来到镇政府，反映土地纠
纷事情。

看到刘亚一脸憔悴的样子，高公镇人
大主席程修灵劝他说：“新任书记很快就到
位，你跟群众见个面就行了，后面的事情让
新领导来做。”

刘亚说：“群众既然来了，就要给他们
一个交代，能解决的问题尽量帮助他们解
决。解决不了的问题，我就记下来交接给
下一任书记。我一天没离开岗位，就要负
责一天，站好最后一班岗。”

孝老扶困尽责任

在刘亚父母家中北窗户台下放着一条
旧围裙，这是这对 80 岁高龄的老夫妻对儿

子的一个念想。
“刘亚只要一回家，就系上围裙给我们

做饭。我腿脚不好，他就打来热水，搁上中
药，让我泡脚。他去合肥看病，怕我们担
心，就说去出差了，哪知道这一‘出差’就回
不来了！”刘亚父亲含泪诉说着对儿子的思
念。

刘亚 3 月 4 日从高公镇卸任，3 月 8 日
去合肥看病，3 月 12 日不幸去世。短短几
天时间，这对老夫妻就与儿子阴阳两隔。

回忆如潮水。2010 年，刘亚母亲患格
林巴列综合征时，医院下了病危通知书，刘
亚却坚持为她治疗，对医生说：“就是砸锅
卖铁也要把母亲的病治好！”家里经济不宽
裕，刘亚就拿着自家的房产证到银行办理
了抵押贷款，为母亲凑齐了医疗费。在医
院里，刘亚经常背着母亲上楼下楼，他说，
只有自己背着老人，他心里才安心。

老吾老，以及人之老。刘亚先后在 5
个乡镇工作，每到一个乡镇，他都要到敬老
院、低保户、困难户家中走一走、看一看，帮
助他们解决实际困难。

陈大敬老院是 2007年建成的，面积较
小，难以接纳越来越多的“五保老人”。刘
亚发现这个问题后，提出扩建敬老院，不仅
增加了几十个床位，还为老人添置了健身
器材，安了电视。

在乡镇工作期间，刘亚每到一处，都会
开展班子成员、站所负责人“一对一”帮扶
活动。他时常对身边的干部说：“我们工资
虽然不高，但比困难群众还是强多了，每人
每年拿出千八百元，不会影响生活，但会改
变贫困学生的一生。”

刘亚一心扑在工作上，在家里的时间
很少。妻子王丽下岗在家，卖过皮鞋，摆过
地摊，开过饭馆，辛苦地挣钱养家。

怨过他吗？“当然也怨，我特别羡慕他
的那些同事，可以和他朝夕相处，而我不
能，这些年来我们从没有单独相处过一整
天。”王丽泪眼婆娑地说。但王丽也有很大
的满足，刘亚曾送她一朵永不凋谢的塑料
花当做生日礼物：“他说这就像我们的爱
情！”

在高公镇政府办公室里，一沓厚厚的
字迹工整的广播稿静静地躺在办公桌上，
这是刘亚留下的最后一份工作记录。

3月 4日，即将离任的刘亚把镇长张心
乾叫到办公室，拿出厚厚的一沓纸说：“我
走了，也没给你留下什么，这是我在高公工
作期间写的一些广播稿，在以后的工作中，
你可以借鉴一下。”

拿着这份 35页、1万多字、涉及农业生
产技术、新型农村合作医疗政策和新农保
的广播稿，张心乾眼眶湿润了：“没承想，这
竟然成了刘书记的‘遗书’。”

“春风大雅能容物，秋水文章不染尘”，
这是刘亚生前最喜欢的一句话。匆匆 48
年，刘亚用自己毕生的精力和心血，诠释了
基层党员干部那颗“能容物、不染尘”的赤
子之心。

身 不 离 村 心 不 离 民
——追记安徽亳州市涡阳县高公镇原党委副书记刘亚

本报记者 文 晶

毕业于杭州师范大学阿里学院的 90
后女孩钱思聪，如今已拥有 2 家皇冠级淘
宝店，年销售额突破千万元。

5 年前，钱思聪果断关掉家里的服装实
体店，转战到网店，并将网店朝着高端品牌
转型。如今，她又侧重于品质女装的研究
和发展，努力构建基于互联网的多维度品
牌体系。

“触网”成就电商梦

钱思聪的公司位于杭州钱塘江边之江
路上的一幢高楼里。装修考究的会客室
里，摆放着一张宽大的真皮沙发，坐在
上面能望见钱塘江，这是洽谈业务的场
所；大通间办公室里，年轻的网店销售正
在电脑前忙碌；仓库工作间里，五六位工
人正忙着将衣服叠好，准备发货。

钱思聪说，她创办公司源于她初中时
的一次“触网”。

钱思聪是浙江绍兴人，家里经商氛围
很浓，从小的耳濡目染，练就了她的胆大
心细、有勇有谋。

上初中一年级时，家里的服装厂遭遇
销售危机，积压了不少成品服装。为帮家
里分担压力，她和奶奶决定把存货拉到市
场旁摆夜摊。

这次尝试并不成功，却让她开始接触
电商，“当时淘宝网店开始兴起，我决定
尝试这一新的业态，在网上开了‘四季青
大卖场’网店，货源来自我父母的服装批
发店”。

“当时有很多人质疑，说谁会在网上
买东西呢？但我觉得，以后可能什么东西
都能在网上买。”她开始对电商产生兴

趣。2010 年高中毕业时，她毫不犹豫地
选择了杭州师范大学阿里巴巴商学院电子
商务专业，开启了创业实践之路。

学院浓郁的创业氛围、“三位一体”进阶
式的人才培养模式、老师和企业导师的悉心
指导，更坚定了钱思聪创业的信心和勇气。

大学一年级时，学院鼓励学生在淘宝
网上创业。钱思聪便成立创业团队，重新
开网店，货源由父母负责，客服、模特招
聘、营销等工作由她负责。由于网店各项
指标都符合阿里巴巴商学院的要求，她的
产品上了一次聚划算，订单迅速增长，客
户越来越多。不到半年，网店信誉就达到
1 皇冠，成为阿里学院首个皇冠店铺，年
销售额突破 100 万元。2012 年，钱思聪
拥有了第二个皇冠店铺，并建立独立商城
海昌商城，年利润突破 100万元。

转战高端品牌

“生意要长久，质量、价格都要经得起
考验。”这是父亲钱林海常对女儿说的话。

一次，有位顾客在钱思聪店里买了件
价值 9 万元的水貂大衣，让她萌生了做高
端服装的想法。

2011 年 7 月，在她的极力坚持下，网店
售卖的衣服从普通女装改为品牌女装。钱
思聪研究了淘宝女装的品牌构架，又在父
亲的陪同下来到女装之都广州。经过调查
后，她拍板了，“要卖品牌服装，而且要卖进
驻杭州大厦的专柜品牌”。

引进中高端女装品牌后，钱思聪发现，
经营起来比原来难很多。“一件衣服的售价
动辄上千元，想让顾客很快拍下并不是件
容易的事。”钱思聪坦言，刚开始的那个月

没有人来买，她很心慌，感觉她的“芙蓉裳”
网店要倒闭了。

做品牌女装，网上的售价优势并不明
显。“那么只能拼服务了，我的目标客户
多为中年人群，这些人懒得逛商场，又想
在淘宝上买到质量好的产品，我就抓住这
个特点，通过优质的服务，慢慢建立起顾
客群。”钱思聪笑着说，“芙蓉裳”从没有
生意到逐渐稳定在每天 10 多个订单，算
算毛利，一年能赚 100多万元呢。

钱思聪一直有个梦想，要做拥有世界
知名度的中国女装品牌，让中国的女人更
美丽！2015 年，她推出新品牌妮可秀·朵，
将其定位为轻熟女装品牌。

高端品牌独家代理、自主品牌不断成
熟，钱思聪的经商潜能被不断激发。2014
年，她成立杭州思聪电子商务有限公司；
2015 年，公司和多个品牌合作，并获得网
络独家代理，销售额达 2160万元。

注重每个细节

“我曾只身一人去了深圳一个比较偏
僻的工厂，一路上，车子越驶越偏，我也越
来越害怕，独自和工厂老板沟通整改方案
也很艰辛。”“有时候生意下滑，我就担惊受

怕，跟供应商打交道也很费脑筋。”⋯⋯这
样的经历还有很多，但当看到生意越来越
红火，钱思聪心里还是美滋滋的，“看到一
位忠实客户在公司累计购买了价值 40 余
万元的货物，我特别欣慰”。

“想做好网店，就要确保每个细节都尽
善尽美。”说起开店的心得，钱思聪头头是
道：图片要做得好看，描述要字斟句酌，要
介绍衣服用了哪种工艺，采用了什么面料
⋯⋯总之，要注重细节，让客户有良好的体
验，激发她们的购买欲。

创业初期，钱思聪还拿起相机学习
摄影，“由于创业初期条件艰苦，常常需
要自己一个人兼任模特与摄影”。后来，
她慢慢地摸索出一些拍摄的道道：拍照
最好是早上 9 点以前，这时的光线较为柔
和，色彩比较真实。“卖服装很忌讳走
色，一定要让买家看清楚真实的颜色。”
钱思聪说。

为进一步提升客户体验，2013 年以
来，钱思聪探索从简单的网络零售模式向
O2O 模式转变，尝试采用线上付款、线下体
验服务的新模式来改变传统 B2C 网络营销
模式，构建线上线下互动渠道，优化客户关
系管理。

禁 毒 工 作 血 雨 腥
风。去年冬天，湖南省
岳阳市华容县公安局禁
毒大队教导员胡光志在
执行任务时，面对毒贩
的突然开枪袭击，毅然
用自己的身躯将身旁的
开锁师傅挡在身后，右
胸、左臂连中两弹。

所幸，由于专业素
质过硬，躲闪及时，胡光
志 并 没 有 遭 受 致 命 伤
害。闯过鬼门关，醒来
的他说的第一句话竟然
是：“毒贩抓住了吗？”接
下来的一句是：“幸亏中
枪的是我。”

危难中勇于担当

2015 年 11 月 3 日
上午，胡光志获悉自己
办理的一起贩毒案件嫌
疑人黄某藏匿在岳阳市
五里牌某住宅小区，经
请示局领导并在岳阳市
公安局禁毒支队的配合
下，胡光志和民警任建
文在嫌疑人租住地附近
布控蹲守。

下午 1 时许，黄某
出现。就在胡光志和队
友准备实施抓捕时，狡
猾的黄某嗅到异常，快
速逃窜至 6 楼租住屋内，将门窗紧锁。正当其他
民警下楼察看时，黄某突然开门，手持砍刀挥舞。
胡光志躲过刀锋，鸣枪示警，黄某退回房内,沿下
水管溜至一楼逃跑。

胡光志与同事商量后，决定请开锁师傅打开
黄某租住屋防盗门进行检查。就在胡光志在一楼
楼梯口和开锁师傅准备上楼时，院内突然闯入 3
名男子，一人手持霰弹枪，二人手拿砍刀。走在前
面的男子大声问：“谁是公安？”看到附近还有其他
群众，胡光志便大声回应：“我就是！”他带着开锁
师傅且喊且退，准备凭借楼梯拐角的掩体与毒贩
周旋。毒贩们被喊声吸引，也跟了过来。

就在这时，枪响了。中间那名毒贩突然向狭
窄走廊里的两人开枪。胡光志奋力把惊慌失措的
开锁师傅拽到身后，紧接着侧身开枪还击。然而
毒贩的枪还是早响了一点点，一颗钢弹打进胡光
志的左臂，另一颗打进他的右胸。

当晚，岳阳楼区公安分局对犯罪嫌疑人展开
抓捕，共抓获涉案对象 7 名，收缴枪支 3 支、管制
刀具 10 把，缴获冰毒 1000 克、麻古 20 余克，黄某
等人组成的武装贩毒团伙被一网打尽。

2015 年 11 月 3 日晚，胡光志被从死神手中抢
救过来。

“幸亏他有过硬的专业素质，子弹飞来时立即
扑倒，才避免了身体大面积中弹。”当天与胡光志一
同参战的市公安局缉毒民警董建平说，犯罪嫌疑
人使用的是杀伤力较大的 12 毫米口径自制霰弹
枪，射出的子弹多而猛，但如果胡光志不先推开那
名开锁师傅，还是可以躲避那几乎致命的一枪的。

“危急时刻挺身而出，展现了人民警察的英勇
气概，更显示出我们禁毒工作者过硬的实战素
质。”国家禁毒办副主任闵天石说。

实战中练就高素质

对禁毒工作者来说，危险几乎如影随形。
2014 年 1 月 9 日，胡光志与同事在华容县华

鲇路抓捕毒犯时，嫌疑人许某突然发动停在辅路
上的小汽车，将胡光志撞倒在地，胡光志头部、膝
盖、手臂多处受伤。危急关头，胡光志凭着精湛的
射击水平，一枪击中嫌疑人车辆轮胎，许某驾驶的
车辆撞到路边树上，同事上前将其制服。

在广州抓捕一名毒贩时，胡光志驾车与嫌疑
人在公路上上演“飞车大战”，一路追击百余公里，
最终将嫌疑人抓获归案。为此，同事送他“追命三
郎”的称号。

2014 年 8 月，为侦破马某某贩卖毒品案，他
一个月内连续 8 次往返于华容和湖北。为查证一
个线索，他和同事带着干粮在山路间穿行，一走就
是几个小时。经过连续侦查，彻底摸清了毒贩马
某某等人的贩毒通道，一举破获了华容县有史以
来最大的一起制造、贩卖毒品案，缴获毒品 3500
余克。为抓捕一名毒犯，他在刺骨的寒风中连续
蹲守 5 个多小时，足足追出几公里，犯罪嫌疑人终
因体力不支瘫倒在地，束手就擒。

有人说，干禁毒就要豁出命去。胡光志却说，
我们也珍爱自己的生命，所以我们更要付出常人
想象不到的努力。

胡光志 2009 年从派出所调到禁毒大队工
作。他快速进入角色，钻研禁毒业务，迅速成长为
禁毒系统的“尖兵”。面对日益严峻的毒品违法犯
罪形势，禁毒大队克服警力不足、装备落后的重重
困难，上下齐心，队伍凝聚力、战斗力得到不断提
升，禁毒成绩在全市位居前列。

前几年，华容县毒品违法犯罪有所抬头，胡光
志和同事加强打击涉毒违法犯罪和禁毒宣传、社
区戒毒等工作，使毒情得到有效控制，吸毒人员实
施违法犯罪明显减少。

为群众挡子弹的好警察
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钱思聪（右）在认真工作。 （资料图片）

▲ 刘亚（右）与同

事交流工作。

（资料图片）

▶ 年轻时的刘亚。

（资料图片）


