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家住北京市朝阳区的王炳旭 （化名）
不久前把价值约 50 万元的金条存到了一
个名为“黄金钱包”的互联网黄金平台
上。他告诉记者，此前，他常常将金条存
放在银行，不仅拿不到利息，每年还要交
给银行 100 多元的保管费，而存到“黄金
钱包”中可以“存金生息”，即获得一定
的利息收益。

《经济日报》 记者注意到，目前有多
家互联网平台提供类似服务，如黄金管
家、黄金宝、存金宝等。专家提醒，互联
网黄金平台在为投资者带来一定收益的同
时，也存在部分隐患，值得大家警惕。

有统计显示，目前，我国民间黄金存
量已超 9000 吨。一方面，民间有大量闲

置黄金，缺乏市场流动性；另一方面，有
不少中小规模的金店因借金成本高，难以
持续扩展业务。“互联网黄金平台正是瞄
准了行业的痛点。”黄金钱包联合创始人
张晶对记者表示，对于普通投资者，黄金
钱包提供“低价买黄金”“存金生息”的
一站式服务；对于黄金产业链上的企业来
说，黄金钱包可提供黄金租赁功能。与线
下金店、银行只能整克购买黄金不同，黄
金钱包可从毫克买起，最低 0.27 元就可以
投资黄金。消费者家里闲置的黄金，也可
以存储到该平台上获得利息。

其他的互联网黄金平台提供的服务大
同小异。如黄金管家 CEO 孙吉光告诉记
者，黄金管家是一家黄金资产管理平台，

提供买金、卖金、存金、提金、回购等一
站式线上服务，旨在为投资者提供更便
利、高收益的黄金投资理财通道。

虽然发展得如火如荼，但也有不少专
家指出，互联网黄金平台存在一些投资隐
患，理应引起投资者的警惕和监管机构的
关注。世元金行宏观研究员李杉认为，由于
普通互联网黄金平台无法同商业银行一
样，具备合法的资金归集能力和强大的风
险防控体系，整体来看，目前市场内部“鱼
龙混杂”。在监管存在缺失的同时，投资者
也没有合理的风险对冲方式或防范措施。

业内人士提醒投资者，不要盲目相信
一些所谓高收益的平台。明富金融研究所
分析师沈杨表示，由于网上“刷评价”

“刷信誉”行为普遍存在，可能会影响网
上数据的真实性和可靠性。随着互联网黄
金平台的不断增长，一些小型互联网黄金
平台缺少长时间的数据累积，信息不对称
现象将长期存在。

沈杨表示，一些中小型互联网黄金平
台尚未建立资金第三方监管机制，大量资
金存入账户平台后，如果缺乏外部监管和
完善的风控体系，存在挪用资金甚至卷款
跑路的可能性；另外，部分平台仍未创建在
传输、使用、存储、销毁等方面的个人隐私
保护完备机制，投资者个人信息也存在泄
漏的风险。“在平台选择上，建议投资者选
择实力雄厚、信誉较好、资质背景深厚、风
控体系完善的互联网黄金平台。”沈杨说。

“ 存 金 生 息 ”靠 谱 吗 ？
本报记者 温济聪

近日，万科的一个董事会表决事项引发

外界关注。万科的股东之一华润公司对外宣

称，万科在 6 月 17 日召开董事会，表决发行

股份购买深圳地铁资产的决议，11 名董事

中，7 票赞成，3 票反对，1 票弃权，决议未

获得 2/3 以上多数通过 （7/11＜2/3）。而万

科的算法则截然不同，11 名董事中，1 名董

事因关联关系回避表决，所以只有 10 人投

票。由于有 7 票赞成，已经超过 2/3 以上多

数通过 （7/10＞2/3）。最后，决议按照万科

的算法通过。笔者暂且不论华润与万科之争

背后的故事，举此例只是想说明董事会的席

位对股东而言非常重要。

我国 《公司法》 对公司的哪些事项需要

由董事会表决通过，如何表决都作出了具体

的规定。那么，如何来获得董事会席位呢？

在大多数人看来，就是大股东说了算呗。在

通常的直接投票方式中，持股较多的股东有

可能囊括董事会的所有席位。从表面看，这

是公平的，但这存在着明显的不合理，因为

其暗含的一个逻辑是——中小股东将丧失董

事会话语权。

如何来解决这个投票中的技术问题，从

制度设计上保护中小股东利益？一个办法就

是实行累积投票制。我国 《公司法》 第 106

条就有如下规定：股东大会选举董事、监事

可以依照公司章程的规定或者股东大会的决

议，实行累积投票制。

什么是累积投票制？《公司法》 解释如

下：“本法所称累积投票制，是指股东大会

选举董事或者监事时，每一股份拥有与应选

董事或者监事人数相同的表决权，股东拥有

的表决权可以集中使用。”

法律条文太过晦涩，举例来说——假设

某 公 司 要 选 出 3 名 董 事 ， 公 司 股 份 共 计

10000 股 。 为 方 便 说 明 ， 将 股 东 限 定 为 2

人。其中大股东持股 6000股，拥有公司 60%

的股份；小股东持股 4000股，拥有公司 40%

的股份。该公司股东大会拟选举 3 名董事，

大股东提出 A、B、C 共计 3 名候选人，小

股东提出 D、E 两名候选人。在通常的直接

投票制度下，A、B、C 这 3 名候选人，只要

上台竞选演说，大股东一举手，候选人就可

当选。而小股东提名的竞选人 D 和 E，无论

演说多么精彩，只要大股东不举手，就会落

选。这样，其结果就会是大股东提名的 3 个

候选人全部当选。

而在累积投票制度下,投票结果则不相

同。在累积投票制度中，大股东的表决权为

共计 6000 （股） 乘以 3 （待选董事名额） =

18000 个表决权。小股东的表决权为 4000

（股） 乘以 3 （待选董事名额） =12000 个表

决权。在 5 名候选人发表完竞选演讲后，大

股东和小股东再一次性行使表决权。如果小

股东一次性地将 12000 个表决权全部投给其

题名的某一个候选人，就必然可以让其当选

为董事。这样在董事会中就会有小股东的利

益代表。

累积投票制度正是通过投票数的累积计

算，扩大了股东的表决权数量，防止了大股

东利用表决权的优势操纵董事选举。该投票

制度还限制了表决权的重复使用，避免了大

股东垄断全部董事选任。不过需要提醒的

是，《公司法》 并没有明确，公司在选举董

事监事时是可以选择累积投票制度，而非必

须实行累积投票制度。因此，中小股东们要

提升话语权，维护自身的利益，要记住累积

投票制度这个有利的工具。

累积投票制和话语权
彭 江

伴随我 国 汽 车 存 量 市 场 的 迅 速 增 长 以 及 国 内 消 费 者 观 念 的 转 变 ，二 手 车 交 易 升

温，二手车消费贷争夺战也从线下蔓延到线上——

二手车车贷暗战升级
本报记者 郭子源

2015 年，我国已经成为世界第一大汽
车市场，眼下二手车市场也悄然升温，随之
而来的是二手车消费贷款的兴起。有数据
为证：中国汽车流通协会数据显示，2015
年全国二手车市场累计交易量为 941.71 万
辆，比 2014 年的 920 万辆增长了 2.32%，全
年累计交易额 5535.40亿元。

《经济日报》记者调查发现，目前我国
二手车市场以中间商服务为典型结构，中
间商按其销售模式又可分为线下传统型、
在线交易平台两种。二手车信贷市场的主
要参与者则包括 3 部分：商业银行、小额贷
款公司和 P2P 网贷平台，线下传统型中间
商的合作方多为银行，在线交易平台的合
作放款方则较丰富，通常涵盖上述三者，借
款人的选择空间较大。

线上线下交易升温

今年 39 岁的季星博刚刚体验了一回
二手车的“江湖”。

“我之前在一家金融机构工作，去年底
辞职创业，需要给自己的公司配一辆高端
品牌汽车。不过，买新车会占用公司较多流
动资金。”季星博告诉记者，经过反复考虑
后，他决定购买二手车，并最终选择在北京
花乡旧车市场以 73.9 万元的价格购买了某
汽车品牌 2014 年推出的一款车。“同款新
车目前售价约为 140 万元，而二手车几乎
便宜了一半！”

不少购买二手车的人都与季星博有着
相同的考虑。有业内专家分析指出，随着我
国汽车产销量连续多年位居世界前列，汽
车存量市场迅速增长，与此同时，国内消费
者观念的转变提升了二手车交易热度，汽
车资产的流动性也大幅提升。

中国汽车流通协会数据显示，2015 年
全国二手车市场交易活跃，从交易车型来

看，基本型乘用车占比最高，达到 59.91%；
从区域分布看，我国华东、华北区占据了总
交易量的半壁江山，达到 51.92%；从价格
看，交易价格在 3 万元以内的占比最高，为
43.74%，3 万元至 5 万元占比达 18.97%，5
万元至 10 万元占比达 20.34%，10 万元以
上占比为 16.95%。

记者走访北京市多个二手车交易市
场，据市场内工作人员介绍，目前二手车交
易过程为“卖车个人-中介-买车个人”结
构，即卖方将车过户给中间商，中间商将车
辆整修完善后再出售，并从中赚取差价，买
卖汽车双方并不直接发生过户交易。

就中间商来说，其按销售模式又可分
为线下和线上两种：前者以位于北京市花
乡桥的“北京旧车市场”为代表，市场内聚
集了大量中间商，各有各的“门帘儿”，这也
是传统的交易模式；后者以“人人车”“瓜子
二手车”“优信二手车”“58 赶集”等为代表
的垂直细分平台，大多数打着“直卖”的口
号，宣称没有中间商加价，完全是个人对个
人直接交易，平台只提供信息撮合、车辆评
估和后续服务等。

将车过户给季星博的“中盛名车汇”是
北京花乡旧车市场里的一个线下中间商，
同时也拥有线上交易平台。“大厅里每辆车
的标价都是最终提车价，已经包含了过户
费、交强险、购置税，甚至还有车船使用税
等，购车人只需根据自己的需求补缴当年
的商业险。”销售经理刘潇说，买车者提供
相应材料，过户、申请贷款均可由中间商
代办。

相比之下，线上交易平台的模式通常
为消费者先在网上选车，预约成功后在网
站购车顾问的陪同下一道看车，选定后签
署三方合同，支付定金，购车顾问陪同消费
者进行汽车过户，过户费和税费等都需消
费者后续补缴。

“二手车交易虽然看似简单，但里面的

门道儿还真不少。”季星博说，线下、线上中
间商的办理流程存在一定差别。另外，交易
过户、税费、残值评估、是否贷款等，诸多细
节都需要购车人小心对待。

放款机构“你争我抢”

“通过平台，每天都有 40%左右的购车
者主动问‘你们有没有贷款’，二手车消费
贷款的需求量很大。”瓜子二手车副总经理
祝孝平说。

记者调查发现，目前二手车信贷市场
的主要参与者包括 3 类：商业银行、小额贷
款公司和 P2P 网贷平台等，其中线下传统
型中间商的合作方多为银行，在线交易平
台的合作放款方则较丰富，通常涵盖上述
三者，借款人的选择空间较大。

“中盛名车汇”的贷款合作方即为单一
的商业银行。在其展示大厅，每辆待售二手
车前都贴上了贷款的“分期指南”：一款售
价 59.8万元的汽车，预估贷款额 29.9万元，
1 年期日供 873 元，2 年期日供 457 元，3 年
期日供 318元。

季星博告诉记者，他 73.9 万元购买的
二手车就做了贷款的分期，首付 50%即 37
万元。

记者发现，目前参与二手车消费贷的
银行有平安银行、渤海银行和浦发银行
等，国有大行参与度较低。比如，平安银行
除了与中间商合作，还推出了“橙 e 网”平
台，设立汽车金融专区，提供新车贷款、二
手车贷款和汽车抵押贷款等服务。具体到
二手车贷款，银行要求：车辆认定价值不得
低于 8 万元、首付比例不得低于 50%、贷款
期限最长 3 年、借款人购买的车辆使用年
限不超过 5 年、车辆行驶里程不超过 10 万
公里等。

相较于银行的先入为主，电商小额贷

款公司和 P2P网贷平台则更具后发优势。
2015 年 7 月份，阿里巴巴汽车金融事

业部联手集团旗下小贷公司，和多家汽车
厂商合作推出“车秒贷”产品。借款人可在
天猫、淘宝上选择中意车型，提交线上贷
款申请，小贷公司根据借款人资信情况评
估授信额度，评估结果半小时之内可获
知，最高额度可达 20 万元，平均额度 7 万
元，随后借款人可去相应的线下门店看车、
谈车价。

P2P 网贷平台车贷业务更是扶摇直
上。据零壹财经研究院近日发布的数据，截
至 2015 年底，P2P 车贷整体交易规模达
580 亿元，较去年增长 28.9%，交易前 20 强
的 P2P 平台车贷总额达 360.5 亿元，占比
62.1%。其中排名前 3 位的是微贷网、投哪
网和融金所，2015 年借贷总额分别达到了
163.7亿元、51.8亿元和 45.4亿元。

贷款选择“货比三家”

面对种类繁多的放款机构，购车者应
该如何选择适合自己的贷款产品？业内人
士建议，应综合考虑首付比例、分期数、贷
款限额、贷款利率、担保方式（信用贷款还
是 抵 质 押 贷 款）、能 否 提 前 还 款 等 诸 多
因素。

在首付比例方面，多数放款机构将比
例控制在 30%到 40%之间，但出于抢占市
场份额的考虑，也有不少银行推出了“零首
付”的优惠，如浦发银行和江苏银行。据了
解，江苏银行“零首付”产品是信用贷款，年
利率 6%，最高额度 30 万元；浦发银行“零
首付”产品则有附加条件，借款人必须在北
京有房产才能申请，但不用拿房产作抵押，
该产品也属于信用贷款，年利率稍低，为
5%，最高额度也是 30万元。

从贷款分期数看，各放款机构则“步调
一致”，目前均推出了 1 年、2 年、3 年期产
品。值得注意的是，多数 P2P 网贷机构的年
利率跟随分期数变化，而银行则采用固定
利率。从贷款限额看，常见的有 30 万元和
50 万元两种。以“人人车”在线交易平台对
接的 P2P 网贷机构“惠人贷”产品为例，在
借款人提供抵质押物的情况下，1 年期贷款
年 利 率 为 7.74% ，2 年 期 贷 款 年 利 率 为
7.61%，3 年期贷款年利率为 7.68%；若借款
人申请信用贷款，则 1 年期贷款年利率为
8.87%，2 年期贷款年利率为 8.75%，不提供
3年期贷款。

针对借款人最关心的贷款利率问题，
记者调查发现，由于银行的授信门槛相对
较高，其资金价格也较低，年利率通常在
5%至 7%之间，P2P 网贷机构虽更加灵活，
由于放宽风险准入，其资金价格也更高，常
见年利率为 8%至 10%。

以“瓜子二手车”在线交易平台对接的
3 个贷款产品为例，若贷款金额为 30 万元，
贷款期限 3 年即分 36 期还款，浦发银行产
品月供为 9708 元，微贷网、玖富两个 P2P
网贷机构的产品月供分别为 10973 元和
11303元。

从担保方式的差异看，银行仍具备一
定优势。银行仍是提供信用贷款的主力军，
如浦发银行、平安银行、江苏银行等，相比
之下，P2P 网贷机构的贷款产品则大多需
要抵质押物。

此外，多位二手车销售经理提示，“能
否提前还款”这一细节往往被购车者忽略，
需多加注意。“银行大多不接受提前还款，
P2P 网贷机构虽然可以提前还款，但借款
人需支付一定比例的违约金，建议购车者
关注贷款合同细节。”北京旧车市场销售经
理刘潇说。他建议，购车者选择放款机构时
需“货比三家”，综合考量。


