
保险能否给 P2P 系上“安全带”
本报记者 曹力水

教授来了教授来了必要报酬率：有用的投资指标
彭 江

一个单位的财务负责人给笔者讲了个故
事：他们为了创收，对外办了个培训班。一年
下来，财务核算收支相抵后略有盈余。负责
经营的同事非常高兴，认为自己一年来取得
了不错的成绩。可是，该财务负责人却不以
为然：“实际上，把那培训班占用的教室出租，
收的房租钱都比创收的收入高。”辛辛苦苦费
半天劲，还不如把房子租出去坐等收的钱多，
似乎有些不太划算。这里面涉及财务管理中
的一个概念——必要报酬率。

所谓必要报酬率，简单说就是人们愿意
进行投资所必需赚得的最低报酬率。要准确
理解必要报酬率，头脑中需有机会成本的概
念。机会成本是指因为选择了该项投资而放
弃的其他获利机会的收益。就比如上例中，
因为开办培训班而放弃了租房收入，所以，理

论上来讲开办培训班的必要报酬率自然要高
于租房带来的收益率。但需要注意的是，必
要报酬率中的机会成本是指同等风险水平下
的机会成本。若是上例中，机会成本是放弃
了投资期货的收益，开办培训班的必要报酬
率要高于投资期货的收益，这就没有什么可
比性了，因为投资期货的风险比开办培训班
的风险高出太多。

在财务管理中，必要报酬率有一个计算
公式，即：必要报酬率=无风险报酬率+风险溢
价。其中，无风险报酬率一般指国债利率，也
就是说，投资者在考虑项目投资时，其投资回
报一定要高于国债利息，否则直接去买国债
就好。同时，还需注意风险溢价，即项目的风
险越高，投资者的必要报酬率就要相应提
高。若是投资高风险领域，投资回报率却等

同于银行存款利息收入，这显然并不划算。
每个行业、每个领域的风险各不相同，不同投
资者投资同一行业或领域所面临的风险也不
相同，投资者在投资决策时需要具体情况具
体分析，结合面临的风险水平来考量投资回
报是否符合预期。

对投资者而言，必要报酬率这一指标非
常有用。它将机会成本与风险程度有机结
合，从而算出投资者应有的报酬率。通过机
会成本的对比可以拓宽投资者的思维，通过
对风险高低的估量，让投资者考虑自己的投
资回报是否符合所面临的风险。考虑了机会
成本与风险因素后，投资决策才会是一个相
对成熟的决策。其实，必要报酬率除了应用
在投资领域，在人生道路的选择上也不无借
鉴意义。

风险提示：本刊数据、观点仅供参考，入市投资盈亏自负

资料来源：普益财富
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会计师谈投资会计师谈投资

8 月银行理财市场有点冷

【复利的奇迹】

如果你面临两个选择：①一次性给你
10亿元；②今天给你1元，接下来连续30天
每天给你前一天2倍的钱。你选哪个？很多
人选①，你可知道②的结果是 21.47 亿元。
所以，不要期望一夜暴富，起点哪怕低到仅
有1元，但只要每天努力一点、进步一点，就
能创造一个意想不到的奇迹。

【理财先理债】

①列出债务清单：房贷、车贷，朋友借
款，信用卡欠款等；②制作资产负债表：若
负债大于资产，必须小心；③订立每月还债
计划：薪水先砍出一部分还债，然后再考虑
支出。想要财务自由，先当好自己的会计。

★课堂
银行利息是怎么计算的

大家都会去银行存钱，但你真的知道银
行利息是怎么计算的吗？利率是在一定日
期内利息与本金的比率，其中，年利率以百
分比表示，月利率以千分比表示，日利率以
万分比表示。储蓄存款计算利息时，本金以

“元”为起息点，元以下的角、分不计息，利息
的金额算至“分”位，分位以下四舍五入。且
在计算利息时，存款天数一律算头不算尾，
即从存入日起算至取款前一天止。

银行在计算活期储蓄存款利息时，把
“元”以上利息并入本金，“元”以下角分部分
转入下年利息余额内。活期储蓄存款在存
入期间遇有利率调整，按结息日挂牌公告的
活期储蓄存款利率计算利息，全部支取活期
储蓄存款的话，按清户日挂牌公告的活期储
蓄存款利率计付利息。对于定期存款而言，
各种定期存款的到期日均以对年、对月等为
准，如，自存入日至次年同月同日为一对年；
定期储蓄到期日如遇节假日不办公，可提前
一日支取，视同到期计算利息。

（上述内容摘自经济日报法人微博）

文科思维到底是什么？所谓文

科思维，是不是就意味着“文傻”，只

会死记硬背的傻蛋？意味着更不适

合创业，也更难吸引投资人的目

光 ？ 或 许 不 是 。 科 技 公 司 Slack

Technologies 在最近两年的时间里，

就凭借办公交流应用 Slack 获得了

110 万名用户，在第 3 轮融资之后估

值达到 28 亿美元。而这家“独角

兽”公司的联合创始人兼首席执行

官斯图尔特·巴特菲尔德正是一位

文科生——他拥有哲学和科学史

学位。

在巴特菲尔德看来，文科思维

让他变得更加强大，也让他对人类

心理更为敏感，从而能更加深刻地

理解客户需求，卖出自己的产品。

也许以文科理科来做划分，本来

就有失偏颇，投资巨擘索罗斯也是学

哲学出身，思维是否有创造性才是决

定性的。《福布斯》杂志在最近一篇报

道中讲到，在脸书（Facebook）和优步

（Uber）等拥有众多工程师的创新公

司中，更多人文学科背景的人才正在

销售和市场等岗位上大展拳脚。工

程师们可以通过技术进行创新，但在

这些创新转化为商业回报的过程中，

与消费者高质量的沟通也非常重

要。这就需要更多设身处地为消费

者着想，需要更多了解用户的喜怒哀

乐，在这些方面，再精妙的程序组合，

也无法取代人文学科培养的创造力

与心灵感知力。

老子说，夫物芸芸，各复归其根，

归根曰静，是谓复命。意思是说，万

物纷纷芸芸，各自返回到它的本根，

返回本根叫做静，静叫做回归本原。

无论科技怎样日新月异，互联网

如何呼风唤雨，它也不能取代一切。

最基本的东西还是没有变。有些商

品还是需要客户去现场体验，需要物

流公司的人员去配送。客户永远都

期待更快的速度，更高的质量，更低

的价格。无论是文科思维，还是理科

思维，都要回到这个本原。而只要回

归了本原，不同的思维方式并非势不

两立，反倒可以深度互补。

所以说，文科思维并没有错，错

的是一成不变，墨守成规，照本宣

科，机械应对，错的是所有会压抑创

造的细节，错的是所有损害价值增

益的部分。每一种思维方式中，可

能都存在这样的弱点，需要不断地

否定，才能进化。就像巴特菲尔德

说的，学习科学史时，我了解到，有

时候所有人都会相信一件事情是对

的，直到那件事被证伪。

当前，与竞相“破 4”的低风险的货币基金
收益率相比，P2P 平台收益高得令人羡慕。
据网贷之家数据统计，2015 年 8 月份，P2P 平
台综合年化收益率为 12.98%。但各种跑路、
倒闭等事件，让不少投资者心有余悸。

P2P 平台产品有点“叫好不叫座”。中
国银行业协会的报告显示，去年全年银行
理财产品累计发行规模约为 92.53 万亿元，
而 根 据 网 贷 之 家 数 据 ，截 至 今 年 8 月 底 ，
P2P 平台产品发行规模约为 8000 亿元。“投
资人数方面，银行理财投资者数量约有 1 亿
人，而 P2P 平台只有约 200 多万人。”米缸
金融董事长曹晓峰介绍说。无论从规模还
是投资人数，P2P 产品与银行理财均有巨大
差异。

如果 P2P平台买了保险，你会选择它吗？

投资者担忧什么？

在北京一家外企上班的鲍先生坦言，
“P2P 平台的高收益确实很诱人，但时常听说
借款人无力偿还、P2P 平台跑路的事，投资者
蒙受巨大损失。收益低些不要紧，本金安全
很重要。”鲍先生的担忧，道出了多数投资者
的心声。

以前，P2P 平台主要的风控手段是引入
担保机制，即平台自身担保以及引入第三方
担保机构，前者利用平台自有资金为担保来
源，后者则由担保公司为投资者提供保障，由
其先行赔付，然后进行资金追讨。

“目前，已不允许平台自担保，今年 7 月
出台的《关于促进互联网金融健康发展的指
导意见》明确了 P2P 平台的信息中介性质，
并提出‘鼓励保险公司与互联网企业合作，
提升互联网金融企业风险抵御能力’，P2P
平台需要更加合理的风险对冲机制。”曹晓
峰说。

“P2P+保险”的模式走向前台。

保障力度有多大？

P2P 平台与保险公司深度合作的步伐正
在加快。米缸金融上月宣布，与天安财险展
开深度合作，经天安财险正式承保的产品，在
借款人逾期兑付时，天安财险将按保单约定
履行责任。宝象金融也于上月宣布与太平财
险开启战略合作，对线上部分产品提供履约
保证保险。

所谓履约保证保险，是指保险公司向履约
保证保险的受益人（即债权人）承诺，如果被保
险人（即债务人，P2P 平台中专指借款人）不按
照合同约定或法律规定履行还款义务，则由该
保险公司按照保单约定承担赔偿责任的一种
保险形式。

天安财险副总裁张宇生告诉记者，保险机
构首先会出于风险控制、经营理念的原则，对
P2P 平台进行严格筛选，只有资信较高的平台

才会获得与保险公司合作的机会。接下来他
们会对产品进行分类，根据违约风险的不同设
定差异化风险敞口与赔付比例，作为计算保费
的主要依据。

现阶段，保费一般由 P2P 平台承担。曹晓
峰告诉记者，“就米缸金融而言，保费由公司支
付，因为产品风险程度不同，费用也会不同”。

“保险是针对整个项目而言，而不是投
资者的每笔交易。保费的费率与项目抵押
物、借款人资质等均有关系。”某保险公司人
士表示。

投了保险的 P2P 平台的产品预期收益率
也受到了一些“影响”。如某 P2P 平台上投保
了履约保证保险的 6 个月期产品的预期年化
收益率为 8%，而其他平台没有投保该险种的
同期限产品，预期年化收益率普遍在 9%以上，
有的甚至超过 14%。对此，互联网金融千人会
秘书长易欢欢说，尽管投保后收益率可能没其
他平台高，但对于投资者来说风险可控。

有保险＝没风险？

对 投 资 者 而 言 ，有 了 保 险 公 司 的“ 把
关”，一定程度上说明该 P2P 平台产品的风
险可控，安全性更高。不过，“P2P+保险”
的模式仍在摸索阶段，可选择的产品并不
多。网贷之家的数据显示，今年上半年，与
保险公司合作的 P2P 平台数量为 18 家，这
与 P2P 平台总量相比微乎其微。这其中有
的平台虽然公布与保险公司合作，但还停
留在战略合作层面，有的只是打“擦边球”，
诸 如 抵 押 物 保 险 、借 款 人 意 外 伤 害 险 等 。
触及核心层面的履约保证保险，远未大规
模铺开。

履约保证保险某种程度上可以视为保
险公司参与 P2P 平台的风险管理，然而网
贷行业的坏账率高于商业银行，目前多数
保险公司持谨慎态度。“公司专门成立新的
信用风险部门，对 P2P 平台进行了数月的
尽 职 调 查 ，才 决 定 与 其 进 行 合 作 。”张 宇
生说。

与华安保险合作的精融汇称，投保履约
保证保险的平台项目一旦发生逾期，保险公
司将先行给予投资者全额本息赔付。但需要
注意的是，即使 P2P 平台产品有保险保障，保
险条款里面也有相应的免责条款。

虽然不少 P2P 平台都宣称与保险公司合
作，旗下产品可以“全额赔付”，但一些平台不
愿公布具体的免责条款，有的对一些合作内
容描述含糊其辞，投资者可能因此而受到误
导。如有的 P2P 平台的产品仅投保了“借款
人意外伤害险”，那么只有借款人遭遇伤残或
死亡，无法继续还贷时，保险公司才按约定代
为偿还。

总之，投资有风险，投资 P2P 平台的产品
也是一样，投资者不能因为其有了保险保障
就疏忽大意。

黄、红、棕、蓝、绿、白⋯⋯琥珀的颜色多
样，其中以黄色最为常见。自古以来，琥珀
就被国人视为珍贵的宝物。近几年国内市
场兴起了“琥珀热”，由此也带动国际市场上
琥珀价格一路高涨，在 2013 年年底至 2014
年一季度达到了历史高点，随后价格开始回
落并趋于稳定。目前，每克琥珀的价格在几
十元到几百元不等，也有部分稀少品种每克
的价格超过了千元。

“现在优质琥珀原料越来越少，最近国
际琥珀原料价格出现上涨。”琥珀经销商
赵钟说。据他推测，国内市场上的琥珀成
品价格也会出现水涨船高的上调。但是，
整体观察目前国内珠宝市场依然处于低
谷时期，琥珀市场是否会率先回暖还难有
结论。

业内人士表示，作为不可再生且受国际
认可的珠宝品类，琥珀尤其是优质琥珀值得
收藏。然而，面对琳琅满目的琥珀，究竟该
如何选择、又要注意些什么呢？

首先需要了解琥珀都有哪些分类。按
照产地，琥珀可分为波罗的海琥珀、墨西哥
琥珀、缅甸琥珀、多米尼加琥珀等。其中，波
罗的海琥珀是目前市场中的主力，质量也较
优，缅甸琥珀价格较低，多米尼加蓝珀由于
稀少而非常昂贵。而按照颜色、透明度、内
含物等来划分，琥珀还可被分为蜜蜡、金珀、
蓝珀、绿珀等，其中，蓝珀、绿珀等品种较为
稀少。

“千年琥珀、万年蜜蜡”，是流传在市场
上的一句“名言”，但这其实是个伪命题，在
大自然中并没有“千年琥珀、万年蜜蜡”这样

的区别。蜜蜡就是琥珀的一种，在国内，将
不透明状或半透明状的琥珀称为蜜蜡，这一
类尤其受人们的偏爱，且这种区分仅在中国
文化中存在。老蜜蜡目前在国内市场上更
为火热，其价格也高出普通琥珀几倍，甚至
十几倍。一般而言，老蜜蜡是指开采时间较
早且被人把玩过多年的蜜蜡。然而，这样的
古董蜜蜡十分稀少，目前市面上的所谓“老
蜜蜡”，有一些是用新开采出来的琥珀进行
高温烤色而成，这一点需要注意。

从品质、雕工、大小等方面来说，杂质越
少、颜色越浓郁，则琥珀品质越优；此外，雕
工越好、块度越大、品种存市量越少，则越值
得收藏投资。

当然，投资收藏琥珀得小心别买到假
的。真正的琥珀在 1∶4 的盐水中可以浮起，

因此，泡盐水成为鉴定琥珀真假的一个手
段。然而，近年来，琥珀制假手段也在升
级，浮不起来的一定是假的，但浮起来的也
不能绝对保真。紫外线照射也是常用的琥
珀鉴别手段之一，真品琥珀在紫外线下会
产生荧光效应，其中以蓝色荧光最为普遍，
而塑料、柯巴树脂等假货则没有反应。需
要注意的是，二代琥珀制品，即用琥珀粉
末、碎块等重新压制而成的琥珀，也会产生
荧光。值得注意的是，闻、观、手感等方法
需要一定的经验，而针挑、热试验等又会带
来损伤。

在挑选琥珀时，除了要多看少买、积累
经验外，还应尽量要求商家提供权威机构开
具的鉴定证书。由于市场目前还缺乏琥珀
变现渠道，投资、收藏琥珀还需谨慎。

千 挑 万 选 的 琥 珀 收 藏
本报记者 李 哲

温 故

文科思维

错了吗
张 忱


