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近日，淮南矿业集团有限责任公司
与中国电力国际发展有限公司签署合作
协议，双方将共同经营淮南平圩电厂三
期工程。据预计，到明年 7 月，平圩三期
的两台 100 万千瓦超超临界燃煤发电机
组将相继投产，每年可消纳煤炭约 500
万吨，按当前的价格估算，年利润总额将
超过 7亿元。

“这一项目标志着淮南矿业在以本
土动力煤全部就地消化为目标，推进煤
电一体化的道路上又迈出了坚实一步。”
淮南矿业电力公司副总经理马坤明说。

上世纪 90 年代，煤炭行业陷入低
谷，淮南矿业开始煤电一体化的探索。淮
南矿业党委宣传部副部长孙学海回忆，
那时公司以生产低硫低磷的动力煤为
主，适合火力发电，加之当时电力行业形
势不错，淮南矿业就开始谋划拓展产业
链条，建成了矸石煤泥综合利用电厂。

2002 年，煤炭行业形势初见起色。
为进一步解决好煤炭就地消化问题，淮
南矿业提出了“建大矿、办大电、做资本”
的战略构想。“当时，淮南矿业的年煤炭
产量已跃升至 7000 万吨。如果只盯着挖
煤卖煤，抗风险能力很弱。”马坤明说，为
防范风险，淮南矿业将发展煤电一体化
上升为长期战略。

2003 年，淮南矿业先后与上海电
力、浙能集团达成合作协议。淮南矿业以
煤炭资源作为资本，与两家电力公司分
别均股建立淮沪电厂和淮浙电厂，建成
了 4 台 60 万千瓦超临界机组，电力公司
也均股参与了配套矿井的建设和开采。

在这两笔合作中，煤电双方都认为
达到了双赢的目的。

马坤明说，由于煤企与电企在煤电
公司中各占 50%的股份，在重点合同煤
政策尚未取消时，不管合同煤与市场煤
存在多大价差，淮南矿业都能有赚头
——在煤炭板块少赚的钱，最终都可以
在电力板块找补回来。

淮浙煤电有限责任公司凤台发电分
公司党委副书记卢朝晖说，把煤从淮南运
到浙江，每吨煤运费至少要80元，还要受
制于运力。浙能集团“联姻”淮南矿业共建
火电厂，实现煤炭就地消化，解决了运输问
题。安徽的上网电价相对较低，输送到浙江
后，电力企业还能赚取一定的差价。

卢朝晖介绍，重点合同煤取消后，电
厂的煤炭购入价格基本上与秦皇岛港动
力煤价格挂钩。得益于各占 50%的均股

模式，煤炭价格上涨时，表面看电力公司
买煤要多掏钱，但其实浙能集团也能从
煤矿开采中获得相应的收益。

淮沪煤电公司丁集煤矿党委书记王
自建告诉记者，往年丁集煤矿吨煤利润
大概在 100 元，而今年只有 50 元左右。
不过，由于煤炭价格下跌而缩水的那部
分利润，最终转移到了淮沪煤电公司田
集电厂。不管煤电形势如何反转，煤炭价
格如何波动，淮沪煤电公司都有利润。

“煤电双方利益的合理分配，是煤电
一体化顺利推进的最大难点。”上海电力
驻淮沪煤电丁集煤矿的代表徐有权说，
在煤电一体化的探索中，煤电双方总是
在“煤吃掉电”或“电吃掉煤”的问题上纠
缠不休，这不利于煤电双方的长远利益。

记者了解到，2008 年，淮南矿业主
动参股电厂，进一步拓展煤电联营业务。
目前，淮南矿业已经参股了包括国电、华
能、华电等大型电力企业在内的 15 家电
厂，权益规模达到 1120 万千瓦时。尽管
今年煤炭价格持续处于低位，但淮矿电
力预计盈利将达 32 亿元，这将弥补煤炭
价格持续下跌给淮南矿业带来的损失。

从上世纪90年代开始，淮南矿业逐步探索煤电双赢之路——

煤 企 如 何 挣 电 力 钱
本报记者 林火灿

走进位于乌鲁木齐市领馆巷的“丝路
食代”快餐厅，抓饭、烤肉、拌面的香气袭
来，各种新疆美食琳琅满目。

“味道好，价格也亲民，来了外地朋
友，我就带到这里品尝特色。”市民阿不都
热扎克·库尔班点了一份素抓饭套餐、一
份拌面套餐，“还不到 17 元，比其他餐厅
便宜一半。”

“丝路食代”是新疆阿尔曼清真食品工
业集团公司旗下的餐饮品牌，致力于将新
疆美食标准化，打造新疆快餐连锁企业。
今年 5 月，该公司的首家餐厅领馆巷店开
业，每天客流量达8000人次。“新疆美食很
有名，但没有固定的口味。”阿尔曼公司董

事长热迪力·阿布拉认为，只有实现标准
化，新疆味道才能走出新疆。

为实现标准化生产，2011 年，阿尔曼
公司投资 1.8 亿元建设了“新疆少数民族
清真食品综合开发项目生产车间扩展工
程”，总建筑面积达 1.2 万余平方米，包括
近 5000 平方米的中央厨房和 2000 多平
方米的冷藏、冷冻库。

阿尔曼“中央厨房”设在乌鲁木齐经
济技术开发区，肉类、蔬菜等食材在此经
过加工，成为 80%的半成品，再利用急速
冷冻技术进行保鲜并配送到餐厅。

标准化生产不仅使味道统一，还降低
了生产成本。阿尔曼公司策划部主任再

同古丽告诉记者，“建设初期投入比较大，
但随着营业额的提升，平均成本会降低，
目前餐厅利润率能达到 20%至 30%。”

随着“丝路食代”知名度的扩大，申请
加盟的越来越多。“下一步，公司计划用 5
到 10 年的时间在全国建 20 家中央厨房、
500家连锁门店。”再同古丽说。

实际上，快餐连锁业只是阿尔曼公司
的一个发展方向。作为新疆首家专门研
制清真营养食品并集科研开发、绿色食品
种植、清真食品加工、连锁经营为一体的
企业，阿尔曼公司在新疆拥有 3393 家超
市和加盟店，销售网络已遍布新疆各地
州、县市。据了解，阿尔曼超市经营的乳

品、面包等包装食品大多产自自己的企
业。部分产品在西亚、中东、东南亚等地
区也有销售。

设在乌鲁木齐经济技术开发区的清
真食品工业园，是阿尔曼公司的主要生产
基地。主管古丽仙·热合曼介绍，现在车
间每天生产3万多吨产品，供应新疆。

在维吾尔语中，阿尔曼是“梦想”之
意。19 年前，阿尔曼公司从 2 万多元起
步，现在年销售额已经过亿。“丝绸之路经
济带”国家战略的提出，让阿尔曼的梦想
又插上了翅膀。“我们要抓住机遇，让新疆
特色食品走出新疆。”对未来的发展，董事
长热迪力·阿布拉信心十足。

新疆阿尔曼公司：

标 准 化 美 食 飘 香 丝 路
本报记者 乔文汇

光谷北斗行业应用战略联盟成立

本报讯 记者李鹏翔报道：中国电信 12 月 23 日在
北京举办 2015 年终端产业合作战略发布会，宣布明年
的终端计划为“卓越 100”——投资 160 亿元，通过市
场化的“赛马”机制，打造 100款精品 4G手机。

中国电信市场部经理刘平表示，这 160 亿元主要用
于补贴渠道商和销售商，推动天翼终端产业的发展，共
分为三大部分进行补贴。

第一部分是将 124 亿元用于快速结算终端补贴，其
中 24 亿元由中国电信集团公司与全国连锁、电商直接
对接，100 亿元由各省级分公司与域内代理商合作对
接；第二部分是将 6 亿元补贴符合要求的手机厂商，其
中 2 亿元补贴 299 元智能机，另外 4 亿元补贴 300 至
700 元档智能机；第三部分是补贴 30 亿元用作集约终
端销售佣金，以作为渠道销售激励资源。刘平说，这样
的补贴方式体现了中国电信在对内对外的资源配置上均
采取了“赛马”的市场机制。

此外，针对中小代理商，中国电信明年将提供 50
亿元小额贷款。其中 5 亿元是面向农村代理商的无息贷
款，另外 45 亿元以低于市场利率的方式提供给与中国
电信深度合作的中小代理商。

投资 160亿元打造精品 4G 手机

中国电信发布2015年终端计划

投资 160亿元打造精品 4G 手机

中国电信发布2015年终端计划
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本报讯 记者钟华林报道：世界最大的350吨高速动
平衡试验台日前在东方电气集团东方汽轮机有限公司投
运，并顺利完成首根产品转子试验。这标志着东汽具备做
好国家重大科技专项——CAP1400示范工程核电转子的
能力，并为今后研制更大更先进的汽轮机打下基础。

据了解，该试验台投资达到 1.75 亿元，建设周期近
三年，有多项指标达到世界前列，允许试验转子回转直径
达到 8.1米，允许试验转子质量达到 350吨。

东汽投运 350 吨高速动平衡试验台

本报讯 记者郑明桥报道：中国光谷北斗行业应用
战略联盟日前在武汉光谷成立，由武汉光谷北斗、中原电
子、立得空间等 40 家成员组成，这也是中部地区首家以

“北斗行业应用”为特色的战略联盟组织。
据介绍，联盟成员将共同开辟国内外北斗民用潜在

市场，为成员单位的北斗技术产品进行应用推广，快速提
高北斗国内外市场占有率。据了解，未来 5 至 8 年，将是
北斗产业快速发展的黄金时期，光谷正致力于打造“北斗
千亿产业集群”，是国家北斗产业发展的重点地区。


