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百度争抢移动互联网入口

拍下照片就能实现搜索

在与中国联通达成采购协议后，京
东商城近日又将其企业采购电商化解决
方案进一步铺开，希望将包括办公采购、
员工福利乃至商务旅行在内的采购需求
移至电商平台。近期，国内垂直 B2B 平
台（企业对企业的电子商务模式）进一步
细化。从去年年底开始，国内首家 B2B
食材电商平台、首家畜牧业电商平台、首
家羽绒交易电商平台先后上线，满足下
游企业采购需求是这些“小而专”平台成
立的直接理由。

数据显示，目前国内每年包括政府部
门、企业在内的公共采购总规模约 20 万
亿元，企业电商化采购所占的份额尚不到
10％。电商平台能够为企业采购带来什
么？在节约成本之外，还有什么优势？

一家小家电制造企业负责人对记者
坦言，采购混乱让他“头疼”。“有一年，我
们在盘库中发现，一种螺丝钉采购回来的
数量足够用70年。”资源浪费、重复采购、
信息不畅和无法科学管理供应商，成为线
下采购难以突破的“瓶颈”。

对于电商平台来说，数据流与资金流

的高度整合让一切“迎刃而解”。来自市
场研究机构易观国际的报告显示，电商平
台能够为企业提供线上交易服务，并确保
支付环境的安全；同时运用大数据、云计
算、物联网等新兴技术，对仓储物流信息、
货物运输信息进行实时监控；电商平台还
能为企业提供信用服务，通过信用认证，
促使交易的顺利达成。

在京东的企业电商解决方案里，提
供的选品依然主要是数码产品、电器、办
公耗材等京东的优势品类，尚未涉及核
心的原材料采购。京东大客户部总经理
宋春正表示，对企业来说，通过电商化采
购，预计能降低约 20％的成本，同时将显
著提升采购效率。

对于中小企业来说，数据分析能够
更好地帮助他们找到上游供应商。慧聪
网合伙人郭喜鸿表示，拿化工行业来说，
慧聪有超过 25 万个供应商，通过线上采
购服务，能够帮助企业“百里挑一”，从上

百万的化工产品信息中“锁定”自己的目
标采购产品。

此外，数据分析还能帮助企业提升
采购交易安全。阿里巴巴 1688 采购平
台采购业务部负责人马嘉告诉本报记
者，在其平台上，可以通过数据技术来分
析供应商交易信息，从而判断这一供应
商是否可信，交易安全由此得到保障。

易观国际分析师王小星表示，包括
阿里巴巴、慧聪网在内的多家电商 B2B
平台从年初开始，定期举办“采购节”、

“采购汇”，意在培养企业在线交易的习
惯，增加用户黏性，推动中小企业降低成
本，提高效率。同时，也为平台提供其他
的增值服务打开了窗口。

在陕西西安，一家叫旺材电商的建
材平台，正帮助当地中小房地产商“抱
团”采购，供货方是为万达、恒大大公司
提供产品的供应商。在中房讯采电子商
务有限公司董事长高少义看来，中小房

地产商势单力孤，联合采购计划和明确
的采购需求对供应商产生了吸引力。

浙江宁波的一家名为“天ｅ港工业
品商城”的电商平台同样专注于为本地
企业采购源头工业品提供平台。“采购众
筹 ”模 式 是 他 们 吸 引 中 小 企 业 的“ 卖
点”。通过这一形式，电商平台汇集了众
多采购订单，再直接向品牌供应商议价、
拿货，价格比传统渠道大大降低。

服装企业波司登董事长高德康告诉
记者，今年波司登的羽绒原材料采购全面
转向电商平台，“目前 100%都是通过在
线采购，已经交收了60多吨羽绒，价格比
较合理。”为波司登提供服务的，是由中国
羽绒交易中心和渤海商品交易所合作成
立的全球首个羽绒网上交易中心。

这些新诞生的 B2B 平台目标明确，
区域性、行业性的客户成为他们的首
选——便于根据地域和行业特色汇集采
购需求、撮合买家和卖家。王小星表示，
目前，市场分工越来越精细，“小而美”
的垂直类 B2B 平台更具专业性和针对
性，有利于供需双方在小范围内精确地
找到自己的市场和客户群体，参与用户
更加精准，用户定位也更加专业。他预
测，未来的 B2B 发展趋势将更加关注专
业和个性化的服务，细分市场将成为电
子商务未来发展的热点。

不少“小而专”电商平台相继上线——

企 业 采 购 日 趋 精 细 化
本报记者 陈 静
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本报讯 记者崔国强报道：日前，百度举办了“百度
图像搜索开放日”的活动。来自百度深度学习实验室以
及手机百度产品部门的相关负责人介绍了手机百度拍照
搜索背后的深度学习、人工智能等技术进展及趋势。

据介绍，作为基于深度学习的拍照搜索产品，手机百
度拍照搜索符合用户对于图像搜索的使用需求，譬如用
户可以拍摄花卉识别种类、蔬菜出现对应的热量、海报商
品或商场的衣服，可直接识别并转到相应的购物网站下
单购买。这为用户带来全新的搜索体验，也解决了很多
依靠传统的文字输入或语音无法实现的搜索需求。

百度深度学习实验室视觉基础技术负责人余轶南介
绍，手机百度拍照搜索技术建立在“深度学习”基础上。
深度学习技术在涉及图像后端算法时，可以用类似人脑
思维的方式识别和搜索，比传统的浅层学习大幅提升识
别效果；可以基于百度大数据进行持续学习，使得其检索
和识别能力不断提升。

据悉，拍照搜索成为人们探索、获取服务的重要连接
载体。拍照搜索的技术和应用之争，实际上是移动互联
网的入口和服务之争。百度深耕图像搜索等领域，在打
通前端图像搜索交互后，使用户与服务的连接更便利、更
自然，为其在移动互联网领域带来更多优势。

本报北京 11 月 26 日讯 记者刘惠

兰报道：中国伊利集团近日在新西兰南
岛举行全球最大乳业基地投产仪式，该
基地设计年产能达 4.7万吨。

伊利大洋洲乳业生产基地设在新西
兰南岛怀马特市，总投资 30 亿元，建
成后将成为全球最大的一体化乳业基

地。项目分两期投产，本次投产的是一
期工程。

据伊利集团介绍，大洋洲乳业生产
基地投产后，将成为伊利集团产业链一
体化战略的关键一环。

此前的 11 月 21 日，伊利集团大洋
洲乳业基地在新西兰北岛最大城市奥克

兰正式揭牌。同一天，伊利集团与新西
兰林肯大学达成战略合作，这是继年初
与荷兰瓦赫宁恩大学共同成立欧洲研发
中心后，伊利集团实施的又一次海外战
略科研合作。

伊利集团董事长潘刚在致辞中表
示，伊利大洋洲生产基地将秉承伊利

“健康、洁净和生态”的标准。伊利的
全球互联之路，既是有形的，也是无
形的。有形在于乳业产业链上的优质
资源在加速流动，用全球资源服务中
国 消 费 者 ； 无 形 在 于 伊 利 “ 全 球 织
网”战略布局对全球乳业的影响力在
日益增强。

伊利在新西兰投产全球最大乳业基地
总投资 30 亿元，年产能可达 4.7 万吨

本报讯 记者李治国报道：日前，东航集团与澳洲航
空公司在澳大利亚堪培拉签署合作协议，双方将加强在
中澳主干线上的联合营销、机场服务等领域的合作。

根据协议，中澳两大航空公司将在上海—悉尼、上
海—墨尔本、北京—南京—悉尼等航线上开展深入合作，
共同为旅客提供更为丰富的航线产品和更多航班选择。

东 航 与 澳 航 加 强 营 销 合 作

本报讯 记者雷汉发报道：近日，由新兴际华新能源
发展有限公司自主研发的重型卡车油气新动力“双燃料混
燃”节能减排技术投入使用。

据介绍，装备了新技术的重型卡车在 ELR 排气烟度
等指标的检测上优于国五排放标准。目前，该重型卡车
已可通过办理双燃料加装车辆备案，对车辆行驶证加盖
双燃料车辆章。

新兴际华投用“双燃料混燃”技术

·广告

在移动互联的浪潮下，人类早已被解放的双手看

起来又有了新的“桎梏”，手机似乎成了不可或缺的组

成。面对用户对移动通信网速无上限的需求，4G 战火

正酣，华为作为主流电信设备商已开始抢占 5G 市场先

机。

华为5G时间表浮出

11 月 19 日，在全球移动宽带论坛上，华为 5G 时

间表初露端倪。除了预计 5G 将于 2020 年实现商用

外，华为还呼吁推动形成 5G全球统一标准。

对于现有的行业竞争态势，华为无线网络产品线

首席营销官杨超斌直言：“对于既得利益者来讲，要打

破现有的格局是很痛苦的，但是整个 ICT 行业发展非

常迅速，这是信息爆炸，颠覆性创新不断产生的时

代，作为一家公司如果不去拥抱这个变化就会被这个

时代所抛弃。”

随着世界范围内的 LTE 建设热点转移到中国，

在欧洲等地连续成功举行五届后，全球移动宽带论

坛首次选择在上海举行。在 11 月 19 日举行的论坛

上，华为公开表示，正多方面布局研发力量冲刺 5G

技术。

5年投资6亿美元

与 4G 网络相比，5G 网络不仅传输速率更高，而

且在传输中呈现出低时延、高可靠、低功耗的特点，

低功耗能更好地支持物联网应用。“5G 的到来不仅仅

是解决基础通信的问题，更是解决人与人、人与物、

物与物直接的互联。”华为轮值 CEO 徐直军表示，“现

在对 5G 处于一个研究阶段和创新阶段，还相当于

2004 年的 LTE 的阶段。而经过我们和产业界广泛讨

论，现在对于 5G 的基本诉求和基本的需求，有一些初

步共识”。

实际上，技术的演变不是一幕幕独幕剧，在 4G 时

代刚刚拉开帷幕时，通信巨头们对 5G 的研发已经潜

行。

2009 年华为就成立了一个团队，专门研究未来的

5G 技术。在 2013 年英国伦敦举行的全球 MBB 的论坛

上，华为发布了 5G 技术洞察报告。截至今年，华为在

全球已有超过 300 位 5G 专家、9 大 5G 研发中心共同

推进 5G 进程。9 大 5G 研发中心分别位于美国、加拿

大、瑞典、英国、法国、德国和中国的深圳、上海、

成都，在 5G技术研发方面各有侧重。

2020年部署5G商用

提前布局 5G，源自手机等移动终端对上网流量的

需求日益增长。华为预计，2010 年到 2020 年全球移

动数据流量增长将超过 200 倍，全球链接将达到 1000

亿，而目前全球约有 70亿个。

以此看来，未来几年，数据流量的爆炸式增长不

可避免。那么，4G LTE 网络显然不能满足这种暴增

的流量需求。

流量实现货币化已成为现实，移动宽带网络的良

好体验是创造和增加收入的关键，已成为运营商的第

一生产力，5G 可以很好满足这个需求。尝鲜 5G 网

络，有可能在 2018 年实现。华为与新加坡、俄罗斯等

地区的运营商 MegaFon 分别签署了一份 5G 合作谅解

备忘录，该合作的一大亮点便是打造一支团队，在

2018 年俄罗斯世界杯足球赛中为 MegaFon 公司提供

5G 网络实验、并提供 5G 网络覆盖。按照华为的整体

规划，到 2018 年将开始部署 5G 试验网，到 2020 年可

以部署 5G商用网。

对于 5G 技术发展方向，5G 要围绕更高频谱效

率、更高的峰值速率、海量的连接和 1 毫秒左右的低

时延等方向取得突破性的创新进步，为用户提供更好

的移动宽带体验，让运营商的网络得以承载更多的物

联网连接，以促进移动产业的持续发展。华为会继续

加大对 5G 的投资，并将积极与整个产业界尤其是物联

网所涉足到可能使用公用网络支撑的产业共同合作，

探索 5G需求，推动 5G产业发展。

核心标准推动者

不容忽视的现实是，多年来，受制于专利技术和

标准的匮乏，中国企业在 2G 和 3G 产业阶段处于被动

位置，并为此付出高额“学费”。所以，在 5G 时代开

启时，参与相关标准制定，成为参与市场竞争的一把

利器。

2012 年 5 月，国际电联 ITU 决定开展 IMT-2020

(5G)愿景建议书起草工作。按照规划，5G 的标准化预

计在 2016年启动。

3G 时代有三种制式，4G 总共只有一种制式，就

是 LTE。5G 来了以后，如果把不同行业的诉求能够

统一起来，把不同国家不同地区的诉求能够统一起

来，能够形成一套全球统一的规范，最终受益的是消

费者，华为认为在 5G 时代整个全球统一标准是一个必

须的诉求。但同时，现在 5G 所处的阶段还处在研究跟

创新的阶段，它的标准化工作还没有启动，如果是现

在 5G 整个技术已经成熟了，标准化工作马上就可以开

始了。

可以肯定的是，5G 标准化何时形成业内还没有形

成共识，正是如此，也给了华为等中国企业尝试抢占

专利窗口的机会。

对于华为在 5G 的布局，与在此前几代通信技术时

代的被动接受局面相比，中国企业在 5G 开发进程中将

扮演更加重要的角色。

中国企业要成为全球通信设备的主要供应商，就

要求我们必须构建在这个领域的核心竞争力。可以预

见的是，5G 技术会给全球通信产业乃至公众的生活、

工作方式发生革命性的变化。华为作为中国主流电信

商同其他中国企业将不遗余力，利用自身的技术储备

和持续创新，共同推进这一进程。

华为抢占 5G 商用市场，开启 5G 创新之门


