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作为移动互联网最炙手可热的

“超级入口”，微信的商业模式和前景

一直是业内最为关注的话题之一。在

上周举行的腾讯全球合作伙伴大会

上，“门帘”被稍微掀开，微信“通

道化”的特征体现得更加明显。而这

一“通道”的畅通，其实也正预示了

消费者未来生活图景的改变。

按照腾讯开放平台助理总经理曾

鸣所说，微信目前力推的功能是“微

信卡包”。在这一功能中，线下商家

包括会员卡、优惠券甚至飞机的登机

牌都可以纳入其中，其便利性则在于

微信作为大部分用户 24 小时在线的

“入口”，能够成为门槛极低的卡券汇

集平台。而通过这一平台，商家在

“数据脱敏”后，可以掌握包括用户

位置、性别乃至消费习惯在内的海量

数据，从和用户的互动中修正自己的

商品策略。

而在 O2O 场景的应用中，最值

得期待则是和“排队”相关的种种功

能，这凭借的同样是微信作为通道已

经确立的“江湖地位”。从应用来

看，包括挂号、排队就诊和餐厅等位

等功能都已上线，依靠微信的信息推

送，用户就能将自己“解放”出来，

在得到推送信息后再赶往目的地。移

动互联网打破空间限制、随时可用的

优势也因此体现出来。而和微信支付

相结合，在解决了用户“刚需”之

后，其他商业模式也就应运而生。

微信不仅是连接用户和商户的

“通道”，依靠巨大的流量和其中累积

的数据资源，它也在成为商户营销的

重要通道。拿腾讯自己的移动广告平

台“广点通”来说，依据大数据，它

能够更准确地定位用户需求，把广告

智能地推送到目标人群，比如类似微

博的信息流广告，如果在微信中能够

根据用户的属性投放定向信息流广

告，显然可以获得事半功倍的效果。

来自广点通的数据显示，今年 1 月到

10 月，其外部合作 APP 流量从 1 亿增

长到 6 亿次访问，其增长正来自于其

账号体系跟踪和对用户属性及其行为

数据的分析。

从微信的个案来看，也不难理解

BAT 三巨头为何会在移动互联网入

口争夺战中投入“重兵”。毕竟这些

对用户充满黏性的入口，正成为它们

连接未来的最重要通道。

“通道化”

连接未来

安 之

“中国制造”借网“出海”
本报记者 陈 静

本版编辑 徐 红

“中国制造”的互联网公司正在全
速扬帆海外。在移动互联网的风向标谷
歌应用商店 9 月的下载排行榜中，按公
司计算，前 10 名中有百度、猎豹移
动、广州久邦数码、腾讯和阿里巴巴 5
家中国公司，BAT 三巨头悉数在列。

从服务来看，百度已启动葡语搜索，
UC 浏览器在印度市场占据 35%份额，
猎豹更依靠清理大师和 CM Security

（金山手机毒霸国际版） 等热门应用在
美国上市。

在中国互联网企业看来，相比国内

硝烟弥漫的“红海”，在海外市场，特
别是新兴市场国家更像是一块少人开拓
的“蓝海”。不过，在“蓝海”里怎么
玩？又有些什么不一样的“规则”？在
海外市场的“名声”又如何转化为“真
金白银”？

“互联网为企业的全球化提供了良
机。”在猎豹移动首席执行官傅盛看
来，互联网世界越来越“平”。“传播渠
道也在变得扁平，只要你有独特的产
品，就能‘击穿’重重壁垒的传统渠
道。”依靠口碑和网络营销，猎豹清理
大师目前的月活跃用户已达到 1.6 亿，
其中 75%来自海外。

在习惯了“出尽百宝”争抢国内
市场后，对于中国互联网企业来说，
海外市场更为简单和透明的“游戏规

则”显然是个利好。久邦数码总裁张
向东坦言，白热化的中国移动互联网
竞争，让企业在占位、抢渠道、挖人
才等方面无所不用其极，而国外竞争
相对理性。“逻辑很简单，模式也比较
健康。”金山办公软件全球执行副总裁
傅侃同样表示：“国外市场的游戏规则
简单很多，你产品好，大家就会对你
有一种认可。很多合作伙伴更看重公
司的稳定性，更看重财务上稳定的公
司。”的确，中国公司产品的易用性和

客户服务的深度是中国式产品突破的
关键，而在互联网平台中，“口碑”本
身就是推广的重中之重。

对于广州的假发商人谢荣钿来说，
简单的游戏规则来自于“中国制造”的
价格优势，成为他借网向海外进军的最
大筹码。“在美国做一套假发成本要
500 美元以上，但中国卖家通过在线外
贸平台销售的假发产品均价只有 100 美
元。只要渠道方便，你价格低，消费者自
然会向你靠拢。”现在他的两个假发品牌
ROSA 和 LUVIN，在阿里巴巴旗下的速
卖通平台上都能排进假发行业前五，每
月营业额超过 400 万元人民币。2013
年，针对海外买家的速卖通商品数超过
1 亿，并且在俄罗斯、巴西等许多新兴市
场国家成为电商平台的“第一名”。

游戏规则更简单

家住兰州雁滩的符雷，现在每天都
租用公共自行车骑行上班。在盘旋路西
口的自行车租赁点记者见到了符雷，他
正熟练地将自行车推进锁柱器。

符雷告诉记者，他在城关区广场西
口附近上班，手机 APP 上显示，那边现
在没有空车位，他今天正好要来这里办
事，就先把车还了，因为 1 小时之内不
收租车费，这已让他省了不少车钱。

兰州公共服务发展有限公司有关负
责人介绍说，公共自行车租赁 6 月才开
始，会有早晚高峰期还车难问题。他们利
用“天地图”提供的位置信息，开发了手机
APP，市民可以随时通过手机查询到各个
租车点情况，也可上兰州市三维便民服务
网查询，哪里有空车位一目了然。

“天地图”是由国家测绘地理信息局
主导建设的国家地理信息公共服务平
台，经过 4 年多的建设，如今已得到广
泛应用。为了推动“天地图”的应用，

“天地图中国行”宣传推介活动上周正式

启动。这是“天地图”第一次大范围对
外推介。跟随采访团，记者先后走进甘
肃、张掖和新疆克拉玛依，近距离了解

“天地图”在地方上的应用。
据介绍，“天地图”开创了我国在线

地理信息服务的先河，正在成为具有全
球视野、体现大国责任、满足国家需求、
匹配大国地位、服务大众的代表性工程。
目前，天地图已形成国家、省、市（县）三级
互联互通的架构体系，除基于互联网的公
众版外，还有基于国家电子政务外网的政
务版和内网的涉密版，并先后推出了天地
图英文版、维文版、蒙文版。更有天地
图在手机上的应用。

“天地图·甘肃”早在 2011 年底就
正 式 上 线 ， 记 者 体 验 发 现 ， 轻 点 鼠
标，甘肃的山川地貌、河流湖泊、道
路交通、旅游及市县电子地图便赫然
在目，实现了全省地图信息资源的纵
横联通和有效集成。天地图在兰州的
应用更是可圈可点，如兰州市七里河

区 西 湖 街 道 首 创 的 “ 三 维 数 字 社 区 ”
的应用模式已在北京、山东、山西等
11 个省市区推广应用。

记者发现，天地图在张掖的应用，
更多集中在生态环境的治理上，使张掖
呈现出“天蓝湿地美”的迷人景象。基
于“天地图·张掖”准确的地形图和影像
图等基础地理信息数据开展的生态环境
监测与分析，为张掖市水资源利用、冰
川保护方案、水源涵养分析等提供了辅
助决策依据，有效地提高了水源利用的
科学性和准确性，也避免了属地管理的
漏洞和矛盾。

天 地 图 在 克 拉 玛 依 也 有 很 好 的 应
用。在新疆油田的采油现场，记者没有看
到作业人员，只有采油“磕头机”在不停地
工作着。据介绍，这是“数字油田”和地理
空间信息的功劳。通过天地图油田三维
应用平台，用户可以随时随地在网上查看
各油田、采油厂、作业区等单位的站库、管
线，以及各个设备的属性信息，实时查看

采油井的生产数据等，大大提高了工作效
率。天地图给油气田生产单位提供了良
好的展示效果和辅助支持，也为“智能油
库”建设提供帮助。

克拉玛依天地图通过构建区域一张
图，形成了一套覆盖 13 万平方公里，数
据存储量为 4T 的新疆油田基础地理信息
数据。无论是油田管理，还是城市规
划、交通、通信、旅游等领域，克拉玛
依天地图形成支持区域的专业应用能
力。“天地图·克拉玛依”还承担着天地
图总节点的在线异地灾备任务，支持覆
盖全球的地理信息访问。

天地图这个“国字号”品牌正在各
个领域得到广泛应用，为百姓生活带来
便捷和美好。基础地理信息也必将更好
地服务于国家信息化建设和经济社会发
展。据统计，截至目前，天地图在政府
管理决策、重大工程建设、企业增值服
务、百姓日常生活等方面已形成了 1000
多个应用。 文/佳 行

天地图：“国字号”应用“千地千面”

高尔基说，读一本好书，就像在和高尚的人谈
话。身处网络时代，如何能够阅读经典，实现与好
书“零距离”接触，是很多爱书人的美好心愿。本
期就为您介绍几款好用的“阅读神器”，让书香萦
绕在指尖。

如果你喜欢博览群书，兴趣广泛，可以试试“豆
瓣阅读”。这一应用程序涵盖小说、诗歌、科幻、推
理、哲学、科技等多类型的热门原创作品，提供细腻
的阅读体验，文本、插图、脚注、引用都经过精心处
理。用户可以给作品加书签、在文字下画线、根据阅
读习惯调整字号、亮度、配色。读完之后，你可以给
作品评星，写书评。借助豆瓣广播，这些评价可以被
更多人看到。“当页推荐”是新的尝试，针对这一页内
容的所思所感能马上传播。

如果追求新鲜、纯净的阅读体验，可以试试
“4G 阅读”应用。它集合了起点中文、小说阅读、
红袖添香、潇湘书院、17K、纵横中文、创世中文
等最负盛名网站资源，支持 TXT、PDF 多种格
式。可添加本地书籍，通过智能分章，享受优质阅
读体验。只要是连载书籍，可实时同步更新，并有
及时更新提醒，追书更轻松。通过个人书架，一键
享受私人定制阅读。

书看多了，眼睛容易累，不妨换个方式来阅
读，接下来推荐“懒人听书”。为了解放双眼，驾
车、地铁公交、做家务、旅行散步，都可以感受书
香。“懒人听书”拥有英语学习、有声小说、评
书、相声、百家讲坛、少儿读物等大量免费有声资
源，既可辅助学习，又可陶冶情操，消遣休闲。此
外，还支持断点续传、书签历史、定时停止、自动播放
下一首等功能。“懒人听书”还支持苹果、安卓和电脑
等多端数据同步，登录后可以快速把收听记录、我的
收藏等个人收听数据云端同步，换手机和电脑后可
以无缝继续收听上次的内容。

本报讯 记者谭辛报道：随着 《国家集成电
路产业发展推进纲要》 的出台和国家集成电路产
业基金成立，国内集成电路企业正加速布局。

大唐电信科技股份有限公司董事长曹斌近日
透露，大唐电信正积极布局集成电路等新兴产
业，其自主设计的 28nm （纳米） 4G 基带芯片将
于年内实现量产，届时将推出新一代全模系统级
智能手机芯片，实现终端从 3G 到支持全球 LTE
的 4G 制式的无缝迁移。

据了解，今年上半年大唐电信投资 25 亿元成
立大唐半导体设计有限公司 （简称大唐半导体），
将其作为大唐电信集成电路设计产业统一运营平
台。目前，大唐半导体已完成整合，产业单位包
括旗下联芯科技、大唐微电子等公司，并以芯片
设计为核心，围绕智能终端芯片、安全芯片、汽
车电子芯片等领域展开业务。

目前我国集成电路企业普遍规模小、力量较
为分散，这也制约着我国集成电路产业进一步做
大做强。我国目前占据了全球 52%的半导体消费
市场，消费了全球一半以上的半导体产品，然
而，国内集成电路制造的占有量仅有 10%。曹斌
对此表示，大唐半导体已经与 360、小米等终端
企业展开合作。“我们会走一条专业定制化发展的
道路，紧密联系国内芯片上下游厂商，来发展集
成电路业务。”

大唐半导体加速产业整合

让书香萦绕在指尖
本报记者 崔国强

本地化指引前进步伐

“你知道吗？巴西消费者讨厌紫色
的商品，而在俄罗斯消费者最忌讳黑
猫 ， 我 们 的 任 务 就 是 帮 助 商 户 少 跳

‘坑’。”阿里巴巴国际 B2C 负责人吴倩
表示，本地化是进军海外市场的关键。

“而了解海外消费者只是第一步，更重
要的是服务创新。”她告诉本报记者，
在巴西，由于缺乏便捷的线上支付工
具，消费者在网上购物，甚至需要抄下
订 单 号 去 线 下 的 ATM 机 转 账 付 款 ，

“国内卖家收到钱通常需要一周时间，
我们就根据用户的信用记录，提前垫付
款项给卖家，这项服务目前已覆盖了

50%的巴西买家。”
同样的本地化服务还来自于与客户

的交流沟通。傅侃表示，金山 WPS 的
海外推广，重要的一点就是聘用当地人
作为客服。“俄罗斯有俄罗斯人的客
服，巴西有巴西人的客服，西班牙语系
也有我们自己的客服，我们会请他们帮
我们收集用户深度使用反馈，来告诉我
们哪些功能需要修改和优化。”

从目前来看，国内互联网厂商在海
外的推广依然大打“免费牌”。在商业
模式上，除了使用传统的广告模式外，
国内厂商的期望还不限于此。“一方

面，我们希望通过个人用户的使用反过
来影响企业的购买。另一方面，我们和
亚马逊也在交流，希望把它的电商引擎
植入到我们办公软件里来，这样用户在
使用的过程中可能会看到和办公相关的
商品，比如打印机的墨盒、鼠标、键
盘、便携式电脑。”傅侃表示。

不过，在进入海外市场后，国内厂
商也要面对诸多考验，其中重要的一项
就是用户数据存储的本地化。10 月底
小米全球副总裁雨果·巴拉表示，小米
正在将海外用户数据从北京服务器转移
至美国和新加坡，这也被视为是小米为
国际化铺路的重要一步。吴倩则表示，
在俄罗斯，阿里巴巴遇到了同样的问
题，出于用户数据安全的考虑，俄罗斯
方面要求阿里巴巴将用户数据存储在俄
罗斯本地，“经过多方面斡旋，结果是
必须在 2016年前完成。”

本报讯 记者陈静报道：随着云计算和大数
据的推进，去“IOE”（在 IT 系统上去掉 IBM 的
小型机、Oracle 数据库、EMC 存储设备） 蔚然成
风，这也为国产 IT 厂商提供了更多机遇。国产厂
商达沃时代上周发布了其创新存储产品逸存 B 系
列分布式块存储服务系统。达沃时代董事长田大
庆表示，作为融合计算和网络的革命性存储技术
产品，自主创新的存储产品将使用户不再采购传
统存储设备，大大降低采购成本。

“我们看到了一些具有充分活力、创新的公
司 ， 用 自 己 的 创 新 技 术 向 IBM 等 老 牌 公 司 挑
战，有没有成功的希望？完全有这个可能。”中
国工程院院士倪光南如是说。田大庆表示，去
IOE，对于国内企业来说，就意味着从创新中找
到 超 越 和 替 代 的 可 能 。“ 从 信 息 安 全 的 角 度 考
虑，计算、网络、存储都是信息安全和科技战
略的重点。中国目前在存储上除了华为等极少
数厂家外，还没有真正有竞争力的存储产品企
业，因此还有很多市场机会。”他表示，过去在
存储服务、管理软件上，我国普遍存在的是重
硬 件 、 轻 软 件 的 情 况 。 根 据 工 信 部 的 有 关 数
据 ， 国 际 的 信 息 化 建 设 中 软 件 占 比 为 80% 左
右，而国内仅为 25%左右。“国内存储产业未来
的重点是计算存储网络一体化，同时响应包括
存储 OS （操作系统）、软件定义存储、应用定
义存储等新潮流。”田大庆说。

存储革命利好国内厂商

我国硬

件厂商借移

动互联网的

发展不断向

海外市场拓

展 ，即 使 在

国内的手机

展 上 ，一 些

手机厂商也

不 忘“ 与 国

际接轨”，请

来“洋模特”

展示自家的

产品。

佳 行摄


