
我从小就喜欢各种设计，给芭比娃
娃做衣服，把彩色木头珠子串起来做项
链。大一那年，我买了很多专业工具和
日本的手作教程开始自学做首饰。
2005年，我去英国学习传媒，发现我的
导师会在手上戴满戒指，每一枚都代表
了不同的含义：生日，母亲节，纪念日。
日本首饰细腻精致，英国首饰复古夸
张，这两种风格我都喜欢。

我的设计特别天马行空。有时候
看小说、电影，或者听着歌，突然有了灵
感，想到一个名字，做出一个设计。有
张爱玲系列、金庸系列，还用网游《仙剑
奇侠传》里的人物给珠宝命名，故事里
的赵灵儿是女娲后裔，外表温柔内心坚
强，所以我选择了古朴的大颗蓝绿色凤
凰石作为主石，用日本米珠包镶做坠
子，用彩色的碧玺碎石串起整条链子。

怀孕的时候，我对石头特别有想

法，灵感也很多。有同事说，为什么不
开个淘宝店呢？刚好淘宝网也是公司
的客户之一，我想体验一下卖家的感
觉。2012年6月，“慕容九的手作珠宝”
开张了。

很多人喜欢我的设计，信任我的品
质，可能跟我特别“事儿”也有关系。供
货商也觉得我很挑剔，我买原材料的底
线是必须自己喜欢。做设计也一样，有
时候刚设计完觉得不错，但拍照时觉得
还差点意思，我就会拆掉重做。

我经常赋予作品一个故事。灰、
橙、白三色月光石配上泰国的小鱼，编
织成能绕手腕三圈的手串，就叫“鱼戏
莲叶间”。这串链子特别受欢迎，一再
被顾客要求定做，但我做不会超过 10
串。我不喜欢做重复的东西，哪怕是两
条成色大小相同的南红玛瑙佛珠，我都
希望设计得不一样。本质上我是个设
计师，不适合当商人。

2013年10月底，我辞职后全身心
做设计，每天发布四到五件新首饰。真
没有想到这些设计会那么受欢迎。我
在微信和微博有了上万粉丝，每发一件
新品，就会有100多人评论。很多人养
成了习惯，不一定买，不一定能抢到心
爱的那一款，但会准点来看看，来跟我
交流一下。

做设计耗费心力，需要找感觉。很
久以前收了一串苹果绿的澳洲玉，我一
直放着，直到找到了美国产的粉色女皇
贝，搭配在一起发现撞色很好看，才做
成了一串佛珠。

在开店之前，我也会像很多人一样
会忽略大大小小的节日。后来，常有顾
客母亲节问我，有没有适合妈妈这个年
纪的首饰，因为很多彩色天然石更适合
年轻人。所以，我就特意找了和田碧
玉、珍珠加入设计里。

我的一个买家跟我说，她在美国看
到一家首饰店，外婆传给妈妈，妈妈传
给女儿，让我一定要做这样的品牌。

我很想做自己的品牌。也有人曾
经找过我合作，他的理念是：把国外的
设计拿过来，在中国打版、成批生产，给
供货商和代理商。我可以想象巨大的
利润空间，但这不是我想要的。我要做
的一定是独一无二的高端定制。哪怕
价格不是很贵，但可以让顾客感受到设
计真的花了很多心思。有很多买家会
用珠宝搭配各种衣服在各种场合拍照
发给我，他们戴得开心，让我获得了只
属于设计师的满足感。

做原创真的很难。我的供货商会
对我说，你的设计好棒，我们希望自己
的石头被像你这样的设计师买去创作。

他们也会告诉我，曾经有人拿着我的作
品图片找他们，想直接根据里面的原料
采购。我曾经设计过一款叫Trinity的
作品，由大块切面草莓晶，海蓝宝，柠檬
晶，紫晶，葡萄石，粉晶和大颗不定型的
珍珠串成一条项链和一条手链，它有三
种戴法：平时佩戴的长链，叠成两层的
双链，把手链叠加变成加长的双链。这
是我特别骄傲的一款设计，也被复制得
最多。后来，我释然了，如果有别人抄
我的设计，至少说明他认可。我会设计
更多，你只能抄到类似的外形，但抄不
到设计的感觉，抄不到我的精髓、我的
搭配和灵感。

做一个品牌，对自己的要求更高，
一定要不断充实自己，否则你做出的东
西会很空。不管风格夸张或婉约或细
腻，艺术的东西是相通的，维多利亚时
期的珠宝和燕京八绝里的花丝镶嵌也
有很多相通之处。为了把金属线和珠
子做出像工厂焊接的漂亮效果，我找了
香港的老师学习线艺课程，还计划去意
大利的手工作坊学习三色金的设计和
做工，寻找合作的机会。

也许未来，我的品牌就叫“九”，象
征大爱和无私，也代表永恒和完整。
实现目标并不容易，但我一定会一步
一步靠近。

从农民到科学家

一次夜里看书睡着了，碰
翻油灯，引着了被子，险些酿成
火灾

作为世界夏玉米高产纪录的保持
者，30 多年来，农民出身的李登海，选育
出了一大批良种，使每亩田可养活的人
数，从 1个提升到 4.5个。

每个玉米新品种，选育成功率仅十
二万分之一。一位只上过初中的农民，
为何能取得一个又一个的成功呢？

这得从 40年前说起。
1972 年春天，一个消息像一声惊

雷，深深震撼了在山东省掖县西由镇后
邓村务农的李登海——烟台农科所小
麦育种专家转来的一份报告显示，美国
玉 米 最 高 亩 产 已 达 1250 公 斤 。 要 知
道，当时我国玉米亩产才 100 多公斤！
我国人多地少，要养活自己，这点单产
怎么行？！李登海暗暗发誓：一定要培
育出中国自己的高产玉米，赶超世界先
进水平！

从此，这位普通的农家青年，开始了
艰苦卓绝的玉米育种人生。此时，李登海
只有 9个人、1头牛。没肥料，他挖厕所，
拾畜粪，积绿肥；没良种，他通过试验比
对，优中选优；没专业知识，他刻苦自学。

熟悉李登海的人发现，短短几年，他
就从玉米育种的门外汉，变成了名副其实
的专家。然而，有谁知道，李登海付出了
多少心血——他借了很多书，订了十多种
专业报刊，书本不离身，得空就看，经常学
习到凌晨。一次夜里看书睡着了，碰翻油
灯，引着了被子，险些酿成火灾。几年间，
他学完了十几种基础理论书籍，做了 20
多万字读书笔记和实验记录。

短短几年，李登海搞了 4000 多个
玉米组合，记录了 50 多万个数据。有一
次，千辛万苦选育出的玉米快要成熟时，
一群老鼠钻进了土温室。数年苦心成
果，几乎付诸东流。1979 年秋收时，李
登 海 培 育 的“ 掖 单 2 号 ”玉 米 ，亩 产
776.9公斤，创我国夏玉米最高纪录。名
不见经传的李登海，一下子成为全国家
喻户晓的名人。

玉米亩产突破 700 公斤后，任李登
海怎么尝试，都难再有显著提升。原来，
受通风、采光等因素影响，700 多公斤是
平展型玉米亩产高限。700 多公斤不能
突破，如何赶超世界先进水平？

李登海看在眼里，急在心里。在山
东，玉米一年一熟，育种只能一年一次。
他想到了低纬度的海南。这里一年三

熟，每年可育种三次，自己的科研生命不
就延长了两倍吗？李登海坐不住了，他
背着咸菜，来到海南省陵水县引合村。
这一待就是 30 多年。没地方住，他搭窝
棚，睡稻草地铺；没电灯，他点油灯。搬
三块石头，支上铁锅，就算厨房了。海南
气候炎热，李登海顶着 40 度的高温，没
日没夜地在田里忙碌。为观察记录几百
种数据，他一天只能睡三四个小时。为
守护玉米，他经常睡在垄沟里。40 多摄
氏度的高温天气，他经常头上套一只麻
袋，防蚊子叮；两脚各套一只麻袋，防毒
蛇咬。

功夫不负有心人，李登海发现了紧
凑型玉米杂交种，由于叶片上冲、通风透
光和利于密植，可突破平展型玉米亩产
高限。1989 年，李登海的夏玉米亩产达
1096.29 公 斤 ，创 夏 玉 米 高 产 世 界 纪
录。2005 年、2006 年，这项世界纪录又
连续两次被他刷新。全国玉米亩产因此
比传统平展型杂交种提高了一倍。

“八五”和“九五”期间，李登海的紧
凑型玉米杂交种，年推广面积占全国
43.5%。全国累计推广达 10 多亿亩，为
国家创效益 1000 多亿元。李登海，一
位怀揣梦想的中国农民，终于成为当之
无愧的世界顶尖育种专家！

从科学家到企业家

小时候挨过饿，吃过树皮、
草根，对国家粮食安全的重要
性，有痛切的认识

近年股市长期低迷，相当一部分上
市公司股价已跌破 2008 年熊市谷底时
的最低点，中小投资者损失惨重。然而，
由李登海创办的山东登海种业股份有限
公司上市 9 年来，在稳健增长的业绩的
支撑下，股价稳步攀升，目前复权价已是
最初开盘价的近 7 倍，成为国内股市屈
指可数的明星。

作为潜心育种的农业科学家，李登
海为何要下海呢？原来，1985 年，李登
海了解到，国外的玉米试验站和种子公
司都实行科研、生产、推广、销售一体化，
而我国则是农业科研院校搞科研，良种
场搞良种繁育，推广部门搞推广，种子公
司搞大田制种和销售，几个环节各自为
政，科研成果转化难。他想：“为什么不
能引进国外先进经验？我成立一个民营
单位，实行科研、生产、推广、销售一体
化，不向国家伸手，不向集体要钱，自负

盈亏搞科研，以销售养科研，为国内农业
科技闯出一条新路。”

李登海写了一个申请报告，呈给当时
的掖县政府，最终得到县委书记王国民的
支持。1985年4月，掖县育种试验站成立
了，这是我国第一个杂交玉米产业化的科
技企业型单位。李登海自筹资金2万元，
招聘了十几位农技人员。试验田是租的，
试验站办公室也是租的，各项费用都要自
己掏。压力之大，可想而知。那时农村已
经分田到户，为了能得到一点农田作为试
验田，李登海甚至将好不容易才“农转非”
的母亲的户口又迁回了村里。

1987 年，试验站成长为掖县玉米研
究所；1993 年，研究所变成莱州市农业
科学院；1998 年，莱州登海种业集团公
司成立，后更名山东登海种业股份有限
公司；2005 年，山东登海种业股份有限
公司成功上市。

目前，登海种业股份有限公司在全
国有 8 个分公司、7 个控股子公司，拥有
33 个研发育种基地、11 个总投资 7 亿多
元的种子生产基地和加工厂。

从 2 万元资金、十几个人，到今天拥
有 23 亿总资产、1300 多人的产业化队
伍，李登海用了 28年。28年在历史长河
中，只是短暂一瞬，但对于李登海，却是
呕心沥血、持之以恒、不断创新的一万多
个日日夜夜。

如今，按持股市值，李登海早已身家
过亿。虽然身家过亿，李登海依然天天
下田，常常足蹬黄胶鞋，裤腿沾满泥，生
活非常简朴，吃穿都很随意。他说钱财
只是身外之物，够生活就行。虽然在生
活中李登海花钱“吝啬”，但在科研投入
上，他常常一掷千金，毫不吝惜。与其他
科研机构、国有种业公司不同的是，李登
海的杂交玉米良种培育，所有经费都是
自己负担的。他毫不动摇地投入了 28
年，累计投入超过 2 亿元。“我国东北、西
北的种子市场已经被发达国家种子企业
瓜分，‘中国第一菜园’寿光也到处是国
外种子公司的中国代理。这几年，国内
种子市场无论是蔬菜、棉花，还是大豆、
玉米，都在被国外种子公司加速蚕食。
国外种子论粒卖，国内种子论斤卖，根子
就在于中国种子企业缺乏自主创新。发
达国家种子公司每年的科研投入往往高
达几十亿美元，登海种业要保持国际竞
争力，每年就必须至少投入几千万元搞
科研。”李登海说。

李登海小时候挨过饿，吃过树皮、草
根，对国家粮食安全的重要性，有痛切的
认识。由此不难明白，在玉米科研方面，
李登海为何能一干就是 40多年。

1949 年出生的李登海，今年已 65
岁。他出身农家，小时候替母亲下田干
活，青年时代在老家务农，名满天下、身
家过亿后依然以农为业，可谓矢志不渝
的“职业农民”。虽然早已过了退休年
龄，但李登海说，自己要一直干下去，为
国家工作，为农民打工，选育出更好的良
种，用中国的种子，种出更多的粮食，填
满中国人的饭碗。

这样一位怀揣中国梦的执著长者，
注定要站在世界之巅！

职业农民李登海
□ 黄俊毅

我 的 灵 感 不 怕 你 抄
□ 张若萌口述 陈莹莹整理

我 的 灵 感 不 怕 你 抄
□ 张若萌口述 陈莹莹整理

现 实 生 活 里 ，我 是“80

后”广告人张若萌；在手作世

界里，我是达人慕容九。

街 头 秀 场

扮 铜 人

在北京前门大街上走得好好的，突然旁边一尊“铜

像”走到你身边，露着大白牙对你笑一笑。街头艺术家们

打扮成古代的账房先生，还在悄悄耳语。路过的行人可

以上前触摸观看，也能随意与之合影。账房先生变身活

雕塑，倒也成了时尚了。 俊 风摄

在河北滦州古城，烤羊肉串的小摊连成一片，摊主们

把自己家的音响音量调到最大，伴着动感的节奏，跳着舞

步，翻串、撒孜然，时不时来几个旋转，再发出一声呼啸！

那架势，简直是行为艺术家。

蒋新军摄

秀厨艺秀厨艺

炫 手 技

北京西单的时尚文化广场前，每逢周六下午，一群溜

溜球少年都会在这里集合训练。溜球少年喜欢彼此对练，

看谁能更快更炫，胜者赢取装备。他们成立了一支溜溜球

战队，成员年龄从十几岁到二十几岁不等，队长刚参加了

全国冠军赛。

章 玉摄

在国内，他与“杂交水稻之父”

袁隆平齐名；在国外，他与美国先

锋种子公司创始人华莱士齐名。

北京什刹海荷花市场外，大刀在赤膊的王玉山手中

上下翻飞，“十八般武艺”轮番上演。王老汉自 8 岁习武，

至今已有 70 年了。他那奇形怪状的“冷兵器”每周末都

会摆出来，还会摆上几张对他报道的报纸。除了喝两口

热水，他能一口气耍一个小时。 张 浩摄

耍 大 刀
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