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下列借款人在我行办理了贷款手续，但未能根据与我行签订的借款合同的约定按期还本付

息。截至二〇一四年六月五日由于欠款逾期时间较长，已严重构成违约。现根据《中华人民共

和国合同法》及相关法律、法规的规定，予以公告催收（具体情况详见附表）。

附表： （金额单位：元）

同时对为上述借款人提供担保责任的担保人（分别是：六安永翔投资担保有限公司），根据
《中华人民共和国担保法》及相关法律、法规的规定，予以公告要求各担保人尽快筹措资金履行
担保责任。请上述借款人和保证人自公告之日起立即与我行联系，履行借款合同约定的还本付
息义务。

中国建设银行股份有限公司六安开发区支行
二〇一四年六月六日

特别声明：
1.本公告清单列示截至 2014年 6月 5日的违约积欠本息金额。
2.请借款人将积欠银行的贷款及利息存入您与银行约定的还款账户中，切勿以现金或汇款

方式将款项交予他人。

中国建设银行股份有限公司安徽六安开发区支行债务催收和
督促履行保证责任的公告

中国建设银行股份有限公司安徽六安开发区支行债务催收和
督促履行保证责任的公告
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姓名

叶德良

陈爱玉

汤德平

陈忠嫦

汤晓云

陈小钦

蔡庆州

金彬彬

汤爱容

黄文龙

黄大根

汤小娟

叶林彬

范盛发

汤胜东

汤胜孝

黄明锦

汤林金

身份证号码

352230199010031815

352230197603021824

352230198007282117

352230197809151827

352230198205262125

35220119781112413X

33032619831203561X

330326199104205420

352230198206202124

352230197910022114

35222119660103361X

352230196805272125

350784198201083730

352122197805171016

352230198206122116

352230198406232117

352201198702143635

352230198901292117

合同贷款余额

4501341.2

4501341.2

4000000

4000000

2395108.24

2395108.24

3200000

3200000

2389798.74

2389798.74

2395001.19
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积欠利息

1074430.5
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968188.04

968188.04

571737.7

571737.7

766920.63

766920.63

566973.55

566973.55

568199.3

568199.3

898432.68

898432.68

571319.52

571319.52

732508.01

732508.01

中国银监会发布的一季度金融运行
数据显示，截至 3 月末，银行业金融机
构 用 于 信 用 卡 消 费 贷 款 同 比 增 长
42.9%，全国人均信用卡持有量0.3张。

在发达金融市场，信用卡业务是最
为盈利的业务之一，也是许多国际大银
行的主要利润来源。如花旗银行的信用
卡业务收益就占其利润总额的三分之
一，美国运通公司的运通卡业务利润更
占公司全部利润的七成。目前，我国的
信用卡业务大多还处于为了稳定客户而
推出各种费率优惠的阶段。信用卡业务
只有规模化发展，尽快达到盈亏平衡的
发卡量，才有望打下获得高回报的基
础，这已成为银行业的共识。

精细化服务不断提升

由于存贷业务并不能稳定客户，而
信用卡能使客户与银行发生更多交易行
为，信用卡业务正成为银行稳定客户的
重要手段。

2013 年，招行、广发银行信用卡总
收入分别达 166 亿元和 140 亿元，同比
增长均超过 40%，位列股份制银行第一
梯队；在第二梯队中，中信银行信用卡营
业收入为 88.8亿元，同比增长达 50%。

客户活跃度也随之提升。2013年末

信用卡均交易额平均数值为5131元。而
活跃率一直处于行业前列的广发银行信
用卡卡均交易额更达 19611 元，同比增
长 33.8%。在高增长背后，差异化竞争
态势显现。

广发、招行仍坚持在个人消费类客
户领域，深入挖掘客户群的消费潜力，实
施精细化管理；而民生、光大、平安等则
另辟蹊径，将信用卡客户群转向了经营性
个人客户。

让卡片“更频繁地被使用”，是银
行信用卡部门的最大目标。然而，如
何在竞争中占据优势并非易事。这种
情 况 下 ， 细 微 之 处 的 提 升 对 于 “ 笼
络”客户就显得非常重要。如光大银
行让信用卡刷卡促销活动与日常生活
高度黏合，推出的 10 元惠活动包括了
美食、电影、洗车、购物等，贴近大
部分用户的日常需求，持卡人参与比
率较高。而广发银行则着手于降低持
卡人的各种费率以及提高积分兑换礼
品的含金量等。

“同质化”模式仍待突破

央行发布的一季度支付数据显示，
信用卡累计发卡 4.14 亿张。从各家银行
网站的信用卡页面可以看到，商旅类、

购物类、餐饮类、助学类等信用卡类别
是各家银行普遍都有的种类。

比如，持招行、民生或广发等银
行的信用卡，在指定的工作日去“星
巴 克 ” 喝 咖 啡 ， 可 以 享 受 “ 买 一 送
一”；刷农行网球白金信用卡，到专业
网球场，可以通过预约享受每小时 9 元
畅打的超低价格。同时，推出刷卡促
销、积分累计等优惠活动，也是各银
行普遍采用的促销手段。“日前，各行
刷卡促销活动同质化竞争日趋激烈。
依靠拼奖励大小、拼服务高低来提高
持卡人参与度的空间已越来越小。”业
内人士称。

从目前情况看，在与商户的合作
中，价格竞争还是主流。一些大的公司
如航空公司等，往往会选择与多家银行
合作，银行之间的竞争也只是“拼优
惠”、“拼补贴”。

此外，信用卡“触网”正成为一个
新战场。在“拼数量”转向“拼服务”
的过程中，部分股份制银行在发卡量
逊色于大行的情况下，采取了提高贷
款余额和交易额的竞争策略，而移动
互联网金融也为他们提供了一个“弯
道超车”的机会。据统计，2013 年末
已有约 56 家商业银行、21 家银行信用
卡中心创建“微信银行”，广发银行、

招商银行、中信银行信用卡“微信银
行”绑定率近七成。

规模与风险如何平衡

银行力推信用卡消费，目的是早日
从这块领域盈利，但目前只有招商银
行、广发银行等少数银行如愿以偿。

而 央 行 发 布 的《2014 年 第 一 季 度
支付体系运行总体情况》显示，今年一
季 度 ，信 用 卡 坏 账 规 模 环 比 增 长
11.92%；信用卡坏账率为 1.5%，创 7 个
季度以来新高。银行信用卡发卡量持
续增长的同时，信用卡坏账也在持续
飙升。截至今年一季度末，信用卡逾
期半年未偿信贷（坏账）总额 281.95 亿
元 ，环 比 增 长 11.92% ；信 用 卡 逾 期 半
年未偿信贷总额占期末应偿信贷总额

（坏账率）的 1.5%，占比较上季度末上
升 0.13 个百分点。

信用卡坏账率在一季度持续上升
的原因主要跟经济环境、产业调整有
关 ， 不 少 过 剩 产 业 出 现 了 违 约 的 情
况 ， 影 响 了 持 卡 人 的 还 款 能 力 。 另
外，“跑马圈地”式注重数量的办卡方
式仍在延续，这也是坏账率居高不下
的原因之一。

具体到银行业务，业内人士提醒，
部分集中发展经营性客户的银行信用卡
中心，需要格外警惕风险。因为发展经
营性透支客户群，其所要求的风险管控能
力更高，这类客户极易受行业景气度影
响，相应行业一旦出现危机，容易带来
大量坏账。持卡人如果将信用卡用于短
期融资或生产经营，甚至用于套取现
金，则很可能由于产品错配而引发风
险。一旦所在行业出现波动，则短时间
内有可能造成大额损失，同时经营性透
支客户额度一般较大，此类客户逾期，
则催收难度相对较大。

“跑马圈地”同时注重提升服务

信用卡精细化转型负重前行
本报记者 王 璐
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本版编辑 梁 睿 孟 飞

电子邮箱 jjrbjr@126.com

本报讯 记者钱箐旎从近日上海银监局获悉：针对
大学生群体具有发展潜力大、创业欲望强的特点，上海银
行业多措并举，大力支持大学生就业创业。突出表现在
提供扶持大学生就业创业的信贷产品，支持吸纳较多大
学毕业生的行业和企业发展，提供大学生就业岗位和见
习实习岗位等几个方面。

在丰富信贷产品上，截至 2014 年 4 月末，上海银监
局辖内商业银行支持大学生就业创业的各类信贷产品
余额为 61.27 亿元，比年初增加 4.56 亿元，共计 1184
笔。银行根据大学生创业初期资金成本承受度较低的
特点，推出根据实时资金需求随借随还的循环产品，主
要包括：微小宝、科技履约贷、小额票据贴现、微贷通等。

上海银行作为目前上海市小额担保贷款唯一指定合
作银行，创新发放小额担保贷款，推动上海市小微企业和
个人自主创业。该行小额担保贷款品种包括个人小额担
保贷款、自主创业微量担保贷款、创业前小额担保贷款和
小微企业法人小额担保贷款等。其中，创业前小额担保
贷款是特别为拥有创业项目，拟在上海市创办小、微型企
业或者其他创业组织的本市青年以及本市高校毕业 2 年
以内的非上海生源毕业生提供的贷款，旨在满足申请人
开办组织的生产和经营所需的租赁经营场所、购置设备
器具、扩大经营规模或流动资金等需求。

同时，当地多家银行深入调研上海张江高科技园区、
杨浦科技园区等多个上海科技园区内企业，重点支持符
合产业导向的创新型小微企业，并不断创新推出适合企
业特点的融资模式。如南京银行上海分行筹建科技型专
营支行，将吸纳较多大学毕业生的科技型企业，作为小微
企业业务的一个细分领域进行开发。中国农业银行上海
分行与闵行紫竹科学园区的青年创业计划办公室等部门
开展密切合作，加大对创业企业的宣传，帮助企业及时获
得相关金融业务知识和信息。

此外，银行积极提供大学生就业岗位和见习实习岗
位，如浦发银行上海分行于 2005年正式启动了大学生实
习项目，经过 10 年的发展，合作高校几乎包括了本市所
有知名高校，成为了共青团中央“青年就业创业见习基
地”；宁波银行上海分行招聘应届大学生“不限户籍、不限
性别、不限专业”，2014 年录取应届大学生共计 50 人，招
录比例占该行现有员工数的 10%左右。

上海银行业多措并举

支持大学生就业创业

资产证券化是以特定资产组合

或特定现金流为支持，发行可交易

证券的一种融资形式，可将缺乏流

动性的资产，转换为在金融市场上

可以自由买卖的证券，使其具有流

动性。信贷资产证券化是将特定的

银行贷款作为资产池，重组后重新

设计成标准化证券产品，在资本市

场上流通交易。

信贷资产证券化是银行传统融

资方式的重要补充。作为一种新型

融资方式，通过对信贷资产结构的

合理设计，既能满足银行业短期融

资需要，也可以满足中长期融资需

要。对银行而言，信贷资产证券化

既是流动性管理工具，也是资本管

理的工具；既是存量信贷结构调整

工具，也是释放金融风险的工具；

既是转变传统业务模式的工具，也

是转变传统盈利模式的工具。如果

没有资产证券化，在资本对资产的

刚性约束下，银行只能延续“面多

了加水、水多了加面”的融资模式

和发展模式。但是目前，我国信贷

资产证券化的规模较小、品种单

一，总体上仍处于发展的初级阶段。

在信贷资产证券化业务进展缓

慢的背后，是同业业务、理财业务

等“类资产证券化”的层出不穷。

银行投资“非标”资产的银行理

财、同业业务，虽无证券化之名，

但已行证券化之实。金融机构之间

广泛叙作的“非标同业业务”，本

质上是信贷业务，只不过是采用同

业的往来手段处理，规避了信贷额

度和贷存比的限制。信贷支持理财

产品和信托贷款理财产品，同时也

为金融机构腾挪了贷款额度，部分

承 担 了 信 贷 资 产 证 券 化 的 功 能 。

“非标”的盛行对正规的信贷资产

证 券 化 产 生 了 强 大 的 “ 替 代 效

应”，压制了真正的信贷资产证券

化发展。

近日，五部委联合发布 《关于

规范金融机构同业业务的通知》，其

核心就是规范同业业务、支持实体经

济发展。金融监管部门在清理非标、

堵上同业“旁门”的同时，也打开了

“正门”，鼓励银行通过信贷资产证券

化业务来盘活存量。

未 来 ， 在 规 范 同 业 业 务 的 背

景下，加快推进资产证券化，是

将“非标”转为标准化资产、纳

入监管的重要手段。规范同业业

务之后，银行借助通道类业务转

移 信 贷 资 产 的 “ 类 资 产 证 券 化 ”

将难以为继，继续取得低成本同

业资金的可能性也变得更微乎其

微，流动性、存贷比、资本充足

率等指标压力更是雪上加霜。通

过信贷资产证券化，做大信贷流

量，才能有效提高信贷资源配置

效率。

目前，我国资产证券化总体规

模尚不足 1000亿元，距离 3000亿元

的试点规模目标尚有较大差距。未

来随着金融机构经营的规范化，资

产证券化发展也将迎来“井喷”。

开启“正门”才能堵上“旁门”
贺 强

开启“正门”才能堵上“旁门”
贺 强

本报讯 记者沈则瑾报道：日前，交通银行于上海
宣布在全国范围推出太平洋单位结算卡。这是业内首
张装有 IC 芯片、安全措施全面升级的单位结算卡，同时
也是首张采用银联“62”开头 BIN 号、实现跨行金融服
务的单位结算卡。

据了解，太平洋单位结算卡是一款面向单位客户
发行，与单位银行结算账户相关联，具备账户查询、转
账汇款、现金存取、POS 消费等功能的新型单位支付
结算工具。该卡符合中国人民银行金融 IC 卡标准，以
芯片进行数据存储和加密、解密。与传统磁条卡相比，
可有效防范信息被复制和篡改，从根本上提高了卡片
的安全性。单位客户可在境内交行营业网点柜面和遍
布全国的可受理银联标识卡的 ATM、POS 终端即时
完成现金存取款、支付、采购和查询等业务，真正实现
了银行自助渠道 7×24 小时服务，单位客户节假日存
取现金再也不受银行营业时间的限制。

本报讯 记者郭子源报道：近日，中国国际商会银行
委员会单证中心工作组成立大会暨第一次工作会议在北
京召开，中国工商银行被委任为首任轮值主席。

工行相关负责人表示，中国国际商会银行委员会单
证中心工作组将通过同业间的分享和研究，搭建行业单
证中心建设经验、业务管理交流平台，以期增强中国银行
业在国际规则制定和纠纷处理方面的话语权，使单证中
心在商业银行的贸易金融发展中发挥更大作用。

据介绍，单证中心是当前国际银行业普遍采取的集
约化单证业务处理模式。该模式通过计算机技术和影像
传输技术，将分散在全球各分支机构的国际结算和贸易
融资业务集中到单证中心，统一处理，以达到提高工作效
率、降低运营成本、控制操作风险、规范操作标准的效
果。目前，工行已完成了全行所有境内外机构的单证系
统投产，成为国内首家完成国际结算和贸易融资全业务
品种集中的银行。

交行推出太平洋单位结算卡工行任单证中心工作组主席工行任单证中心工作组主席


