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李辉：

读书能够

改变命运
本报记者 文 晶

在安徽省合肥市包河区骆岗街道包河
花园小区，每当华灯初上，“517 花甲”的招
牌就闪耀起来。“90 后”大学生店主曹癸贤
和常之勇，被食客们称为“花甲小哥”。店铺
开张不久，回头客却很多。日前，记者跟随

“花甲小哥”开始他们一天的生意经。
早晨 6 点半，许多人还在睡梦中时，小

曹已经骑着摩托车向周谷堆批发市场进发
了。微冷的天气中，小曹不自觉地把下巴埋
在衣领里，哈了口气。“早起的鸟儿有虫吃，
最近市场紧俏，虽然前一晚上都有预订，可
到了现场还是先到先得。”7 点不到，小曹已
来到周谷堆批发市场，骑着摩托车绕过拥挤
的人群，来到花甲批发店门口，和周边的人

匆忙打个招呼就加入了“抢花甲大战”。小
曹今天“战绩不佳”，仅拿到了 35斤。

装着“战利品”到家已经 9 点多了。来
不及吃早饭，小曹就把花甲均匀地倒入两个
直径约半米的大盆中，注水、倒入海盐。“花
甲产于海边，在淡水中不吐沙，所以要加入
海盐。”曹癸贤解释说。不多久，只见花甲们
露出长长的淡白色触角，一股股夹杂着细沙
的水流不时从花甲的触角中吐出。趁着花
甲吐沙的空当，小曹拿出早已凉掉的包子，
胡乱啃着应付肚皮。

早上 10 点，曹癸贤开始了首轮清洗花
甲行动。“前几遍水会非常脏，需要用力揉
搓，同时要把坏死的剔除掉，35 斤大约会损

失 3 斤。”小曹边洗边解释。洗了 6 遍，花甲
已经非常干净。早春时节的水摸起来还是
有点凉，小曹的手在水里浸泡一个多小时后
已微微发红。“戴手套洗起来不方便。现在
比夏天好多了，夏天一洗就是 100多斤。”说
话间小曹又麻利地把两个盆装满水，让花甲
们继续吐沙。

简单的午餐后，下午又是漫长的清洗花
甲的过程，反复清洗、挑除坏损、换水，前前
后后又是 10 余遍。“我们之所以回头客多，
就是因为口感好，干净卫生。”小曹说。此
时，常之勇则在一边认真地在生板栗上划
口，因为这样炒熟后顾客吃起来比较方便。
随着天气渐热，吃夜宵的人渐渐多了起来，

头脑灵活的两人先后搭配销售炒板栗和鸭
脚包，目前销售情况还不错。

下午 4 点，俩人带着洗好的花甲、锅碗
瓢盆等来到自己的摊位门口，开始晚间的生
意。俩小伙在给客人盛花甲时经常把空壳
剔除掉，并附送纸巾。常之勇还趁空闲，翻
看自己名为“517 花甲”的微信。他说，“吃
花甲的大多是年轻人,都有微信,他们发微
信预订花甲,我们负责送到,很方便”。

晚上 9 点多，路上的行人日渐稀少。见
锅中花甲售卖无几，两人开始清点今天的战
果，510 元。“现在算早的，夏天往往要到凌
晨一两点。”小曹说，“早收摊早休息，明天还
要努力干活呢。”

开学伊始，安徽农业大学 2011 级农学
专业的小张同学就忙碌起来：学习专业知
识，了解“三农”政策⋯⋯两年前，他顺利通
过学校组织的考核面试，成为第一批“青年
农场主”培训计划学员。如今小张即将开
始“农场主”的创业历程。

小张的创业选择，建立在两年来的创
业培训实践的基础上。

如何创？创什么？这不仅是选择创业
大学生思考的问题，也是合肥市人社部门
一直在思索的。

为了加强大学生创业指导，合肥市成
立了创业服务专家志愿团，专家成员由政
府部门、企业精英、创业成功人士等人员组
成，免费为创业者提供帮扶服务。目前，创
业专家志愿团成员已由最初的 45 名发展
到 112 名，通过成立“创业导师团”，采取一

对一帮扶、面对面交流等多种形式，为创业
者提供创业指导和服务。

今年 3 月，大学生村官曹铮创办了肥
东县雏鹰农业有限公司，从事苗木生产。
尽管是农业院校出身，熟悉苗木栽培技术，
但是曹铮的企业遇到了资金瓶颈。合肥团
市委请来合肥市从事苗木生产的青年企业
家作为创业导师，与曹铮等人进行座谈，进
行技术和资金的对接，终于解决了问题。

培训是创新的基础，更是提高创业质
量的根本。据统计，2013 年，合肥市对大
学毕业生开展创业培训 3.6 万人，这意味
着在合肥的近 15 万名高校毕业生中，近四
分之一接受过创业培训。

创业意识培训、创办企业培训、创业模
拟实训、创业基地实训、改善企业培训⋯⋯
合肥全面实施“五位一体”创业培训模式的

结果正在显现：目前，合肥市已经扶持近
300 名高校毕业生申请贴息贷款 3020 万
元，扶持 360 名高校毕业生成功创业，带动
就业 1700人。

4 月，在这个大学生求职的冲刺时期，
一场名为“创青春”的大学生创业大赛决赛
在合肥学院如期进行。赛场上，学生们向
评委们展示了各自开办的公司的运营情况
和公益类项目的创业构想：多乐车行、阿 Q
外卖⋯⋯这群经过创业培训的大学生们奇
思妙想的“金点子”正在一步步成为现实。

合肥市人力资源和社会保障局就业促
进司负责人透露，合肥市每年举办创业项
目征集大赛，广泛向社会征集适合大学生
创业的项目，建立创业项目库，提供项目咨
询服务。目前已收集整理适合大学生创业
的项目 3000余个，接受咨询近万人次。

背靠导师团 借力项目库

创业培训只是第一步，大学生们需要
更多的创业舞台去检验自己的培训成果。
于是在合肥市的 112 个各类创业孵化基
地，越来越多的大学生在此聚集。由于合
肥市所有孵化基地均向高校毕业生开放，
这让高校毕业生创业初期的条件制约得到
有效缓解。

今年初，创业者张雪艳拿到了“非正规
企业组织证书”，这意味着她的百帮潘缇时
装厂有了落脚点。在 3 年孵化期内，她能
享受到从场地到水电，从小额贷款到创业
指导的一系列优惠政策。

提供低价格的厂房，帮企业打理外部
关系，帮忙提供创业贷款⋯⋯王珑每天脑
子里想的全是孵化企业的事。但这还不是
全部，作为庐阳区百帮创业服务中心主任，
王珑的办公桌上摆放着近 2000 份创业意
愿者提交的创业申请报告。每一份报告，
都代表着一份年轻的希望。

离开王珑的办公室，记者随意走进一

家孵化企业。一进门，就看到墙上挂着密
密麻麻的一排订货合同书，地上则摆满了
奖状、笔记本封面等客户订制的印刷品。
该车间的负责人王颖是一个看上去尚显稚
嫩的“90 后”女孩。2011 年，从市场营销
专业毕业后，她决定开一家从事办公用品
加工销售的印刷企业。家人的东拼西凑，
加上政府给她 20 万元无息贷款，成了公司
成立的最初资本。经过一年的摸爬滚打，
百灵印业年营业额已达近 150 万元，带动
近 30人就业。

合肥市人力资源和社会保障局副局长
王世保对记者说，“引导民营资本等各类经
济实体投资兴建创业孵化基地，为广大青
年创业者提供更多的创业场地，是我们
2014年的一项重点工作”。

“孵化园只是一种手段，而不是结果。
最终目的是培养创业意识。”合肥市包河区
就业和百帮创业服务中心创业就业科工作
人员郑生群说，“我们鼓励更多人自主创

业，但在跟进项目前也要深入研究，不能盲
目，要结合自身情况，选择最佳创业模式。”

不仅如此，合肥市还把创业孵化基地
层层推进到县、乡甚至是街道、示范社区，
让有创业意愿的居民不出家门就能进行创
业培训。“创业街”、“创业社区”的观念，逐
渐在人们的脑海中扎根。

经过近年来的不懈努力，合肥市各县、
区（开发区）都已成立了创业服务中心，各
街道（乡镇）均成立了创业服务所，各社区
成立了创业服务站，全市已基本形成了市、
区、街、居 4 级创业服务网络平台，切实为
高校毕业生等各类创业群体做好服务。

为了拓宽大学生的创业门路，2013
年，合肥市出台政策，允许大学生等各类创
业者进入法律法规没有禁止的行业和领
域，允许毕业 2 年内的大学生“零首付”注
册 50 万元以下的有限责任公司。目前，合
肥市工商部门已办理大学生“零首付”注册
企业 1468户。

搭建服务网 注册“零首付”搭建服务网 注册“零首付”

拓宽大学生创业之门拓宽大学生创业之门
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备货认真、搭配创新、微信营销——

“花甲小哥”累不怕
本报记者 白海星 通讯员 王亚玲

备货认真、搭配创新、微信营销——

“花甲小哥”累不怕
本报记者 白海星 通讯员 王亚玲

本版编辑 佘 颖本版编辑 佘 颖

让学校走出更多“老板”

“我的家乡是著名的早点之乡——安
庆市怀宁县江镇。我儿时的许多小伙伴也
做起了卖包子的生意，一年收入少说也有
6、7 万元。如果我毕业后找份安安稳稳的
工作，就收入来说，和他们有什么区别呢？”
谈起自己的创业初衷，李辉说，“主要是想
让家乡人知道，读书能够改变命运”。

李辉创办的安徽百帮林悦仪器厂，主
营实验室的试验台、通风柜以及实验室系
统设计等。自去年 3 月成立以来已有不俗
的成绩，目前公司人数从 4 人增加到 16
人，销售总额已达到 500 万元。李辉谈及
产品的销路时一脸笑意，“现在不愁订单，
基本每天都会有客户主动找上门来签约”。

李辉本科在合肥工业大学主修化学分
析，而后进入德国耶拿分析仪器股份公司
安徽分公司做销售，还曾自己开过公司，后
来又考入中国科技大学攻读工商管理硕士
学位。去年毕业后，结合自身专业，李辉延
续了自己的创业梦想。可以说，自大学后
迈出的每一步，他都经过深思熟虑。“在工
作过程中，我发现实验室仪器市场竞争十
分激烈，而实验台、实验凳等各种基础性设
备制造商却很少，且利润空间很大。”于是，
思维敏捷的李辉就在这上面做起了文章。

“创业初期最缺的就是钱，可没钱并不
意味着就要把梦想束之高阁。”创业初期，
李辉有机会获得一份订单，净利润有望达
10 万元。可当时他手头根本没有资金，就
此放弃又心有不甘。“于是我就把这个订单
介绍给了另外一家仪器生产公司。”就这
样，通过牵线搭桥、合作共赢，李辉获得了
人生的第一桶金——5万元。

在公司经营最困难的时候，合肥市包
河区百帮创业园向他伸出援手，为其提供
约 500平方米的厂房。入驻第一年房租全
免、第二年减半，还享受水电、物业管理费
等各种优惠。得知林悦仪器厂运转资金不
足时，创业园又帮助他申领了 40 万元贴息
贷款，助其渡过难关。

现在的林悦仪器厂已经逐步走上正
轨。“其实卖产品还处于销售链的底端，未
来公司要走向卖知识，以核心技术取胜。”
李辉说，除了实验室设备外，实验室工程整
体解决方案将是公司以后售卖的重心。这
一整套的解决方案包括实验室规划设计、
专用配件等，具有不可复制性，其他企业很
难抄袭，初步实践的效果良好。

如今，中科院合肥物质科学研究院、中
科大科技实验楼、江淮汽车技术中心等众多
科研院所、事业单位、大型企业均有林悦仪
器的身影。除了广阔的安徽市场，江苏、河南
等地的市场也逐渐被打开。“到年底保守估
计销售额会过千万元。下一步会向分析仪器
的尖端进军。”李辉自信地说，“这就是我和
卖包子的不同，我用知识改变命运。”

编辑点评：
认认真真地学习，在实践中积累经验，

充分利用社会为大学生创业提供的便利服

务，这就是李辉的成功之路。这条路贵在

发现的眼光和坚持的毅力。这条路也让我

们看到，知识改变命运，什么时候都不晚。

③

本报讯 记者韩秉志报道：教育部、国务
院国资委 5 月 5 日至 9 日举办战略性新兴产
业面向应届高校毕业生网上招聘活动。

此次网上招聘活动涉及节能环保、新兴
信息产业、生物产业、新能源、装备制造、新材
料、新能源汽车等国家重点发展产业领域。
有关大中型企业的招聘信息和高校毕业生的
求职信息将在新职业网(www.ncss.org.cn)
上免费发布，供企业和高校毕业生浏览查询。

去新兴产业网上招聘会

创业是一博。不过，在采访中，当我问受

访学生你准备拿什么博、又博什么时，他们大

多准备得不那么充分。

这不是学生的错。他们只在课堂上和社

会舆论中知道了一些市场原则，很多学校还

在拿 1998 年开始的创业潮和成功者来鼓舞

学生创业。事实上，当年那波创业潮只属于

那个时期的特有现象，那时的学生是用知识

博资本——学生的资本是头脑里的知识，尤

其是互联网知识，而那时各路风投又恰好急

于找到懂得互联网并有志创业的学生。于

是，知识资本两相吸引，一波 IT 创业潮便形

成了。

而今天，由于互联网让知识的专属性大

为降低，加之风险投资方向日趋多元化，互联

网知识博资本的创业神话就很难再上演。所

以，学生创业者如何适应时代变化，拿什么去

博、博取什么就成为问题。

面对学生就业压力，各地都在出台鼓励

引导学生创业的政策。大家不约而同地想告

诉学生：此地创业环境很好，当下是创业的最

佳时期，似乎万事俱备，只欠东风——开张。

然而，细细研读这些说明性的文件和宣传册，

却发现一个通病：没有告诉学生创业是博，这

博的资本便是建立在知识之上的创新创意，

而博取的目标方向是全球化的市场，而不仅

仅是资本市场里的风险投资。

有一个学生家长的话很透彻，他告诉想

创业的孩子，现今吃不缺、穿不缺，路也多、车

也多，好卖的东西只有一种，那就是别人没想

出来的。这里的创新既有技术工艺创新、营

销创新，也有资金利用方式创新和组织结构

创新；而创意，更是要“别人没想出来的”，或

服务、或产品，抑或仅仅是个“想法”。当然，

最重要的还是引导学生以“创”博市场的想

法，去投入创业征程。

拿什么去创业
隋明梅

“80 后”小伙子杨敏出生于

武术之家，一直想办一家专业武

术馆。2011 年，合肥市包河区包

公街道创业服务所工作人员了解

到杨敏的创业想法后，积极联系

他参加创业培训，并为杨敏申请

办理了“非正规就业组织”，免除

工商登记费，并享受税费减免等

优惠政策。

2013 年，杨敏创办的“慧博

健身俱乐部”正式开业，目前已拥

有 学 员 300 多 人 ，带 动 就 业 32

人。图为杨敏（中）正在给学员做

技术指导。 李文琦摄

图 片 故 事

图 说

毛凤昌在大棚里巡视瓜果长势。

搬运刚刚采摘下来的蔬菜。

这双手，见证了创业的艰辛。

2011 年 10 月，毕业于合肥学院的陶海峰

和毕业于安徽农业大学的毛凤昌等人返乡创

业，在合肥市庐阳区三十岗乡建起一个“小蚂

蚁市民菜园”。他们采用直销方式将新鲜蔬

菜直接送到小区或市民家中。不到 3 年的时

间，种植面积已达 320 亩，会员顾客发展到

3000人。 苏玲文摄


