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破解风电弃风难题

甘肃将调增电力外送份额

本版编辑 陶 玙 美编 夏 一本版编辑 陶 玙 美编 夏 一

本报讯 记者武自然从天津市政府常务会议上获
悉：天津将构建以轨道交通为骨干、公共汽车为主体、其
他公共交通方式为补充、智能化管理系统为手段、交通枢
纽为衔接的城市公共交通新格局，努力实现公交都市建
设目标。

到 2015 年，天津公共交通日客运量将达到 850 万人
次，公共交通占机动化出行比例达到 60%以上；公共汽
车首末站将达到 164 个，中心城区基本形成“圈层式”枢
纽场站布局；中心城区公交站点 500 米覆盖率不低于
80%，外围地区达到 60%，任意一点步行至公共交通站点
不超过 10 分钟；公交车辆达到 9500 台，空调车占 70%
以上。

公交出行将达六成

天津打造城市公共交通新格局
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天津打造城市公共交通新格局

本报讯 记者马玉宏报道：为支持中小微企业发
展，青海选择 1000 家具有发展潜力、特色鲜明的中小
微企业开展重点培育，到 2015 年，实现千家企业主营
业务收入年均增幅超过 20%，完成增加值年均增幅超
过 20%的“双 20”目标。

根据 《青海省千家中小微企业培育工程实施意
见》，青海省将从财政扶持、平台建设、融资担保、人
才培训、优化环境、责任考核等 6 个方面实施新措施，
施行鼓励中小微企业直接融资、设立中小微企业发展基
金、支持中小微企业吸纳就业人员等举措。到 2015
年，全省中小微企业主营业务收入 300万元以上的企业
户数，在 2012年的基础上实现增长 30%的目标。

千家企业入选

青海实施中小微企业培育工程

第二届中国西部跨国采购洽谈会前不
久 在 陕 西 西 安 落 幕 ， 现 场 达 成 83 项 共
17.86 亿美元的采购合同和协议，通过会
期对接达成进一步洽谈意向的还有 632
项。采供企业配对比例达 1:7，促成合作
意向的有效率达 65%以上。陕西省贸促会
会长赵润民表示，创新“逆向采购”模式
的跨采大会在众多外贸展会中独具特色，
已成为众多西部企业转型升级、扬帆出海
的“始发站”。

“外贸瘦马”亟待育肥

今年上半年陕西外贸增速居全国第
五，但是外贸依存度仅 7.4%，低于全国平
均水平。其实，外贸短板在西北地区普遍
存在。近年来，随着东南沿海经济的快速
发展，国际买家在沿海发达地区的采购成

本日益提高，很多国际大型买手有意将目
光投向我国内陆地区。但对于陕西在内的
西部地区来说，总体上与世界经济关联度
低、经济外向度低，外贸龙头企业小、品
牌少，市场竞争力不强；招商引资重大项
目较少，产业链短、带动性不强。

“在西北地区的经济结构中，外贸是
一匹‘瘦马’亟待育肥。”西安财经学院
教授高全成认为，展会将采购商“请进
来”，节约了西部优势产品出口的国际搜
索成本，同时让企业能够通过参展参会了
解世界经济发展的方向和趋势，进而引导
企业找到自己的方向路径，为企业转型和
产品提档升级提供了契机。

“我们第一次参加跨采会，来中国市
场采购化学原材料包括聚合物、清洁剂原
材料、除锈剂原材料、工业无纺布、金属
锌等产品。”美国保利沃特有限公司大中

华区总经理李丽茹告诉记者。作为采购
商，保利沃特公司也设立了展台。“我们
公司看好西部地区市场容量大，劳动力较
便宜的优势。由于中国进口的产品运费昂
贵，成本高，跨采会是一次难得的机会，
采购原料是一方面，我们更希望找到对口
合作的企业。如果可能的话，我们计划在
中国西部地区建立生产基地。”据了解，
他们已经与陕西源化工公司和西安住邦无
纺布有限公司等达成了采购除锈剂原材料
和工业无纺布的合作意向，样品也提供给
了供应商。

“ 跨 采 会 为 企 业 的 交 流 洽 谈 搭 建 平
台，成为快速进入跨国企业供应链、开辟
新的营销渠道一次难得的商业契机，我们
不仅迫切需要也有些收获。”第一次参加
跨采会的陕西源源化工有限责任公司销售
部经理雷健康高兴地说，源化公司准备与
跨国企业进一步扩大合作，进军东南亚、
欧洲等市场。雷健康告诉记者，他们已与
美国保利沃特公司、香港汇景涂料公司、
安徽鲁兴环保工程科技公司、上海鑫洁威
环保科技公司等 8 家采购商企业咨询洽
谈，初步达成了合作意向。

跨国采购在西北地区是一种新现象，
目前正处于蓬勃发展期。跨国公司采购十
分重视龙头企业的带动作用，成交的主动
权越来越向国际市场的需求倾斜，而需求
单位关注的焦点也从零部件的采购向子系
统、分系统乃至整个服务体系转变。

值得一提的是，随着跨采大会的逐年
完善，也推动了我国西北地区贸易结构升
级转型，从货物贸易为主发展到技术贸
易、服务贸易比重不断增加。组织机构发
布的信息显示，本届跨采会成交额列前三
位的，分别是重型卡车及汽车零配件、高
新技术产品和果业产品，占总成交额的
63%。

“逆向采购”无缝对接

赵润民告诉记者，一般的外贸展会都
是供应商设展、采购商逛展，时间短，接
触仓促。自 2012 年首次举办以来，跨采
大会反其道而行：先是供需双方展前信息
对接，然后由采购商设展、供应商参会，
让跨国采购商当买方市场。“供应商设
展，只能坐等客户上来接洽，完全没有主
动性，而在跨采大会上，全球范围内高端
的采购商林立，他们的采购需求公开展
示，一目了然，我们可以对接需求、主动
出击。”一家新疆家纺企业负责人表示，
他在展会开幕前就看到了采购商明确列出

的需要采购产品清单，企业能做到心中有
数，有备而来。

跨采大会上跨国公司采购需求的公开
透明，也推动了国内制造企业强化按需定
产，把握国际市场最新的需求趋势，主动
进行产品结构调整优化，不再是“我有什
么，你要不要”，而是“你要什么，我有
没有”，进一步提高了供需双方在展会现
场的精准对接。

按照“简约、务实、高效”的办会原
则，本届跨采会最大限度地方便和支持采
供双方的对接洽谈，会期安排了 6 项专业
活动，总体展出面积约 1.5 万平方米，共
设 500 个展位，其中采购商 150 个展位，
供应商 350 个展位。记者注意到，本届跨
国采购会在展区设置上突破了以省为单位
的传统展览模式，首次以行业内容为依
据，将整个展区划分为农产品展区、装备
制造展区、高新科技展区、消费品纺织品
展区、贸易对接洽谈馆 5 个展馆，并在农
产品展区、装备制造展区、高新科技展区
馆分别设洽谈服务区，供应商、采购商参
展均按行业类别划分，分区布展，以便于
采供双方对接洽谈。同时，为了方便采供
双方的语言交流，主办方还为每一位采供
商指派了一名翻译，为供应商和专业观众
在预约时间内分批次进行“一对一”定点
定向洽谈。

跨采大会所打造的贸易交易平台与时
俱进，技术手段也不断升级。本届西部跨
采会还在专业组织、贸易配对、无缝对接
上实现了新突破，包括采供双方展览展示
与对接洽谈、专项推介的有效结合，电脑
配对、人工分检与定向寻商的有效结合，
编印洽谈信息手册与手机短信平台发布、
上网查询、现场 LED 屏播放 4 种方式的有
效结合，使本届西部跨采会采供企业配对
比例达 1∶7，促成合作意向的有效率达
65%以上。

采访过程中记者了解到，主办方为了
实现西部跨采会的快速提升，还特别委托
第三方研究机构，采取现场问卷调查、召
开座谈会、企业回访等手段，从前期准备
工作、会期运行跟踪调查、实际成果与经
验总结、问题分析与后续建议等 4 个方
面，对西部跨采会进行科学评估，以便发
现问题后有效改进。会后，组织方还将不
断完善采供双方的数据库，做好采供信息
后续服务，注重目标客户跟踪，及时了解
各采购商和西部供应企业间的需求，促成
双方日常直接沟通，建立与参会采供双方
的长期联络机制，使西部跨采会成为永不
落幕的国内外贸易对接平台。

“ 扬 帆 出 海 ”看 西 部
本报记者 张 毅 通讯员 何汪维

本报讯 记者冯举高、通讯员王英军 郭伟报道：
今年以来，河北张北县不断加大文化旅游开发力度，积
极整合中都草原文化资源和区域自然禀赋，从深度和广
度上促进文化旅游相互融合。截至目前，全县共接待国
内外游客 224万人次，旅游总收入 14.16亿元。

张北县坚持把长城文化、风电文化与产业发展有机
结合，建设长城文化产业园；以世界上规模最大的风光
储输示范项目为龙头，建设集风、光、储、输和科研检
测示范、观光旅游、科普培训等为一体的风电文化产业
园；建设了集会展餐饮、蔬菜种植、观光采摘、文化长
廊等为一体的佳圣现代农业科技园，实现了一、二、三
产业的互促互融。

整合区域自然禀赋

文化旅游成河北张北发展新引擎

广西南宁广西南宁““试跑试跑””和谐号和谐号

本报讯 记者李琛奇 陈发明从甘肃省电力公司获
悉：针对甘肃电网风电弃风严重造成资源配置失衡、火
电机组运行困难等问题，日前召开的 2013 年西北电力
外送协调会议决定，增加甘肃电力外送份额。

近年来，甘肃新能源产业发展迅速，电力总装机容
量远大于省内需求。新能源超越水电已经成为甘肃第二
大能源。哈郑特高压直流输电通道投运后，甘肃省电力
公司充分挖掘外送通道，努力争取扩大外送份额。今年
西北通过银东直流外送的剩余 13 亿千瓦时电量，全部
由甘肃在后期送出；新疆配套电源建成前，将甘肃作为
外送哈郑直流的坚强后盾，配比一定份额的风电送出；
2014年，甘肃银东直流的外送比例将提高。

“这 500 万元来得太及时了，有了这
笔钱，我们就可以建研发中心，和山东科
技大学一起进行新型复合管道的研发和材
料的改进。”青岛宇通管业有限公司总经
理陈建军获得贷款后激动地说。

陈建军的兴奋源于山东省胶州市的科
技信贷风险准备金贷款。为支持科技型小
微企业发展、解决抵押物不足的问题、降
低企业融资成本，胶州市科技局以 500 万
元财政资金为杠杆，吸引青岛市科技金融
专项资金 500 万元，青岛佰盈担保有限公
司 500 万元，组成 1500 万元的科技信贷

风险准备金，与中国建设银行胶州支行合
作，按照科技信贷风险准备金规模 10 倍
放大，由建设银行提供 1.5 亿元的科技信
贷资金。以 500 万元财政资金“四两拨千
斤”，实现了 30倍放大的杠杆效益。

和陈建军一样兴奋的，还有青岛九润
机械科技有限公司等 4 家科技型小微企
业，这 5 家公司成为科技信贷风险准备金
就 绪 以 来 首 批 受 益 企 业 ， 共 获 得 贷 款
3000万元。

“银行贷款需要用厂房、土地等固定
资产抵押，对企业来说这些资产很有限，

要获得银行贷款难度较大。相比之下，科
技信贷资金申请便利，还能享受政府贴息
政策。”陈建军告诉记者。

据了解，科技信贷风险准备金贷款的
审贷过程依靠科技部门推荐、银行独立审
贷、科技政策引导、科技担保多元化市场
运作的科技与金融合作信贷模式，建立多
方共担的风险控制体系。该信贷重点扶持
具有自主知识产权、符合国家和青岛市产
业技术政策的科技型小微企业、创新型企
业、高新技术企业，经过各级科技部门科
技计划立项支持的企业、孵化器及科研院

所内的各类企业等，皆可申请科技信贷风
险准备金贷款。

科技信贷的最大好处是变以前的财政
补贴为贷款。“以前就是撒芝麻盐，现在
可管大用了。”胶州市科技局工作人员管
杰说。胶州此前通过财政补贴为科技型企
业提供扶持，但是 500 万元财政资金分到
企业，每家也就二三十万元。而以 500 万
元财政资金为杠杆，为科技型中小企业提
供科技金融贷款担保，企业贷款后有了充
足的资金，就可以加速研发和科技成果转
化，进行技术改造和生产线升级。

10 月 8 日，和谐号

动车组检测车在南钦高

铁南宁东站进行线路联

调联试。当日，和谐号

动车组检测车在南钦高

铁南宁东站进行线路联

调联试。南宁至钦州高

铁 9 月底完成全线铺轨

贯通后，国庆节期间开

始进入联调联试阶段，

全线有望在年底正式开

通。

周家志摄

（新华社发）

本报讯 记者黄平、通讯员杨柳报道：浙江 （海
宁） 中国皮革城惟一官方网上商城——海皮城 （www.
haipicheng.com） 日前正式上线，这是国内最大的专业
皮革商品网上展示交易平台。

“海皮城”是海宁皮城旗下全网营销、线上线下联
动的一站式电子商务交易管理平台，以打造专业的皮革
制品网上交易平台为目标，依托公司现有实体市场的客
户资源，采取“入驻开店、实体店加盟、营销服务支
持”等 3 种主要形式，实现线上线下融合发展。面对网
络消费的冲击，皮革城采取整体触网的方式，建立专门
的网上皮革市场。目前，海皮城首批 100家本地皮革企
业已签约入驻，展出皮类制品 2000多款。

线上线下融合发展

浙江建皮革商品网上交易平台

线上线下融合发展

浙江建皮革商品网上交易平台

山东胶州：科技信贷不撒“芝麻盐”
本报记者 刘 成 通讯员 刘方亮
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本报记者 刘 成 通讯员 刘方亮

本报讯 记者张建军、通讯员刘君报道：广东惠州
市委、市政府日前作出关于加快发展壮大民营经济的决
定，提出将通过实施鼓励创业、驱动创新、人才支撑、
减负惠企等“九大行动”，有效破解民企正面临的融资
贷款难、要素供给难、招工留工难、转型升级难、规范
管理难等“五难”问题，助推全市民营经济跨越发展。

“九大行动”包含 42 条具体举措，均具有较高的含
金量。其中，就民企融资贷款难问题，将设立市中小微
企业贷款信用基金，计划首期投入 1000 万元，以后逐
年增加，力争到 2017 年达到 1 亿元规模，为一批高科
技、高成长性、高附加值的民营企业在银行取得贷款提
供征信并降低融资成本。到 2017 年，惠州力争民营经
济实现增加值年均增长 15%，总量达 2000亿元。

降低企业融资成本

广东惠州“九大行动”促民企发展

本报讯 记者郑明桥、通讯员殷黎

周国东报道：长江裕溪口水道日前全线
贯通，为我国再添一条南北水运大动脉。

据了解，裕溪口水道位于长江下游芜
裕河段左岸，是连接合肥—裕溪口和芜湖
—上海航线、实现南北水运互联互通的重
要通道，也是规划中国家高等级航道网、打
造长江全流域黄金水道升级版的重要组成
部分。

2011 年，长江航务管理局先行开通了
裕溪口下段为公共航道，运行 2 年来，取得
了良好的经济社会效益。此次开通裕溪口
上段公共航道，实现了合裕航线和芜申航
线经由长江干线的互联互通，将进一步加
快和增强皖江城市带承接产业转移示范区
的建设步伐及辐射功能，并带动沿线腹地
经济的快速发展。

长江裕溪口公共航道全线开通
再添一条南北水运大动脉

刚刚落幕的第二届中国西部跨国采购洽谈会上，200多家跨国采购机构和企业与西部500余家供

应商企业进行贸易洽谈，合作意向有效率达65%以上，现场签订采购大单逾17亿美元——


