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记者近日先后从多家企业得到确认，
国家外汇管理局近日已告知包括支付宝、
财付通等 17 家第三方支付企业获得跨境
支付业务试点资格，这也是国家首次允许
民营第三方支付企业直接进行跨境电子商
务外汇支付业务。

早在今年 3 月，国家外汇管理局就下
发了 《支付机构跨境电子商务外汇支付业
务试点指导意见》，决定开展支付机构跨
境电子商务外汇支付业务试点，获得支付
业务许可证并其中含有“互联网支付业
务”的第三方支付机构，均可申请为电子
商 务 客 户 办 理 跨 境 收 付 汇 和 结 售 汇 的
业务。

据了解，除“海淘”（通过互联网在海
外购物）外，未来通过这 17 家支付企业，国
内网民还可以直接用人民币支付留学教育
费用、航空机票和酒店住宿费用。

所谓跨境电子商务外汇支付业务，是
指支付机构通过银行为小额电子商务(货
物贸易或服务贸易)交易双方提供跨境互

联网支付所涉的外汇资金集中收付及相关
结售汇服务。

从目前获得跨境电子商务外汇支付业
务试点资格的 17 家第三方支付公司来看，
不同公司获得的业务资格根据其性质有所
侧重。

上海一地拥有 8 张“牌照”：汇付天
下、通联、银联电子支付、东方电子支
付、快钱等 8 家公司获准开展试点，其中
7 家可以从事货物贸易、留学教育、航空
机票及酒店住宿，东方电子支付业务范围
则限于货物贸易；北京则手握 4 张“牌
照”，通融通、爱农驿站科技服务有限公
司、钱袋网、银盈通获准试点，其中前两
者获批开展货物贸易、留学教育、航空机
票及酒店住宿跨境支付业务。在杭州，支
付宝和贝付科技获准试点，前者业务范围
限于货物贸易、留学教育、航空机票及酒
店住宿，后者则限于货物贸易及留学教
育。在深圳，财付通和钱宝科技获准试
点，腾讯旗下财付通的业务范围限于货物
贸易、航空机票及酒店住宿，后者则限于
货物贸易。除了电子商务巨头云集的这四
大城市外，重庆的易极付公司也获准试
点，业务类型限于货物贸易。

之所以有业务范围的区别，主要是因

为不同业务范围，单笔交易金额的上限各
有不同。按照国家外汇管理局目前的规
定，试点支付机构为客户集中办理收付汇
和结售汇业务，货物贸易单笔交易金额不
得超过等值 1 万美元，留学教育、航空机票
和酒店项下单笔交易金额不得超过等值 5
万美元。

对于普通消费者来说，此番跨境支付
试点资格名单的公布，将使他们能够更便
利快捷地进行跨国网络购物，即所谓的“海
淘”。“海淘”市场有多大？来自市场研究机
构中国电子商务研究中心的数据显示，我
国海外代购交易规模连年翻番，2012 年海
外代购交易规模达 483 亿元，而 2013 年这
个规模有望突破 700 亿元。来自国际支
付巨头 PayPal 日前公布的一份研究报告
显示，在澳大利亚一地，中国消费者每年
通过互联网跨国购买的商品就超过 23 亿
澳元，占澳大利亚跨国电子商务市场整体
规模的 39%。

而在跨境支付试点资格公布前，国内
第三方支付通常只能选择采取与国外银行
和支付机构合作的方式，通过共享账号“曲
线”实现跨境支付，比如腾讯财付通 2011
年开始，就是通过与美国运通合作，来解决
网购跨境支付问题。截至目前，财付通已

经与境外 20 个国家或地区的上百家商户
确定了合作关系，已经接入直购的海外商
家包括莎莎网、卓悦网、草莓网，以及来自
台湾的糖村、聚水堂等商户，未来还将有包
括亚航、酒店住宿预订网站 booking.com
等接入。

财付通相关负责人表示，获得跨境电
子商务外汇支付业务试点资格后，境内买
家在财付通接入境外商户购物，无需再为
个人结售汇等手续困扰，可直接使用人民
币购买境外商家的商品或服务，这将吸引
更多用户通过财付通购买境外商户的商品
和服务。

互联网评论人士刘兴亮认为，获得跨
境电子商务外汇支付业务试点资格对第三
方支付企业具有重大意义，有利于第三方
支付工具跨境商户的拓展及简化支付结算
流程。境内买家在第三方支付工具上接入
的境外商户购物时，也无需再为个人结售
汇等手续困扰。

不过，拿到“牌照”仅仅是获得了一张
“入场券”。钱袋宝董事孙江涛表示，对企
业来说，这只是拥有了提供给用户更优秀
支付体验的可能性，“未来还需要完善新的
产品线，建立更多币种的全球兑付平台，以
满足电商和消费者的多元化需求。”

“海淘”大军添“利器” 海外支付更方便

17 家民营第三方支付企业获准跨境业务
本报记者 陈 静

本报北京 9 月 26 日讯 记者陈小力报道：被誉为
“中华火锅第一股”的小肥羊去年 2 月被百胜餐饮集团正
式收购后，其经营状况一直备受业界关注。今天上午小
肥羊在福州市宣布，2.0版全新形象餐厅在福建福州市测
试成功，将在全国全面推出，今年年底前将有至少 10 家
小肥羊新形象餐厅开张。这是百胜收购小肥羊后首次发
布小肥羊品牌战略的进展情况。

记者注意到，百胜餐饮集团完成收购小肥羊的计划
后，当时宣布“第一年整理机构、第二年全面升级”的整合
规划。按此规划，小肥羊这次发布的 2.0 版餐厅全面升
级战略，表明小肥羊将按照现代管理理念，运用信息技术
等高科技手段实现传统餐饮企业向现代企业的全面升
级。百胜餐饮集团全球董事会副主席、中国事业部主席
兼首席执行官苏敬轼表示，百胜自接手小肥羊品牌以来，
目标非常明确，就是立足“一锅汤、一盘肉”的核心竞争
力，结合百胜先进的管理理念和科技工艺，将小肥羊打造
成为世界级的火锅连锁品牌。

今年 1 月，小肥羊第一家 2.0 版餐厅在福州万达广场
开业。新版的小肥羊餐厅启用了全新的标识系统，包括
新 Logo 和新的装修风格。小肥羊品牌总经理锡梓英介
绍说，小肥羊的变化不仅体现在标识系统的升级，新的店
面管理模式和服务系统也从 9 月 1 日起在全国同步推
行，一改传统中餐相对被动的服务形式，“热情、有礼、主
动、专业”将成为小肥羊特有的服务定位。

锡梓英说，为确保食品安全，小肥羊羊肉采购和冷链
配销系统已全部转移至百胜配送系统。此外，锅底汤料
的标准化工作也已经在原有基础上得以完善，以确保全
国各门店锅底的品质及口味统一。同时，小肥羊全国菜
单的标准化工作也已经完成。

据了解，2.0 版新形象店的试点成功，令百胜在接手
小肥羊一年多后重启新店开发计划。山东兖州店已于今
年 4 月开业。2013 年年底前，小肥羊还将在北京、武汉、
青岛等地开出 6 家全新的小肥羊餐厅。同时，小肥羊现
有门店改造计划也正在制定和实施当中，将依照各店店
龄、租约期限等实际情况逐步展开。预计到今年年底前，
北京、上海、天津、郑州、南京、厦门等 6 家门店将以全新
面貌开门迎客。

小肥羊前首席运营官张占海告诉记者，小肥羊自创
立以来不论是引进外资、还是在香港上市，再到如今正式
进入百胜家族，每一次转变都是为了小肥羊品牌能有更
好的发展机会。相信随着新服务系统的持续推进，小肥
羊将给消费者带来焕然一新的用餐体验。

百胜火锅战略2.0版餐厅亮相

“小肥羊”品牌升级

本报北京 9 月 26 日讯 记者郭文鹃报道：中国联通
今天在2013国际通信展上正式发布了自己的“手机钱包”
业务，用户可以把银行卡、公交卡等各种卡片与手机绑定，
直接用手机在合作超市、商场等场所进行小额支付。

据了解，从现在起，中国联通北京消费者可以在移动
营业厅办理这项业务，在手机上安装并开启手机钱包客
户端进行激活，并登录使用。而广东、福建、江苏等省正
在进行手机钱包业务的测试和准备。预计在今年年底之
前，这项业务将推广至全国。

中国联通推出“手机钱包”

本报大庆9月26日电 记者倪伟龄、通讯员任涛报
道：大庆沃尔沃汽车制造有限公司今天宣告成立，大庆因
此将成为我国最大规模豪华汽车品牌生产基地之一。

随着大庆沃尔沃汽车制造有限公司的成立，沃尔沃
在华工业布局的正式落地和沃尔沃汽车中国成长战略取
得突破性进展，沃尔沃汽车将从本地化生产、产品规划与
开发、销售与市场、供应链管理等方面打造具有竞争力的
沃尔沃品牌体系，通过在第二本土市场的崛起，带动完成
沃尔沃品牌在全球市场的复兴。

沃尔沃合资公司落户大庆

本报北京9月26日讯 记者陈颐报道：沃尔玛在福
建福州、广东珠海、云南普洱及惠州澳头镇的四家新门店
今天开业。未来三个月，沃尔玛还计划在上海、河北、河
南、湖北等省市开设新门店。今年新增设的门店数量预
计将达到 30家左右。

沃尔玛中国总裁兼首席执行官高福澜表示，近年来，
中国城镇化进程的加快以及居民可支配收入增加，都为
沃尔玛带来前所未有的发展机遇。未来沃尔玛还将关注
和进入更多三、四线城市甚至小城镇，为当地消费者提供
高水准的“一站式”购物选择。

沃尔玛扩大布局三四线城市

本报讯 记者顾阳报道：日前，浙江义乌市秀普饰品
厂货物出口通过 C-TPAT（海关—商界反恐伙伴计划）
实地验收，其货物出口美国将享受 VIP 式通关待遇，这是
义乌企业首次通过 C-TPAT 验证。

据介绍，C-TPAT 是指由美国国土安全部海关边境
保护局提出，在自愿的基础上，由政府与商界建立合作项
目和安全性计划，以保护合法贸易，打击恐怖主义和走私
违法行为。作为义乌第一家“吃螃蟹”的企业，秀普饰品
厂负责人表示，顺利通过 C-TPAT 验证，将有利提升产
品在美国市场的综合竞争力，获取更多海外订单。

秀普饰品首获美国海关认证

春去秋来，从广袤的东北黑土地到富饶
的江南鱼米之乡，田间地头上处处都有中国
中化集团公司的影子。在安徽寿县的水稻
田里坐诊水稻抗旱，在山东青岛大泽山葡萄
园区示范滴灌技术，在甘肃张掖的玉米田间
检查生长情况，在全国米市湖南兰溪镇实验
测土配肥⋯⋯支撑中化集团全方位服务现
代农业的，是种子、农药、化肥三大农业投入
品规模最大的专业优势，是以科技研发为引
擎、以保障供应为载体、以科学使用为抓手
的农业投入品一体化服务体系。

“我们深知，只有真正心系农民、服务
农民、让农民得实惠，中化才能获得社会的
认同和市场的青睐；也只有真正助力于农
业发展和农村进步，中化作为一家国有重
要骨干企业的价值才能得到充分显现。”
中化集团总裁刘德树如是说。

在苏南地区千亩中意果品种植园里，

看着浓绿攀爬的蔓藤和饱满晶莹的葡萄，
场主刘老板喜上眉梢。今年 3 月，中化集
团下属中化化肥江苏分公司，以为客户测
土服务为基础，针对果园土壤和作物存在
的问题，制订了以中化螯合肥和微肥施肥
营养套餐方案，并建立了示范田定期跟
踪。两个月后，中意果品种植园生长的葡
萄发生了鲜明对比变化，使用中化螯合肥、
微肥营养套餐的葡萄叶色浓绿、果粒大、整
齐度好。

中化集团通过改进传统产品，先后开
发出有机肥、生物炭基有机肥、新型缓释长
效肥、绿色高效创制农药等新品，不仅能显
著解决土壤板结、酸化、盐碱化、重金属和
农残超标等土壤问题，还大幅提高了农资
产品利用率，有效减少了化肥和农药因挥
发和淋失造成的损失，使农作物的产量和
品质得到明显的提高和改善，有效提升了
土地生产力。

2012 年 9 月，中化化肥山东分公司与
中国农业大学、青岛农业大学在青岛平度
大泽山尹家村一个农户院子建设了首家中
国农业科技小院，分公司农化服务员田大

伟和农业大学的研究生彭雪松在小院一住
就是一年，通过专家进园指导、农业科技知
识大讲堂、科技围墙、集市摆摊坐诊等形
式，解决农民生产实际问题，传播农业科
技知识。今年以来，公司还新建立了飞信
群、邀请专家电话或 QQ 视频指导、现场指
导，在葡萄发芽之后，还在农户葡萄园里
面对面培训。初步形成了以田间地头服
务为主体，多种服务形式并存的农业科技
服务体系。

针对当前我国农民的种植知识水平和
现状，中化集团从 2011 年承办农业部农民
田间学校开始，已陆续在四川、河南、新疆、
海南、江苏、黑龙江等 20 多个省份开办了
100 多所农民田间学校，涉及水稻、果树、
蔬菜、养殖等领域，直接培训农民超过 1 万
人，间接受益农户达到 30 万户以上。与此
同时，为扩大指导辐射面，中化集团还创新
性地开展远程视频诊断，将现场服务指导
延伸至广袤农耕区域“最后一公里”。

9 月，甘肃省张掖市甘州区党寨镇田家
闸村，一片辽阔的玉米田金灿灿的果实等
待收割。在经过中化集团下属中种公司对

流转土地的改造后，这片土地装备起统一
的膜下滴灌和肥水一体化技术，产量大幅
提升。“以前我们自己种，每亩地除了成本
剩下不到 1000 块钱。土地流转后，每亩地
流转金就能拿到 1060 块钱，如果反租这些
地，每亩还能拿到 1000 块钱务工费。”村支
书杨世明如此感慨。

据中种公司副总经理吴鹏介绍，中化
集团采取“制种企业+流转基地+农业合作
组织+农户”的制种生产新模式流转改造的
农田已达 6000 亩，流转模式为整体租赁方
式，公司自主经营，期限为 10 年。流转之
后，中化集团协助村委会组建农民合作组
织，将农户返聘回来，让农民成了“产业工
人”，有了租金和劳动收入两大收入来源保
障。而中化集团则负责统一组织播种、施
肥、去雄、收获等田间管理工作，开展标准
化指导，并在每 300 亩配置 1 名技术人员，
从而实现了规范化管理、规模化经营。

这样的制种新模式，实现了土地增效、
农民增收、企业受益、新农村建设增速的

“四赢”目标，也为推动制种产业转型升级、
保障良种供应做出了贡献。

中化集团：全方位服务现代农业
本报记者 黄 鑫

本报上海9月26日电 记者杨学聪、通
讯员曾姝报道：今天，佳士得拍卖行在上海静
安香格里拉酒店举行了在中国内地的首场拍
卖会，并从 24 日起呈献了为期 3 天的艺术文
化展示活动。而此前两周，苏富比 2013 年秋
拍预展也在上海举办。上海成立自贸试验区
的消息公布以来，两大拍卖巨头“圈地”上海，
正是看重内地艺术品交易和投资的巨大商
机。

作为全球拍卖行业的两大霸主，佳士得
和苏富比共占据了全球 95%的行业份额。近
年来，这两家公司都不断加大对中国内地市
场的重视和投入。上海海关相关负责人表
示，佳士得的内地首秀中，除去首拍的 42 件
精选拍品之外，还涵盖了亚洲当代艺术、欧洲
印象派、美国战后及当代艺术、瑰丽珠宝、精
致名表、珍稀名酿等多个类别的艺术品。他
们目前已为价值约 1.95 亿美元的相关艺术
品办理了暂时进境验放手续。而此前的苏富
比 2013 秋拍预展期间，通过海关验放暂时进
境的艺术珍品总价值约 6.2 亿元港币，其中
包括赵无极、吴冠中等几位 20 世纪中国艺术
大师的顶级作品。

据了解，面对国际拍卖巨头的大举进军，
上海海关还将积极展开应对工作，明确艺术
品拍卖及展示的海关监管要求。同时加强政
策引导，积极应对地方文化贸易产业的发展
趋势，开展文化贸易课题调研，在符合海关政
策规定的前提下充分给予企业便利，大力支
持国际拍卖等新型业态的发展，共同推动区
域经济转型发展。

佳士得、苏富比进入

世界拍卖巨头抢滩上海
9 月 26 日 ，南

岳电控（衡阳）工业

技术有限公司员工

正在生产。近年来

南岳电控始终坚持

自主创新，秉承“生

产一代、储备一代、

研制一代、构想一

代”的战略，其开发

的燃油喷射系统产

品在行业内居领先

地位。目前，该公

司已为中国一汽、

东风、北汽及潍柴

等多家企业提供配

套，年生产能力 80

万台套。

本报记者

董庆森摄

本报讯 记者何川报道：近日，北京
沃特尔水技术股份有限公司全面完成对
美国 Oasys 公司的投资入股，而该公司所
拥有的全球领先的正渗透膜法技术也将
首次引入我国。

“从目前国内水处理技术的工艺来
看，不管是海水淡化，还是石油、钢
铁、电力等高污染行业的废水处理，普
遍面临能耗大、效率低、浓盐水难处理
三大难题。”北京沃特尔公司技术总裁张
承慈表示，引进正渗透膜法技术，有助

于我国水处理行业实现浓盐海水和工业
污水零排放的低成本运行，达到节能、
高效、环保的目的。

据了解，全球仅有两家企业拥有水处
理行业的正渗透膜法技术，美国 Oasys 公
司正是其中之一。北京沃特尔公司总裁
阳华衡表示，在水处理行业中，此前大多
是跨国公司或海外企业收购国内企业，而
这次北京沃特尔通过收购 Oasys 公司的
增发股份，是我国水处理行业的本土企业
首次投资入股国外高科技公司。“这不仅

在技术层面上获得了正渗透膜法技术在
国内的独家使用授权，而且在股权上固化
了二者的内在关系，迈出了北京沃特尔融
通中外优势资源、提升我国水处理技术水
平的第一步。”

对于 Oasys 公司为何选择北京沃特
尔作为其股东，该公司 CEO 吉姆表示，正
渗透技术的应用必须要有很好的预处理
作为前提，北京沃特尔在预处理领域实力
较强。另外，中国水处理的市场非常广
阔，正渗透技术将有充分的发展空间。

北京沃特尔入股美国水处理公司
将引入全球领先正渗透膜法技术
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