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公司时讯

··广告广告

今年 4 月初，无锡高新区一家农业科技公司急

需资金扩展项目，却因企业规模较小，无法获得传

统银行贷款支持。正当企业为资金辗转奔波的时

候，无锡高新区的 800 万元小微企业扶持债券资金

迅速到位，解决了企业的资金瓶颈。软件发展公

司、商贸公司⋯⋯一股股资金暖流迅速打通小微企

业的发展“经络”。

小微企业扶持债券是国家有关部门主推的小微

企业债务融资创新工具，其亮点在于借助地方发行

主体较高的资质等级，以较低的发行成本支撑小微

企业融资，同时引入银行委托贷款模式将资金投放

给小微企业。作为全国四家试点之一，无锡高新区

新发集团上半年成功发行小微企业扶持债券 10 亿

元，目前已将资金全部投放到 303 家小微企业，每

笔投放金额最低 60 万元，最高 1500 万元。快捷的

融资速度和较低的融资成本为小微企业打开了一扇

全新的融资大门。

在无锡高新区，创新金融产品为中小企业做大

做强播洒“及时雨”的事例比比皆是。

移动电商买卖宝信息技术有限公司 2011 年初迁

到无锡，二次创业“四面楚歌”：除了日常进货，还

要搞后台升级和仓库扩容，急需流动资金。但由于

拿不出抵押物，谈了几家银行都空手而归。正当高

级副总裁夏金鸽犯愁时，农行无锡科技支行“雪中

送炭”，考察后决定用买卖宝公司董事长张小伟的个

人信用担保，为买卖宝发放信用贷 300 万元。凭借

这笔“救命钱”，买卖宝渡过了难关、驶上快车道，

销售额从前年的 4500 万元增加到去年的 2.5 亿元，

2013年更是有望达到 10亿元。

没有抵押物，如何发放贷款？农行无锡科技支

行行长陈志良给出的答案正是“金融产品创新”。该

行针对科技型中小微企业的自身特点，为他们量身

定制了信用贷、智权贷、股权贷等无形资产融资产

品和订单贷、节能贷、非足额抵押贷等创新金融

产品。

江苏省有关部门日前正式发文认定无锡高新区

为江苏省首批创业投资集聚发展示

范区。目前，无锡高新区共集聚创

业投资企业 29 家，管理资产规模达到 148 亿元。现

有创业投资企业已投资实体企业项目 86 个，其中属

于战略性新兴产业范畴的项目 67 个，占项目总量的

77.9%。无锡高新区创业投资集聚发展工作无论从创

业投资企业数量、注册资本总额、管理资产规模等

方面进行衡量，均在江苏省开发区中处于领先水

平，集聚了一批以无锡市新区科技金融创业投资集

团有限公司为龙头的创业投资企业集群，汇聚了一

批具有广阔投资视野、丰富操作经验的创业投资团

队和科技金融人才。

近年来，无锡高新区通过创新产融合作，积极

助推中小企业健康发展。首先是建设区域性金融中

心。通过加快建设汇融广场

金 融 集 聚 区 ， 吸 引 宏 源 证

券 、 招 商 证 券 、

天健会计师事务所等各类基金、券商、投行等高端

金融机构入驻，同时以海峡两岸科技与金融结合试

验区创建为契机，力争引进台资金融机构和准金融

机构入区发展。

其次是创新金融业务产品。无锡高新区积极与

农业银行、国家进出口银行、国家开发银行等开展

科技金融产品创新合作，设计面向科技型中小企业

的统贷统还、银政投、央行票据通等创新产品。大

力推进债权融资体系建设，积极探索“银行+担保+

风险补偿机制”的贷款合作模式。

第三是完善信用评价体系。依托科技支行等区

域创新金融机构，以各类知识类商品评级体系为标

准，加快信用体系建设，引导金融机构放贷方向，

加速形成与区域融资市场相匹配的科技型中小企业

信用评价与定价体系，促进信贷规模不断扩大。

第四是搭建银企融资平台。无锡高新区建立近

300 家科技型中小企业信息数据库，对全区中小企

业信息进行集中化、动态化管理。着力搭建资企银

企对接机制，以座谈会、推介会、对接会等形式牵

线搭桥，为各类企业担供专业化的股权投资以及债

权融资解决方案。

第五是政策助力成长型企业。无锡高新区对

部分发展前景好、税源潜能大的中小企业的贷款

利息予以财政贴息补助，加快企业资金周转，促

成潜在税源及时或者提早转化成现实税收，通过

金融的“输血减压”，帮助成长型中小企业突破资

金瓶颈。

面对来势汹汹的电商和不断下滑的业
绩，过去一年，几乎整个传统零售业都在
积极寻求出路。作为传统百货的领军企
业，王府井百货集团经过多方尝试后，9月
25日终于启动重新定位企业未来发展方向
的战略转型项目。

王府井百货董事长刘冰表示，为应对
新技术革命和消费者需求变化给零售行业
带来的挑战，同时结合王府井百货多年来
的发展经验和特点，王府井百货邀请了国
际知名的麦肯锡咨询公司和 IBM 公司一起
研发新一轮的战略转型项目。

据介绍，该集团的战略转型项目将围
绕规模发展、业务格局、经营模式、全渠
道及新技术应用、管控规模与组织架构、
体验式服务等六个模块展开。

事实上，王府井百货早在去年就已经
展 开 了 一 系 列 转 型 的 努 力 。 2012 年 中
期，王府井国际启动了中国春天的收购项
目，截至 2013 年 8 月 31 日，已经受让总

股本的 96.72%，成为中国春天的控股股
东及实际控制人。通过收购、整合春天百
货的优势资源，王府井得以进一步扩大市
场份额。

“在巩固已有百货业务优势地位的同
时，王府井百货将加快在购物中心和奥
特莱斯业态的发展速度。”王府井国际执
行董事东嘉生透露，公司未来将以都市
型和区域型购物中心为主要发展目标，
同时借助中国春天的优势资源进入奥特
莱斯业态发展，利用在百货业务中积累
的丰富品牌资源发展奥特莱斯，丰富业
务板块布局。

刘冰认为，虽然中国已经存在 70 余家
奥特莱斯，但由于缺乏商品资源的支撑，
发展的成熟度仍然偏低，未来尚存较大发
展空间。

此外，王府井百货还将利用战略转型
项目实施契机，有效运用已有的成功经
验，探索出零售行业的新商业模式。“目

前的联营模式已经暴露出诸多弊端，我
们将在目前百货业态以联营为主的经营
模式下，积极探索与品牌商的深度联营
模式，参与部分品牌的商品管理，提升
对商品资源的控制力，同时探索符合百
货业态未来发展趋势的自营模式，尝试开
发自有商品品牌，首个自有品牌产品将在
今年底推出。”刘冰说。

“触电”对于传统零售业来说已经不
再是一个陌生的词汇，同样，王府井百货
在传统优势业务上寻求突破的同时，也在
积极开发线上平台。

今年 1 月，王府井网上商城上线试运
营，目前已经进入了持续增长期。数据显
示，网站目前积累会员总数 120 万，会员
消 费 占 比 接 近 60% ， 网 站 注 册 转 化 率
1.3%，消费转化率 0.6%，平均客单价达
到 667元。

在吸取了众多传统零售商“触电”失
败的惨痛教训后，王府井百货并没有放弃

自己的先天优势，一味孤立地发展线上业
务，而是坚持在线上线下之间努力寻找一
个个黏合点。刘冰告诉记者：“技术革新
确实带来了消费行为的变化，但电商更多
是做大了零售市场消费的蛋糕，而不是切
割了这块蛋糕，传统百货转型中要利用好
线上线下两种工具。”

“打通线上线下业务渠道，发挥互联
网技术优势，同时依托企业全国百货连
锁的规模优势，发展现代零售业的新模
式，实现消费者全渠道的消费体验，这
是王府井百货目前进行的战略转型的重
要组成部分。”王府井百货集团信息技术
总监刘长鑫表示，公司将通过各类新技
术在实体门店和线上商城的运用，以大
数据为依托，将线上与线下渠道的不同
优势进行融合互补，将信息资源与零售
渠道深度结合。

除了网上商城建设，王府井百货还将
积极推进全门店无线网络覆盖，并将在年
底 推 出 的 手 机 APP 应 用 中 提 供 动 态 导
购、专属促销、预约预订、分享互动等
交互体验服务。“这样一来，王府井百货
就完成了实体店、网上商城、移动应用
三大核心渠道的建设，将渠道选择权交
给顾客，渠道间做到无缝切换的同时不
会带来麻烦。”刘长鑫说。

加快购物中心和奥特莱斯业态发展 线上线下“两条腿”走路

王 府 井 百 货 走 向“ 春 天 ”
本报记者 王轶辰

继网易“易信”后，阿里巴巴终于也挟自家产品“来
往”加入了移动即时通讯工具的火热战局。9月 23日，阿
里巴巴社交应用程序“来往”正式亮相，阿里巴巴还于 25
日宣布，所有绑定“来往”与酷盘账号的注册用户均可获
得 10T 终身免费的酷盘存储空间，可供用户上传照片、
语音等文件使用。

阿里巴巴对“来往”的决心清晰可见，在陆兆禧接任
马云成为阿里巴巴 CEO 后，其首次对阿里巴巴组织结构
和业务板块进行的大规模调整，就是将“来往”和原有的
移动通讯工具旺信两部分业务抽出，成立了网络通讯事
业部。此次为推广“来往”，阿里巴巴也重金掷出 1000
万元奖励注册激活用户。“来往”产品负责人邹孟睿对记
者表示，“来往”的短期目标是做到 1000 万用户，预期一
年后用户数能达到 1亿。

和网易的“易信”相比，通过投资新浪微博、高德地图
和 UC 浏览器等大动作布局移动互联网的阿里巴巴，其
产品“来往”显然对腾讯微信的压力更大，“来往”正式发
布后，9月 24日，腾讯股票价格应声下跌 1.6%。

从产品的差异化竞争来看，“来往”强调了对用户个人
隐私的保护，拿好友添加方式为例，“来往”只提供三种方
式，一是在来往上搜索，二是手机通讯录，以及必须面对
面使用的“咻一咻”或扫码方式。同时还推出了“阅后即
焚”功能，用户只要开启了该功能，好友接到该用户发送
的“阅后即焚”消息，即可自动删除且不可恢复。

不过，想要撼动用户超过 4 亿的微信，“来往”面前的
路却并非一帆风顺，挑战的结果依然要看阿里巴巴在移
动端对社交电商的把握程度和商业逻辑。尽管目前“来
往”并不会直接从淘宝、支付宝导入好友，但来自阿里巴
巴方面的消息称，未来还会把阿里旗下生活服务应用接
入到“来往”平台中，其中包括扫码比价工具一淘火眼、淘
宝的本地生活服务如淘点点、支付宝等 APP。

与其说要和微信一争高下，阿里巴巴推广“来往”更
重要的目的，仍是建立自己的移动生态体系，将线上平台
结合线下服务的布局思路依然与微信开放平台不谋而
合，此前包括切断微信流量入口以及“围剿”外链二维码
的举动也正是处于这样的考虑。正如市场研究机构易观
国际的薛永锋所说，“‘来往’加入微信易信的战场，成败
得失、时机早晚不重要，重要的是有助于形成更多元、更
开放的生态，给用户更多选择。而对阿里来说，则可能更
有助于形成 O2O的闭环。”

阿里挑战腾讯

“来往”欲破微信独大
本报记者 陈 静
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本报讯 记者李琛奇报道：兰州银行全国首推的
“手指静脉”存取款业务近日上线运行。该业务所采用
的手指静脉识别技术为国际顶尖生物识别技术，具备无
卡存取款、无需密码、私密性高等优势，使得客户使用
自助设备更加简单、快捷、安全、可靠，极大地方便了
客户。

据了解，手指静脉认证的原理是根据血液中的血红素
有吸收红外光的特质来进行静脉识别，将只感红外的相机

（扫描仪） 对靠近红外照射的手指进行拍照，即可采集到
手指内部的血管脉络灰度图，然后进行图像增强、滤波、
归一化、归二化和特征提取等多个处理过程，扫描一个手
指形成三维图像，最终实现静脉识别身份认证。

本报讯 记者雷汉发、通讯员吕虹蔚报道：近
日，在河北临城县经济开发区河北博路天宝公司
内，世界上最先进的油田勘探设备——GR 系列地质
雷达和 MMS-1 多波地震仪正在加紧装车发往大庆
油田。

据悉，河北博路天宝是一家油田开发企业，2006
年开始研发制造油田勘探设备，先后攻克这一领域核
心技术，获50多项专利，成功研发出填补油田勘探界
空白的设备——多波地震仪及GET微地震监测系统和
多通道管线探测地质雷达，并在第一时间获得了大
庆、华北等油田的订单。目前，国内几大油田都已装
备这一整套勘探设备。

博路天宝研发先进油田勘探设备兰州银行首推“手指静脉”存取款

本报深圳 9 月 25 日电 记者杨阳腾报道：华为技
术有限公司今天对外发布业界最大容量的 300mm 深
分组传送设备 PTN7900，该产品能满足运营商在 LTE
时代对移动承载网的超大容量设备需求，助力运营商
构建最佳 LTE 承载网络。

据介绍，PTN7900 主要应用于 PTN 承载网络的汇
聚、核心和干线层，采用最紧凑的 300mm 深设计，大幅
提升机房空间利用率，并提供业界最大的接入容量和
40GE/100GE 的超大带宽处理能力，同时，PTN7900
具备从架构到芯片、从硬件到软件的全方位节能设计，
使得其在同类产品中功耗最领先，单位功耗降低 40%
以上。

华为发布大容量深分组传送设备

面对传统零售业增长持续放缓的不利局面，迎来58岁生日的王府井百货集团9月

25日正式对外宣布企业实施战略转型的基本构想，未来将加快购物中心和奥特莱斯业

态的发展速度，并推进建设线上线下全渠道的新型消费模式。专家表示，王府井百货

的全新举动将为新形势下传统百货业转型保增长提供积极的思路


