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组建货运中心 主动加长短板

广铁集团建设“门对门”物流服务

美 的 生 活 电 器 首 推 网 销 品 牌

本版编辑 董庆森

本报讯 记者沈则瑾报道：上海跨国
采购发展（集团）有限公司近日与总部位
于南京的焦点科技股份有限公司在上海
签署战略合作框架协议，以“跨国联合采
购平台”和“技术贸易服务平台”为双方合
作突破口，帮助中国企业深度融入全球经
济，实现可持续发展。

跨采集团董事长屠健卿说，跨采集团
将依托跨采大会 10 多年来积累的国内外

采购商资源与焦点科技的国内制造商资
源进行对接，打造一个能为中国制造企业
开拓新市场，找到新商机的专业服务平
台。跨采集团还将把拥有的国外技术专利
资源与焦点科技的国内制造商资源进行
上下游对接，融合跨采集团的“跨采在线”
信息平台和焦点科技的“中国制造网”电
子商务平台优势，建立一个 T2T 的“技术
贸易服务平台”，并将法律、人才、金融、技

术认证、电子支付以及国内各大经济技术
开发区等资源和配套服务机构整合进去。

焦点科技董事长沈锦华说，帮助中国
企业引进国际领先技术将成为双方合作
的重要内容，双方共同建立的可转化的

“技术贸易服务平台”将集中、系统地引进
先进技术，并提供政策、资金、法律和人员
上的服务，有效拓展中小企业的国际视
野，提升产品的国际竞争力和附加值。

浦发银行推出私人银行专属信用卡

线 上 线 下 互 补 上 游 下 游 对 接

跨 采 集 团 与 焦 点 科 技 合 作

诺基亚公司将在今夏停止发售塞班智能手机，把
未来完全押在微软 Windows Phone 平台上。在苹果
iPhone 问世前，塞班还是领先的智能手机操作系统。
尽管智能手机市场快速增长，但由于在创新方面落后
于苹果 iOS 系统和谷歌的 Android 系统，塞班设备销售
仍大幅下滑。诺基亚因此被迫放弃了塞班，转向 Win-
dows平台。

不过值得注意的是，在许多主要市场上，塞班仍
然占有一定的市场份额，即使与被诺基亚委以重任
的 Lumia 系列智能手机相比，二者的出货量也相差不
多。诺基亚表示，在市场上推出一款塞班手机需要
22 个月，推出一款 Windows Phone 手机所需要的时
间不足 1 年。诺基亚减少了优化底层代码的时间，将
更多时间用于改进用户体验，例如摄影、地图、音
乐等应用。

诺基亚与微软合作以来，诺基亚已经推动基于
Windows Phone 平台的应用实现 1300%的增长，总数
达到 10 万个；而诺基亚商店每日下载量已达 1600 万
次，下载总量达 60 亿次，并有 4 家开发伙伴的下载量
超过 1 亿次。而一个尴尬的事实却是，苹果 APP 的下
载量在年初就已经超过了 250 亿次。但前诺基亚中国
CEO 谷思华却力挺诺基亚，新一代 WP8 手机比苹果更
有创新力，他认为，诺基亚的产品不管在生态系统上还
是体验、创新和技术上都有非常大的突破，并相信公司
的战略是正确的，产品是非常有竞争力的。

由于诺基亚在智能手机转型中掉队，使得自己的软
件生态资源十分匮乏，而在安卓与苹果 APP 爆发式的
增长面前，诺基亚在硬件的弥补已经微不足道。手机硬
件专家桑磊认为，即使诺基亚现在大举开发软件生态，
至少在今年也无力回天，因为底子太薄了。他认为，
Windows Mobile6.5 到 Windows phone8 是一个新纪
元，从平台到底层都有非常大的变化。因为太新了，所
以短期内不会有很大的影响。

但谷思华承诺没过多久，今年 6 月他就被总部免
职，业内分析诺基亚换帅主要的原因还是业绩的下滑。
多普达创始人之一杨兴平认为，诺基亚的问题在于它的
智能手机生态圈构建上的战略失败，扭转在中国颓势的
关键，主要看 Windows Phone8 是否能获得中国用户
的认可，通过换帅来扭转乾坤似乎不太可能。他甚至断
定，诺基亚之所以穷途末路，其实是错信了微软。

种种迹象表明，诺基亚在试图命运的最后一搏，
曾经的手机大佬，如今把全部的身家性命都压在了微
软的身上，在 IT 专家洪波看来这很容易被微软摆一
道，最后很可能落得家破人亡。他认为，诺基亚需要
做出改变，这些改变既包括它之前宣布的放弃过去的
平台，转向新的 Windows 平台，也包括其他跟财务相
关的调整。

除了停售塞班系统，诺基亚还大幅裁员近万人来
节约成本，而作为剥离非核心资产的一部分，诺基亚
公司正在寻求出售位于芬兰的总部大楼。洪波认为，
诺基亚出售总部大楼也是战略转型的一部分。如果是
微软真的自己推出自主品牌的智能手机，对诺基亚可
能是一个比较严重的打击，因为诺基亚的整个架构非
常庞大，成本也非常高，如果新的业务方向发展不顺
利，可能会影响整个公司，公司破产的可能性也是存
在的。 （龚 时）

（更多内容敬请关注中央人民广播电台经济之声每
天16:00-20:00播出的天下公司节目）

诺基亚今夏停售塞班机

本报讯 记者陈力、通讯员王伟杰报道:近日，鄂尔
多斯源盛光电有限责任公司获财政部、海关总署、税务总
局批准，享受新型显示器件生产企业进口物资税收优惠
政策，成为内蒙古自治区首家享受国家特殊税收优惠的
企业。

据介绍，鄂尔多斯源盛光电有限责任公司的投资方
为北京京东方科技集团股份有限公司，总投资额 220 亿
元，重点承担 5.5 代 AM-OLED 有机发光显示器件生产
项目，是内蒙古自治区近年来备案投资总额最大的国内
投资鼓励项目。

本报讯 记者沈则瑾报道：浦发银行日前携手美国
运通推出“浦发私人银行美国运通信用卡”。这是两家
机构首度合作发行的首张私人银行专属高端信用卡，为
客户提供从财富管理到家庭生活全方位定制化服务。

该信用卡将私人旅行顾问、私人生活管家等功能
和服务集于一卡，结合美国运通在全球高端卡产品市
场上的丰富经验以及遍布全球的商户网络，为私人银
行客户打造一张可以“成就传承”的信用卡。浦发
银行自 2011 年底推出私人银行服务以来，私人银行
客户数增幅超过 50%，管理客户金融资产总量已超过
千亿元。

内蒙古首家企业享受特殊税收优惠

本报北京 6 月 13 日讯 记者周雷、实
习生房信子报道：面对网购大潮，美的加速
营销变革。6 月 13 日，美的生活电器事业部
正式推出网销品牌“易酷客”，并牵手京东
商城进行首发合作，力图强强联合锁定年
轻消费者，赢得新商机。

京东商城自 2008 年开始进行小家电
产品销售，利润相当可观。2012 年京东
家电销售额超过 100 亿元，其中小家电

销售规模约 40 亿元。
美的是全球最大的小家电制造企业，

电饭煲、电磁炉、饮水机、电水壶、电压力锅
等产品销量连续多年称雄市场。面对传统
销售模式遭遇挑战的现实，美的生活电器
以变应变力求抢占先机。经过前期试水，美
的电饭煲、电磁炉、电压力锅等产品在电商
平台销售已经具有相当大规模。2013 年，
美的生活电器正式采取线上、线下两翼齐

飞的发展策略，通过双品牌运作，加强对电
子商务的推广。

美的生活电器事业部总经理甄少强
表示：“早在去年 6 月份，我们就与京东商
城签署战略合作协议，开启了小家电厂商
深度合作的新模式。如今，易酷客品牌的
诞生，正是以年轻消费群体需求为导向，
高度融合电商渠道而推出的创新品牌。”

据了解，易酷客作为专门针对年轻消费

群体推出的家电品牌，其产品以简洁、炫彩、
高性价比作为特色，网销是唯一销售渠道。
针对易酷客品牌，美的生活电器除了投入专
职的产、研、发团队外，还设置专职服务商提
供全国售后联保服务。易酷客全线产品将在
京东商城进行首发，京东商城首期订单为 1
亿元。京东商城将制订全年促销计划，利用
站内及社会资源，全力推广易酷客品牌，力
争2015年实现销售10亿元的目标。

本报太原 6 月 13 日电 记者刘 存

瑞 李哲报道：国内首套最大功率井下
智能成套装备今天在山西太原太重集团
煤机工业园进行了下井前的地面联合试
车，标志着我国向实现“无人采煤工作
面”迈出了重要一步。

在试车现场，记者看到一台红色的
智能采煤机正转动着巨大的黄色掘进
轮，在工作面上自动前行，它上方的液
压支架和下方的刮板运输机等设备也同
步联动。整个工作面上空无一人，只有

精确联动的机械发出“吼声”。5 名远程
操控作业者只需在集中控制中心工作间
内操作电脑。

据现场指挥介绍，煤矿综采智能成
套设备的研发和应用，将全面提升煤矿
生产的安全、高效、集约。它代表着煤
炭采掘业的发展方向，提升了我国煤机
装备制造业的整体水平。

据悉，该项目总投资 4.4 亿元，其
中国家补贴 1 亿元予以支持，它是“十
二五”国家智能装备发展专项中，资

金补贴最大的项目。该套设备是由太
重煤机、平阳重工、山西煤机、山西
科达、汾西重工、罗克佳华、向明机
械、太原理工大学等单位，历时 15 个
月 研 制 成 功 的 ， 将 落 户 在 西 山 煤 电

（集团） 有限责任公司的千万吨级安全
高效示范工作面。

上图 6 月 13 日，在太重煤机工业

园，一位工作人员从井下智能成套装备

前走过。 新华社记者 詹 彦摄

国内首套最大功率井下智能成套装备试车成功国内首套最大功率井下智能成套装备试车成功

本报讯 记者陈颐报道：万宝盛华集团
（中国）日前发布的今年第三季度雇佣前景调
查显示，三季度中国雇主预期稳定的员工数
量增长。

参与调查的金融、保险及房地产业、制
造业、矿业及建筑业、服务业、运输及公用事
业、批发及零售业等 6 大行业和 9 大区域或
城市的雇主，均预期增加员工数量。季度间
与年度间相比，中国内地雇主求职步伐将有
所放缓。

本报广州 6 月 13 日电 记者邓海平、
通讯员曾勇报道：就在全国铁路全面实施
货运组织改革之时，广铁集团大胆地迈出
了实质性的一步，组建了广州、长沙、怀
化、佛山、惠州和海口等 6 大货运中心，全
方位延伸服务链条，实现由“站到站”到

“门对门”的全程物流服务。
据广铁集团货运处介绍，广铁集团作

为粤湘琼 3 省铁路货运的市场经营主体，
根据门到门运输需要，对管内数十个基层
站段相关运输业务、人员、资产进行有效
整合，统筹利用好铁路及社会物流资源，
组建了 6 个货运中心，对外敞开受理，实
现一条龙服务、一个窗口受理、一口价收
费；对内化繁为简，实现一个部门管理、
一张货票核收、一本账核算、一套系统控
制，目的是最大限度方便货主，增强全程
物流服务能力，适应现代物流发展。

长期以来，铁路在计划运输模式下，
专注于站到站运输，已不能适应经济社会
发展的要求。此次铁路实施货运组织改
革，提出运输的“延长”服务和“完整”
服务，将推动综合交通运输体系发展，推
动运输业变成多种运输方式共享的立体型

产业、完整型产业，涵盖“公、铁、水、
空”的大交通运输体系将得到有效推广，
将大大降低物流成本。

广东省物流行业协会秘书长马仁洪认
为，在现代物流业大发展的大背景下，铁
路全面实施货运组织改革是敲开市场大门

的必由之路。广铁集团主动加长自己的短
板，组建货运中心，深度整合物流资源，
加强全程物流服务，既适应现代物流发展
需要，也能进一步方便广大货主，降低社
会物流成本；既能推动我国现代物流发
展，也能为整个社会带来实惠。

本报讯 记者童政、通讯员石才学

报道：近日从南宁铁路局获悉，从今年
到 2015 年，南宁铁路局将建设 3 个一级
铁路综合物流中心、10 个二级铁路综合
物流中心、9 个专业型铁路物流中心，
建成后南宁铁路局物流基地配送能力将
达到 1.6 亿吨。

随着中国—东盟自贸区建设的深入
推进，我国西南地区进出海运输突飞猛
进。据预测，2015 年南宁铁路局货物发

送量将达 1.5 亿吨。为满足区域经济快速
发展、推动铁路货物运输向现代物流转
变，南宁铁路局在加快铁路建设的基础
上 ， 立 足 挖 潜 扩 能 ， 加 大 “ 短 、 平 、
快”项目建设力度，努力提高物流运输
链 条 综 合 能 力 ， 决 定 从 今 年 起 到 2015
年，建设南宁沙井、柳州西鹅和桂林西
3 个 一 级 铁 路 综 合 物 流 中 心 ； 建 设 贵
港、玉林、钟山、梧州、六塘 （百色）、
金城江、凭祥和茂名、湛江、兴义 10 个

二级铁路综合物流中心；建设德胜、宜
州、南丹、泗亭、田东、安龙、郑屯、
品甸、清水河西 9 个专业型铁路物流中
心。这些物流中心的建设，将使铁路货
运和物流场站向融货物集散、转运、加
工等功能为一体的现代物流转型，全局
物流基地配送能力也将达到 1.6 亿吨，可
以满足区域经济快速发展的需要，为铁
路发展现代物流、推行“门到门”运输
奠定更坚实的基础。

南 宁 铁 路 局 将 建 22 个 物 流 中 心链 接

本报北京6月13日讯 记者崔文苑报道：北京银行
私人银行专属借记卡今天在北京发布。北京银行行长严
晓燕表示，北京银行私人银行致力于依托中小企业综合
金融服务优势，打造从私人到法人的无边界服务。

据介绍，私人银行卡是北京银行专为私人银行客户
量身定制的一款双界面复合芯片卡，不仅具有全方位的
借记卡交易功能，同时为注重私密的私人银行客户提供
更高的安全保障，并具有金融功能、专享优惠和增值服务
三方面独特优势。北京银行私人银行业务近两年发展迅
猛，今年客户数量较去年同期增幅达 70%。截至 2013年
5月末，北京银行零售客户总数已突破 1000万户。

北京银行私人银行专属借记卡发布

万宝盛华雇佣前景调查显示：

中国招募预期有所放缓

本报北京 6 月 13 日讯 记者吴佳佳报
道：北京青年商会专场招聘会暨青商企业家
与高校学子面对面活动今天下午在京举行。
招聘会现场启明星辰、爱家投资、万科集团
等北京青年商会会员企业，携 400余个工作
岗位服务即将毕业的高校学子。

在招聘会上，青商会企业家代表还发布
了“北京青年商会服务首都高校大学生实习
就业责任书”，明确提出打造北京青年商会
服务首都大学生实习就业的完整体系的工作
目标。

北京青年商会举办专场招聘

打造毕业生实习就业体系

贵阳将办大学生就业招聘会

提供岗位3万余个

本报讯 记者吴秉泽报道：由贵阳市委、
市政府主办的 2013 年促进高校毕业生就业

“千企万岗”专场招聘会将于6月16日举行。
贵阳市人力资源和社会保障局副局长潘

红霞介绍，本次专场招聘会预计共有 1200
多家单位参会、提供岗位 3.1 万余个，20 多
家高校将组织 2 万余名毕业生进场求职。为
方便毕业生求职，招聘会按照招聘单位产
业、行业及性质，设立了招聘洽谈区和政策
咨询服务区。


