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记者：您如何评价中国经济近10年的发展？中国经济的增长
对朗盛集团的发展起到了怎样的作用？

卢赛尔：中国经济在过去10年中飞速发展，取得了令人瞩目
的成就。城市化进程的推进、绿色产业的发展、内需的持续扩
大，都将继续支撑中国经济的腾飞。
中国市场一直在朗盛集团的增长战略中处于尤为重要的地

位。目前，集团 14 个业务部都已在中国市场开展业务。我们
生产的合成橡胶、高科技塑料是轮胎和汽车制造的关键材
料，这些领域是推动业务增长的最强驱动力。2011 年，我们
在中国市场的销售业绩创下新高，地区销售收入达到 9.92 亿
欧元，同比上升 24%，在全球总销售额中的比重达到 11%。
目前，我们在中国市场生产的产品，不仅可以满足在中国经
营的本土公司和跨国公司市场，而且部分产品也销往其他国
家和地区。
记者：朗盛集团在中国市场有何发展战略？
卢赛尔：中国市场持续增长的动力依然存在，客户的需求也

在继续增加。为此，我们对未来业务发展充满信心，预计今年在
中国销售额将超过10亿欧元。
朗盛集团一直实行双轨增长战略，即有机增长和外部增长并

重。在中国市场，我们的资本支出更多用于工厂的新建和扩建。
近年来，我们不断将朗盛集团先进的生产线引入中国，以高品质
的产品服务于客户，从而获得不错的收益。
我们把研究和开发放在首位，以创新型产品和解决方案服务

于市于市场，以实现盈利性增长。2011财年，集团研发投入1.44亿欧
元，同比提高24%。今年，研发投入将同比提高40%。其中，在
中国的研发投入不断增加。
记者：中国未来经济发展将会为朗盛集团提供哪些机会？
卢赛尔：中国经济未来发展无疑将更加重视节能环保，中

国政府在“十二五”规划中已经就二氧化碳减排设定了宏伟
的目标。然而，随着中国汽车保有量大幅增长，来自交通运
输领域的减排压力也在不断增大，绿色机动化也因此成为一
种趋势。
绿色机动化需要安全节能的绿色轮胎和车身轻质化，这将带

动高品质合成橡胶需求的增长，其中蕴含着丰富的商机。从销售
数据看，绿色机动化趋势已经为我们带来可观的收益。2011年，
集团在“绿色机动化”领域的产品和技术销售收入占集团销售总
额的17%，达到15亿欧元，到2015年这一数字将提升至27亿欧
元。可以说，机动化趋势已经成为我们持续取得商业成功的最重
要因素之一。
随着中国经济持续健康的发展，居民可支配收入不断增加，

对机动化需求也将快速增长，巨大的市场潜能将给我们带来很
多发展机遇。计划到2018年，朗盛集团常规业务范围内息税折
旧摊销前利润将达到18亿欧元。要实现这一目标，中国作为朗
盛集团在全球最重要的市场之一，将起到至关重要的作用。因
此，我们将继续扎根中国市场，精耕细作，把握机遇，与中国
经济一起成长。

与中国经济一起成长与中国经济一起成长
——访朗盛集团管理董事会成员卢赛尔访朗盛集团管理董事会成员卢赛尔

本报记者 李红光

德国朗盛集团最近投资德国朗盛集团最近投资22..3535亿欧元的朗亿欧元的朗
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目目。。朗盛集团是全球领先的特殊化学品供应朗盛集团是全球领先的特殊化学品供应

商商，，今年第二季度今年第二季度，，其在中国市场销售额达到其在中国市场销售额达到
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朗盛集团管理董事会成员卢赛尔日前在接受记者采访时表示，中国市场是全球增速最快的市场之一，

朗盛集团在中国业务的强劲增长，主要得益于中国经济的蓬勃发展。朗盛集团承诺将继续致力于为中国

客户提供优质产品。
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